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通讯员钟伟、许东海报道 “我做茶叶
30多年了，第一次看到外国客人来茶园当茶
农。”日前，绍兴市秦望茶业有限公司总经理
汤帅亮把15位外国友人，请到了公司位于绍
兴市柯桥区平水镇剑灶村的茶园当茶农，这
让汤帅亮的父亲——柯桥有名的老茶农汤
恭财有些兴奋和迷惑：老外当茶农和儿子卖
茶叶有什么关系呢？

外国友人一边采茶、制茶、品茶，一边通
过互联网，把照片和视频上传到了英国、印
度、韩国和日本的朋友手机、电脑上，“秦望
茶业”就这样出了国门。“要消费者买我的产
品，必须先让消费者认识产品，从而得到消
费者的认可。”汤帅亮告诉父亲，埋头卖茶叶
已经成为“过去时”了。

像汤恭财这些老一辈的茶农卖茶叶往
往重品质，轻营销，销售茶叶通常是借助老
顾客带新顾客，客源有限。自去年开始，汤
恭财把茶叶销售的相关事宜全权交给了儿
子汤帅亮，自己一心扑在茶叶生产上。“什么
微信宣传、采摘体验，我一点也不懂。”汤恭
财说，索性就不管销售了。

第一次接手春茶销售的汤帅亮，借助平
水山清水秀的旅游资源，请来外国友人进行

“体验游”，以打响自己的品牌。“茶企竞争日
益激烈，只靠老顾客，发展就会受到限制。”
汤帅亮认为，在保证茶叶品质的前提下，应
该想办法拓宽销售渠道。“至少现在知道我
们‘秦望’这一茶叶商标的顾客，比去年增加
了一倍。”汤帅亮说。

在稽东镇的玉龙茶叶有限公司，50岁的
老茶农李亚根也在去年把春茶销售的事宜
交给了30岁不到的儿子李汉兴，自己专心负
责起了生产。

李汉兴接手茶叶销售后，借助电子商务
平台，开起了网店，并把产品交给不少电商

“代售”，采用“借鸡下蛋”的模式，带动起了
销售。“平水日铸茶名气响亮，电商也乐意借
用我们的产品提高自己的点击率。”李汉兴
介绍说，他们不费成本就可以在卖茶叶的同
时，提高企业知名度，这样的生意“稳赚”。

“由于年龄等原因，很多老茶农开始培
养新一代‘接班人’。”柯桥区林业局有关负
责人表示，随着“茶二代”的增多，茶企在生
产和销售中加入了不少新的理念，而这些

“新鲜血液”的加入，将进一步推动柯桥区茶
叶产业的发展。

请来老外体验游
借助网络渠道宽

柯桥“茶二代”
营销高招迭出

记者夏晓茵报道 “青春是用来
创业的。一路走来，苦中有乐。”走过
23年创业路的三替集团董事长陶晓莺
在接受记者采访时说。虽已 50 开外
了，但陶晓莺依然充满青春的激情。
不久前，她又创办了目前全国唯一一
所家政专属学院——杭州师范大学·
三替家政学院。因她的创业激情，三
替公司也像个年轻人充满了活力。

“我以前在一个区文化宫工作得
很好，是单位里最年轻的党员。1992
年邓小平南巡讲话，说一个党员不管
在什么岗位上，只要对社会有用，一样
能发光发热。我就从原来的单位出来
了。我查了一些资料，在国外，人们生
活水平发展到一定程度，会对服务的
需求非常大。我是个女性，可能更细
腻，于是做起了三替。我觉得，这一行
做起来还比较有把握和信心。”谈起创
业的初衷，陶晓莺如在说昨天的事
儿。如今，三替公司的名字在浙江，几
乎家喻户晓，从提供保姆、月嫂、钟点
工、搬家、物业管理服务等，到制定国
内家政服务业标准，陶晓莺用了 23年
时间，将“三替”打造成中国家政服务
业第一品牌。“我们是每年一小步，年
年有进步。”陶晓莺说。

几经奔波，她不久前创办了三替
家政学院。陶晓莺介绍说：“去年受杭
州市对口办邀请帮扶贵州黔东南州，

我先后 5次去当地考察。最后决定在
劳务和技能培训方面与黔东南州进行
合作，例如为当地劳务人员提供住宿
制的职业技能培训，并为通过职业技
能鉴定的人员提供在杭州工作机会。”
之后，三替与黔东南州政府签订了战
略合作框架协议，重点是在家政业人
才培养、绿色农特优产品销售，以及当
地劳务输出等方面开展对口帮扶合
作。黔东南州的寒门学子正值大好年
华，陶晓莺希望为这些年轻人接受高
等教育和实现就业出一份力。家政学
院开学第一天，迎来了首批 300 位学
员。在这些穿着同样校服的新学员
里，有一批特别的同学——他们来自
杭州对口帮扶城市贵州省黔东南州，
全部是应届高中毕业生，全部由三替
面试，全部免收学历学费和技能学费，
总共100个名额。“今年是第一年，接下
去我们还将每年提供 100个免费学习
名额给黔东南州的学生，总共持续 3
年。”三替对接受免费教育和技能培训
的学员并没有提出任何附带条件，她
说：“如果他们能找到自己想要的和喜
欢的工作，我会很欣慰，说明三替培养
的人才能获得用人单位的认可；如果
他们更愿意留在三替工作，我也很欢
迎。”

“外人看到的可能只是免费学习
的机会，但对我们来说真的是付出了

很多心力。”陶晓莺说，新生报到入学
后，学院安排新生进行为期 7天的军
训，“杭州高校的军训服装一般是学生
自己购买的，考虑到为我们来自黔东
南州的学生减少经济负担，这次军训
的服装由集团统一购买，供同学们免
费使用。学院还专门为同学们订制了
校服，也是免费提供的。还有免费商
业保险和健康体检。我们已和台湾知
名院校建立了合作，每年将选派优秀
学生赴台进行交流学习。”

谈到创业成功的经验，陶晓莺说：
“是诚信。我在企业中是以诚信去对
待员工，教导员工要以诚信去对待顾
客。我们为下岗工人联系工作，为高
残人、孤寡老人、特困户免费服务……
这一件件一桩桩充满着深深人文关怀
的事情，为三替赢得了信誉和企业的
发展。不要太计较得失，成功没有什
么秘诀，只要真诚待人，埋头苦干，回
头一看，已经收获满满。”

“我最大的心愿就是让我们这个
公司能够走出杭州，走出浙江，走向全
国，就像肯德基、麦当劳一样开起全国
的连锁。”展望三替，陶晓莺说：“前 23
年，三替的角色是家政服务行业的引
领者；未来，希望三替成为人们品质生
活方式的引领者。而这就需要三替进
行全方位的转型升级，要培养适应时
代需求的高端家政管理人才。”

陶晓莺：创业路上激情依然

通讯员徐志良报道 在平湖市区
当湖街道环北二路的“孙氏”盲人推拿
店里，有一位中年男子，每当顾客来到
该店做推拿时，这位双眼看不见的男
人，却能准确带着客户来到客厅的沙发
上坐下。他虽然动作缓慢，却相当沉
稳，就好像有一双看不见的手，在引领
着其往前走。他是那么的从容，那么的
自信。

他叫孙飞，12年前因患急性青光
眼，双目失明；12年后他拥有 5家盲人
推拿店，走出了一条精彩人生路。

孙飞，出生于江苏盐城的一个普通
农民家庭，3岁时，父亲就因病去世，特
殊的家庭环境使他有着比一般孩子更
成熟和坚强的内心。

在 24岁时，孙飞就结婚成家了，不
久后便有了一个可爱的女儿。然而不
幸却随即而来。2002年，妻子突然得了
一种罕见的自身免疫性疾病——红斑
狼疮。正是妻子的这种疾病，给孙飞三
口之家带来了巨大的变故。

为了给妻子治病，孙飞开始没日没
夜地工作——日夜兼程在长三角一带
跑水产生意。2003年的一天中午，孙飞

顶着烈日在杭州的柏油路上行走，突然
间，他觉得眼前的事物变得模糊起来。
一开始他以为这是疲劳再加上阳光刺
眼所致，心里面还在计算着今天上午的
收入。下午他坐上回老家的车，然后在
车上沉沉睡去。夜里到家后，孙飞拖着
一身疲惫，倒头大睡。第二天早上醒来
的时候，孙飞开始感觉到了不对劲，妻
子明明告诉他已经过了上午 8点了，而
他的眼睛却像快没有电池的手电筒般，
逐渐暗了下去。随后就去医院看医生，
医生告诉他，由于长期的心理与生理负
担，造成了急性青光眼，需要立即动手
术。

为了留住眼前的光明，本来打算给
妻子看病的钱，却在自己身上花得一分
不剩。但最后当他睁开双眼时，却还是
只看见黑暗如潮水般向他袭来，而且差
点将他的内心击垮。

“那个时候我就像傻了一样，不会
思考，不会说话。”说起刚刚失明的那段
时光，孙飞仿佛回到以前。他说，“在他
昏昏沉沉的几个月里，患病的妻子始终
陪在一旁悉心地照料，年幼的孩子仿佛
变得特别懂事一般，在一边轻声地叫着

‘爸爸’。渐渐地，他意识到自己不能就
此消沉下去。”

从此以后，他坚持与病魔作斗争。
一次偶然的机会，他报名参加了一个盲
人推拿短期培训班。正是这个培训班，
让孙飞从此走上了一条和平常人一样
的人生轨迹。

从盲人推拿培训班出来以后，虽然
眼睛不便，但是，他还是四处打听，不辞
辛劳先后到扬州和镇江拜了两名当地
有名的推拿师学习盲人推拿治疗新手
法。“那是受益一辈子的一段让人难以
忘却的经历”。孙飞说，“刚刚当学徒的
时候，因为没有家人的照料，所以，每次
吃饭连菜都夹不到”。在学习的一年多
时间里，孙飞深深地体会到，盲人学习
推拿有多么的艰辛。

2005年，学成归来的孙飞在盐城老
家找了一家盲人推拿店工作，凭着自己
精湛的手艺和努力的工作态度，推拿店
的生意日益兴隆，他也开始带起了徒
弟。而一直以来希望自己创业，去外面
闯荡的想法也渐渐浮出水面。

2006年底的一天，孙飞接到了一个
在平湖乍浦工作的徒弟的邀请电话。

于是，敢闯敢拼的孙飞，带着老婆以及
全部家当——2500元钱来到平湖。在
徒弟所在的推拿店里，孙飞的推拿技术
获得不少客人的称赞。客人的肯定增
添了孙飞创业的决心，然而，他的家人
却不这么乐观。“开店不比打工，亏本倒
闭风险大，何况你一个外地盲人。”母亲
和妻子这样劝导他。然而孙飞相信只
要技术过硬，到哪里都可以立足，何况
是在经济条件和人们自我保养意识都
更胜于老家的浙江平湖。

2007 年初，孙飞不顾家里人的反
对，在平湖乍浦南市弄租了一间门面挂
出了“孙氏盲人推拿中心”的招牌。不
到一个星期，店里便来了一位特殊的客
人。这位女士对自己的身体情况说不
出所以然，只是在不断地“哎哟”声中称
自己的左手废了不能动弹。她说，以前
也发作过，但是这次特别严重。经过一
番探测后，孙飞确定这是因为肩周炎，
韧带和肌肉粘在一起引起手臂供血不
足所致。因此，孙飞从中府穴下手，慢
慢推通手三里，一个小时后客人恢复正
常。临走时，孙飞叮嘱她防止再次发作
的锻炼方法，叫她半个月后再来推拿一

次。经过两个月的推拿，至今该女士的
手臂再没发作过。日后她成了孙飞的
好朋友，并为“孙氏盲人推拿中心”带来
了不少顾客。

第一家店的成功，给了孙飞巨大的
信心。从第二年开始，他的分店犹如雨
后春笋般冒出来。2009年开了第二家，
2010年开了第三家，2011年开了第四
家。到了今年，他又在平湖市区当湖街
道环北二路开了第五家分店。“现代社
会，人们越来越重视自我保健，我相信
盲人推拿拥有相当可观的未来市场。”
谈起盲人推拿市场，孙飞充满信心。

尽管已是 5家连锁推拿店的老板，
孙飞却从未忘记帮助盲人同胞。“作为
一个盲人，我深知盲人生活的艰辛，所
以，只要我有能力，我一定尽可能地帮
助更多的盲人朋友。”正如孙飞说的那
样，这些年，他一直坚持以免费教艺的
方式传授自己的推拿技艺。目前，孙飞
在平湖收的盲人徒弟已经有 20来个，
有的自己开店、有的则成为他分店里的
招牌推拿师。他说，“只要盲人朋友想
学推拿，他随时传授”。

盲人孙飞开起了连锁店

日前，开化县顺仲家庭农场生
产的茭白，首批已有1.5万公斤，通
过物流销往杭州农贸批发市场。

业主汪顺仲原在杭州萧山创业
经营饭店10年，去年初他看到杭州
市场茭白走俏，便想到回开化老家
创业种植茭白。当年 4 月，他打道
回老家开化，投资 80 万元，在桐村
镇南垅流转土地 120 多亩，全部种
上了茭白。他使用猪粪等农家肥为
主，在县农业部门人员及时的指导
下，茭白长势良好。由于缺乏采收
经验，虽然茭白在杭州市场供不应
求，但还是亏损15万元。

汪顺仲在挫折面前不灰心，专
程前往桐乡茭白基地，向那儿的种
植师傅求教，学到了不少茭白种植
采收技术。今年，汪顺仲的首批茭
白长势比去年更好，而且采收技术
到位。

汪顺仲相告，茭白种植为双季，
按目前来看，亩产可达 2000 公斤，
年产茭白可过50万公斤，总产值达
140万元。

图为汪顺仲（左）正在向我们介
绍茭白生产情况。

通讯员齐振松 程敏 摄影报道

通讯员孙建新、敖静报道 日前，
在湖州市南浔区市场监管局的指导和
帮助下，辖区内的浙江南浔建材市场已
搭建好移动互联网商城的框架，下月初
将上线运营。这也宣告着，浙江南浔建
材市场将正式迈入“移动互联网+”时
代。

移动互联网，就是将移动通信和互
联网两者结合起来成为一体，是指互联
网的技术、平台、商业模式和应用与移
动通信技术结合并实践的活动的总
称。4G时代的开启以及移动终端设备
的凸显为移动互联网的发展注入巨大
的能量。近几年，南浔区电子商务产业
规模持续扩大，从事电子商务的企业和
个体经营者已逾万家，涉及纺织、服装、
地板、电机、农副产品、木业家居等领
域。南浔区市场监管局工作人员在走
访中了解到一些企业向互联网转型的
投入力度很大，如当地的康辉木业公司
设立专门的互联网营销部门，开通官方
微博、微信，陆续入驻全国 60多家交易
平台和论坛等，宣传企业文化和产品。
但是也了解到南浔电子商务起步较晚，
向互联网转型的成效还不是很明显，即
使是像久盛地板等当地的大型企业，网
上销售额占全年销售总额的比例也很
低。

如何在众多竞争者中脱颖而出,成
为了当下电商发展的难题之一。鉴此，
南浔区市场监管局成立专门的工作小
组，在前期调研的基础上，对南浔各个
电商企业的需求进行归类，分组走访企
业，并提供指导和帮助。一方面担任好
交易平台和企业之间的“桥梁”，向企业
介绍南浔较成熟的交易平台的运营模
式及发展前景，提高各个平台在企业间
的知名度，协助平台联系企业商讨合作
事宜，帮助有意向的企业加入适合自身
发展的交易平台，以达到互利共赢的理
想局面。另一方面，南浔区市场监管局
还积极担任好新政策与新热点的“传播
者”，向企业宣传“移动互联网”模式的
优势，鼓励企业积极认识移动电子商务
和移动支付的巨大商机，建议企业走出

“家门”向南浔当地乃至全国各地的优
秀电商企业学习取经，指导有意向的企
业借鉴已成功转型企业的发展经验转
型升级。

目前，南浔区市场监管局辖区内已
有越来越多的企业正在积极试水“移动
互联网+”模式。毋庸置疑，这种对传
统行业进行颠覆和重塑的商业模式将
会帮助企业打开更广阔的发展空间。

让企业融入
移动互联网+
——湖州南浔市场监管部门扶持
发展网络经济侧记

饭店老板回乡埋头种茭白

富阳明凯机动车检测服务
有限公司注销清算公告
富阳明凯机动车检测服务

有限公司注销清算公告：本公司
股东已决定解散本公司，请债权
人自接到本公司书面通知书之日
起三十日内，未接到通知书的自
本公告之日起四十五日内，向公
司清算组申报债权登记，逾期不
申报的视其为没有提出要求。

杭州步捷生物科技有限公司
注销清算公告

杭州步捷生物科技有限公
司注销清算公告：本公司股东已
决定解散本公司，请债权人自接
到本公司书面通知书之日起三
十日内，未接到通知书的自本公
告之日起四十五日内，向公司清
算组申报债权登记，逾期不申报
的视其为没有提出要求。

北京产权交易所挂牌项目信息

联系人：郭先生 联系电话：010-66295658
重要提示：本项目已于2015年5月29日在《证券时报》进行法定披露，项目挂牌截止日期
以北京产权交易所网站上的公示日期为准，详情请点击北交所网站www.cbex.com.cn.

日前，随着一台 200 千伏
变压器提前 5 天安装送电，宁
海县毅力模塑有限公司总经理
杨毅与客商决断地签下了一笔
1200余元的供货合同。“多亏供
电部门的业扩提速，为企业发
展创造了首决条件，赢来了这
千万元的订单。”在机声隆隆的
厂房内，杨毅高兴地说。据了
解，今年1—5月份，国网浙江宁
海供电公司不断提升服务质
量，实行业扩提质提速，践行服
务承诺，保质保量地完成了115
户业扩增容工程，增加电量约
280万千瓦时，实现了企业客户

供需双赢。
据宁海供电公司业扩联

合办公室负责人马德荣介绍，
1至5月份，通过业扩提质提速
大行动，企业业扩增容用户达
到 206户，已送电投行 115户，
在安装或准备送电的为20户，
其余正在规划和勘察之中，目
前送电的 115 户企业，可增加
电量约280万千瓦时。马德荣
说，一旦这 200 多家企业在 6
月份全部投运，估计供电量达
到 600 万千瓦时左右，可为企
业多创产值1亿元以上。

张跃镪 王斌

近日，余杭区供电公司开
展配网大型检修工作，本次检
修采取集中停电一天的方式，
集中了 3 支施工队对 11 个施
工作业点进行联合检修作业，
最大限度地避免了重复停电，
极大地缩短了停电时间，有效
提高了作业效率。

大型检修当天，工程涉及
横跨崇沟路、石塘线路两条主
干道和向北延伸段的施工地
点，总路程 3000 米，施工检修
和协调作业难度非常大。为
了确保安全施工，直属、项目
部负责人现场到岗督导。此

外，近50名施工人员执行了标
准化作业程序。整个施工现
场井然有序，各个作业段都设
置了安全警示围栏，各个路口
均设置了安全警示标志牌，身
着“黄马甲”工作负责人和监
护人活跃在每处施工地段和
电杆旁。通过一整天紧张的
忙碌，该工程在日落之前圆满
完成。共计完成：拆除变压器
4 台，拆除电杆 30 基、拆除令
克6副、拆除导线27档，立杆5
基、新上 315KVA 变压器一台
等工程量。

俞斌 张德峰

宁海供电：
业扩提质提速带动供需双赢

余杭供电：
大型检修助新城建设


