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创业人生

路在脚下

耳闻目睹

7 月 24 日，建德市航头镇珏塘村的莲农
们忙于在田间采收莲子。据悉，今年该市大
慈岩、航头、大同等镇共种植以十里荷 1 号、
建选 17 等优良品种为主，总面积 1.2 万亩，预

计平均干莲子亩产量可达 80 多公斤。按照
今年每公斤 80 多元的价格计算，亩产值可达
6000多元，这真是农户增收的一条好门路。

通讯员宁文武 摄影报道

通讯员钟伟、许东海报道 绍兴
市柯桥区稽东镇龙东村海拔 600 多
米，这里常年云雾缭绕。就在这个小
山村里，优秀退伍军人王陶中，正在
打造着属于他的“世外桃源”。

1981年出生的王陶中，曾在台州
市消防支队椒江大队服役，立个人三
等功一次，嘉奖多次。2004年 8月 12
日，他还经历了一次生死“考验”。那
天，台风“云娜”在台州登陆，王陶中
接到任务：临海的一家酒店煤气泄
漏，需要赶到现场进行处置。在执行
任务时，王陶中被大风吹出 20米之
外，重重摔在花坛中。

退伍后，王陶中婉拒了台州当地
几家企业的招揽，回到了家乡绍兴。

“主要还是深受自己喜爱的一个电视
栏目影响。”王陶中拿出三四本笔记
本，上面记录着中央电视台《致富经》
栏目的大多数内容摘要。

“我的偶像是一个叫谭启树的养
殖户，他因为小儿麻痹症只能双手走

路，却通过养猪致富。”王陶中说，他
在《致富经》里看到谭启树的事迹后，
就萌生了自己发展种养农业的念
头。他根据当地的地理气候，选择
《致富经》里介绍的特色农产品，想进
行种养，打造一处“世外桃源”。

创业难，而对于像王陶中这样一
没资金、二没经验的“门外汉”来说，
更是难上加难。2011 年，王陶中拿
出女儿的 1万元压岁钱，从自家 6分
自留地上开始创业。他自己买砖头、
石棉瓦、水泥，运到村里后，再自己背
上山。

“整整 10吨多的建筑材料，我一
个人慢慢背上了山，搭建了 36平方
米的绿壳鸡舍。”王陶中说，从军营里
出来的汉子，啥都不怕，何况是这么
点苦。为了打开绿壳鸡蛋的销路，王
陶中无论远近，都会送货上门。

王陶中养绿壳鸡的同时，还种
植了樱桃。但由于第一次购买，他
被黑心商家“坑”了一把，种植的樱

桃树只开花不结果，成了观赏树
种。“那时候养鸡要饲料钱，买树种
也要钱，口袋里最穷的时候只剩下 5
元钱了。”王陶中在亲戚朋友 3 万
元、1 万元、3000 元的帮助下，才渡
过了难关。重新种上了樱桃树，一
年之后，靠着卖绿壳鸡蛋，王陶中掘
到了第一桶金——1.5万元。

目前，王陶中承包的土地面积已
达 70亩，他给自己的“世外桃源”取
名为樱之缘家庭农场。在青山绿水
中，500多棵乌克兰大樱桃去年开始
挂果，当年采摘 500多公斤。如葡萄
般成串的大樱桃色泽红亮，当即吸引
众多游客前来采摘。今年，王陶中的
樱桃又引来了众多回头客。

“从 6 分自留地到如今 70 亩山
地，我的梦想在不断地成真。”王陶中
笑着说，自己是从军营中走出来的，
有着更多的坚强，相信自己的“世外
桃源”将会更美丽。

退伍兵和他的“世外桃源”

通讯员松法轩 记者冯伟祥报道 相
较于传统电商的“淘宝”，近年来在“朋友
圈”爆发式扩张的微商，以另辟蹊径的方
式占领了电商的另一个阵地。但是因为
缺乏一个完善的交易体系，导致微商的交
易容易出现纠纷，甚至让原本的朋友“反
目”。

宁波一名在校女大学生在读书期
间，利用微信平台进行微商创业，结果却
遇到买卖纠纷。她向法院提供微信聊天
记录 9页作为证据材料，待证自己与被告
交易的经过。日前，松阳法院审结了这
起网络购物合同纠纷案，采信了微信聊
天记录。

小应是 1996年出生的一个女孩，松
阳人，目前在宁波一所高校读书。2014
年 4月，因为看到朋友圈中商品的刷屏，
也了解到一些朋友通过朋友圈赚到了人
生的“第一桶金”后，小应萌生了自己创
业的想法，于是说干就干。

2014年 4月初，小应通过自己的初中
同学，认识了代理化妆品的小林、小陈夫
妻。虽然小林（1990 年出生）和小陈
（1993年出生）也很年轻，但他们在微信
圈中已经是比较高级的代理商了，可以
从厂商那里直接拿货。

面对小应的代理要求，小陈也是蛮
高兴的，于是双方一拍即合。

从 2014年 4月初到同年 9月，双方一
直合作进行网上交易，由小应订购好货物，
对方计算好金额，待小应将货款汇入对方
账号后，对方即将货物发给小应。就这样
半年时间里，双方交易顺利，合作愉快。

因为小应还是在校生，9 月开学以
后，学业的压力让她无法全身心投入微
商中，导致业绩下滑。

据小应说，他们之间的合作也正是
这个时候出现问题，因为自己拿货少了，
导致小陈不高兴了。

2014年 9月 6日，小应通过支付宝转
账付款 336元，购买一箱芦荟胶，但小陈
没有发货。在微信联系的时候，小陈只说
等第二批货到了以后一起发。因为已经
合作了近半年，小应没感觉有什么问题。

但是到了 2014年 9月 10日，因为一
批洗发水销售不好，双方之间的矛盾逐
渐显现。据小应说，经协商，小陈最终答
应了小应的换货要求，于是小应在小陈
丈夫的要求下，将这箱洗发水放在了松
阳县城小林亲戚开的一家酒店的前台。
因为以前按这种方法交易了 10多次，所
以小应也并不以为意。

到了 9月 13日，因为小应已经回宁
波学校了，所以就按正常的交易量，委托
其父亲向小陈的卡里打了 2800元货款。
但是随后的几天，小应却没有收到任何
货物。通过微信交涉，小应不但没有得
到满意的答复，还被小陈直接拉黑。

后来小应经辗转找到了小陈的丈夫
小林。不过面对小应的还款要求，小林
还是拒绝了。无奈之下，今年 4月，小应
向松阳法院起诉。

法院受理后，于今年 5月 4日、6月 17
日公开开庭进行了审理。被告小林、小
陈夫妻俩经法院合法传唤，无正当理由
拒不到庭。

在第一次开庭的时候，因为小应最先
联系的手机丢了，一些关键通话记录无法
找到，只能先补齐证据，等待第二次开庭。

通过努力，小应找回了一些微信聊
天记录和银行存款凭证、转账记录，不过
她提出的退回在酒店前台换货的货款的
要求，却因为缺少证据而得不到支持。

法院经审理，最终判决被告林某和
陈某退回小应货款共计 3136元。

此案提醒人们，网络购物一定要且
有风险意识、证据意识，以便起了纠纷后
有备无患。

大学生“微商”创业遇纠纷
微信聊天记录作证据起诉获赔

记者许瑞英报道 在杭州市余杭
区的瓶窑，阿琴美食，是一家在当地经
营了 16年的地标性餐馆。因菜品极具
特色，口味纯正，很多食客都慕名而
来。今年 4 月，阿琴美食老店新开，更
名为“春田花花”，新开业的餐馆面积
比老店足足扩大了一倍，并且与时俱
进地走起了时尚路线。乡村美式的装
修风格，清新雅致的桌椅凳，简洁又不
失精致的餐具，生机盎然的绿植以及
墙上造型精美的挂件，让整个餐厅沐
浴在精致、时尚的氛围中，“春田花花”
也一跃成为目前瓶窑最火的餐馆之
一。

“春田花花”餐馆的老板王荣伟，是
位 70 后的帅小伙，土生土长的瓶窑
人。王荣伟没有可以倚靠的家庭背景，
没有雄厚的启动资金，甚至他的发家史
完全可以用坎坷来形容。

王荣伟小时候家境不好，母亲又去
世得早，上学的时候，是学校里不折不
扣的特困生。初中毕业以后，王荣伟就
放下学业到杭州打工了。

最开始，因为手头没技术，王荣伟
只能去干体力活，每天晚上踩三轮车，
成了杭州话里的“踏儿哥”。当年，身高
1.70米，体重只有 100多斤的小王，为了
能多赚一点，常常接下别的踏儿哥不愿
接的单子。

后来，杭城流行起了“残疾车”，王
荣伟就开着“残疾车”去四季青、火车
站、小商品市场等地拉客，生意好的时
候一天能赚 200 多元。但心气颇高的

王荣伟觉得，这终究不是长久之计。
上世纪 90 年代初，在朋友的介绍

下，王荣伟来到杭州大学（现为浙江大
学西溪校区）的一家来宾餐厅端盘子，
同时学习厨艺。1994年，有了一点积蓄
的小王，决定返回瓶窑开始自主创业。
他看中了瓶窑大观山果园附近一家 20
平方米的店面，于是用高利贷借来的 1
万元钱开了个小吃店。可惜一年后血

本无归。
这次失败的创业，并没有让王荣伟

灰心。从那之后，小王辗转去上海等地
的星级饭店做厨师，从最底层的配菜工
做起，一点一滴学习。小王的勤奋让他
在这个行业里很快崭露头角，从小厨一
直做到大厨。聪明又好学的王荣伟在
这几年时间里，不仅厨艺大长，也学到
了不少饭店经营管理经验。这也为他
日后涉足餐饮业，打下了坚实的基础。

再次回到瓶窑后，王荣伟选择从大
排档做起。一辆三轮车，一个煤气罐，
几个炒锅，就构成了一个流动厨房。每
天傍晚 5点，他都会出现在瓶窑闹市街
头，专做各种小炒，风雨无阻，几乎每天
都做到凌晨 2点半。虽然辛苦，但看着
手里的钱慢慢多起来，他受到了莫大的
鼓舞。因为对餐饮卫生特别讲究，再加
上炒菜麻利、味道又好，价格也公道，王
荣伟的大排档获得了一大批粉丝。“从
余杭各地慕名赶来的人很多，最多的一
天大概来过 200多人，翻桌了好几次。”
王荣伟至今还清晰记得当年的“盛况”。

大排档开了 5 年，王荣伟赚了 50
万元。有了这笔钱，2004年，王荣伟找
了个店铺，开始正儿八经开饭店，即阿
琴美食。饭店成功经营 10 年后的今
年，王荣伟决定再进一步，开一家与时
俱进的新饭店，春田花花餐厅于是应运
而生。春田花花这个名字，也是他新婚
妻子的网名。

前不久，王荣伟的双胞胎女儿顺利
降生，可谓生活事业双丰收。老店新开
后，王荣伟的工作更加忙碌了。但只要
有空，王荣伟便会给家人烧饭烧菜。王
荣伟觉得，能陪伴着亲人们过平凡的生
活，这就是属于自己的幸福人生。

他是一个幸福的厨子

见习记者王艳报道 安吉
小伙张阳春，2006 年大学毕业
后，先后在成都、上海、北京等城
市工作，月收入过万。可是去年
他却做了件“傻事”，放弃大城市
让别人艳羡的高薪工作，硬是凭
借一股干劲和钻劲，卖起了他的

“老莱子”山里货，把家乡的土特

产推向互联网，微进朋友圈，带
领乡亲们共同致富，也实现了自
己的创业梦想。

记者见到张阳春时，他刚
结束和客户的洽谈。张阳春看
上去仿佛是邻家的大男孩，阳
光、睿智、诚恳，给人一种一见
如故的感觉。张阳春说自己从

小在农村长大，对农村有非常
深厚的感情，特别是在城市里
生活久了，对家乡格外眷恋。
然而真正决定投身农村创业，
始于去年 9 月。有次家里炖了
只笋干土鸡煲，张阳春正好和
妻子从外面散步回来，老远就
闻到了香味，两个人异口同声
地说：“真香啊！”土鸡煲端上
桌，他忍不住先尝了口汤：“真
鲜啊！”说完就用手机拍起了照
片，晒到了朋友圈。这让生活
在大城市的朋友们羡慕不已，
开玩笑说让张阳春下次带着土
鸡给他们尝尝鲜。笋干、茶叶、
土鸡蛋、土鸡，这些再普通不过
的农产品，在城里人眼里都是
宝贝。一个大胆的念头在张阳
春的脑海里产生：何不利用休
假时间，凭借自己广阔的朋友

圈把这些土货卖出去？
第一次尝试，张阳春在朋友

圈晒出了自家的白茶和绿茶，结
果茶叶很快卖到脱销。顺带着，
他把邻居家里的茶叶也销售一
空。张阳春看到了原生态农产
品的广阔市场，他毅然辞职，注
册了“老莱子”山里货商标，办理
了食品流通许可证。为了做一
块像样的招牌，张阳春做了第二
件“傻事”。他专门买回了雕刻
刀、砂纸、金漆等整套工具、材
料，翻出了家里的老古董，一块
100 多年历史的木板，一点一滴
地学习雕刻、打磨、上漆等。花
了大半个月的时间，张阳春亲手
打造了“老莱子山里货”的金字
招牌。接着，张阳春在家里开出
了实体总店，店里配备了最现代
的收银系统，除现金支付外，还

支持银行卡、支付宝等支付方
式，并免费提供WiFi。

“茶叶、笋干、土鸡蛋、土鸡
等，凡是安吉当地的特产，我都
将它们挂到网上。可是因为缺
乏经验，近千只土鸡蛋在运输
途中大部分摔碎了。怎么办？
这些客户可都是铁杆粉丝啊！”
张阳春笑着对记者说。不服输
的张阳春连夜琢磨鸡蛋的包装
问题，他花了近两个月的时间
先后试验了十几种鸡蛋包装方
法，用泡沫、报纸、米糠、隔板
等，分别对鸡蛋进行抗压和抗
震试验。张阳春边比划着边
说：“把鸡蛋包装好后从 2 米高
的地方抛下，接着我整个人站
在盒子上，然后打开包装盒检
查鸡蛋破了几个。这样反反复
复地试验，又白白地浪费了 100

多斤鸡蛋。也许这是比较笨比
较傻的方法，但是成功没有捷
径可走。”找到抗压和抗震最好
的方法后，为了表示歉意和诚
意，张阳春又做了次“傻事”，对
第一批购买鸡蛋的客户重新免
费发货。这次“傻事”，为他赢
得了口碑和信誉，还有更多的
客源。

吃亏是福！张阳春凭借良
好的信誉、优质的产品逐步打
开了市场。前不久，他还和宁
波、安吉的几家大饭店、上海奥
林匹克俱乐部建立了良好的合
作关系。老莱子山里货成为他
们特定的供应商之一，产品常
常供不应求。

张阳春对记者说：“父母原
来一年在茶叶上赚不到 2000
元，今年春天仅茶叶就卖了 2万

元，收入是原来的 10 倍
多。而其他村民们的家庭收入
也同样成倍增长。”

山里土特产产量有限，张
阳春不满足于现有的农产品。
他发现家乡竹林里有一种珍贵
的野生中草药——黄精，是药
食两用的天然补品。于是，他
毫无保留地教乡亲们如何辨
认，如何采摘，如何加工，让乡
亲们趁着空闲的时候采挖、加
工，然后统一收购销售，带领乡
亲们一起实现了共同致富。

现在除了照看老莱子山里
货，张阳春也时常往杭州、上
海、北京等大城市跑，主要是洽
谈合作，招商引资，以更好地开
发家乡资源，让乡亲们在家门
口就能找到工作，过上更好的
生活。

张阳春：带领乡亲共致富致富

张阳春站在包装盒上，检验鸡蛋包装盒的抗压能力。

种植莲子，增收好门路

王荣伟生活照

一直以来，平湖烟草十分重视党风廉
政建设，始终坚持把廉政建设融入到各项
工作学习活动中，并贯穿于烟草专卖工作
的方方面面。

一是教育引导，用廉政文化激励人。
开展荐廉文、读廉书、思廉政、查廉行活
动。组织全体专卖执法工作人员熟读深

思、研讨交流，并查找不足，使每位专卖执
法工作人员在自我学习中升华思想境界，
在廉政文化熏陶中正心明志，在讨论交流
中启发受益。二是氛围烘托，请人民群众
监督人。将党风廉政建设进一步向社会
延伸，邀请零售客户和消费者监督专卖执
法工作人员执法行为，定期向零售客户征

求意见，开展零售客户、消费者满意度调
查，使人民群众的监督成为烟草专卖廉政
建设的重要内容。三是警钟长鸣，做风清
气正平烟人。注重廉政文化的熏陶和廉
洁品格的塑造，通过改善和零售客户的关
系以及优化执法服务来检验成效，树立专
卖执法工作人员“人人是窗口，处处树形
象，事事讲服务”的意识，开展优质服务竞
赛，推行限时稽查、辅导性执法、预约服务
等措施，使专卖执法工作人员的执法、行
政作为公开透明。 王晓平

今年 4月，“普惠快
车”系统的推出，为柯城
农商行普惠助农便农增
添了双翼，“过去办理贷
款要在两个系统内进行
切换、录入，现在通过‘普
惠快车’系统，能一次完
成贷款审批，真正实现信
贷操作流程优化”，这是
客户经理办贷时的感慨。

6月份以来，该行通
过抓好全辖员工齐心、抓
住宣传重心、深访农户真
心、维护信用核心、服务
客户用心的“五心”工程

建设，加速使普惠快车信
息录入及评价工作。截
至7月20日，共计录入农
户信息63095户，采集农
户头像、指纹信息15477
户，发起评价 38353户，
用信20880户，用信金额
达 20.6 亿元，30 万元以
下小额贷款均通过普惠
快车信贷系统发放，农户
对该行的普惠支农工作
交口称赞，真正实现了小
额农贷支农、惠农、便农
的普惠金融梦。

徐芬

基层在线

柯城农商行：
开普惠快车，筑农信梦想

近日，江山农商银行组织机关全体员工
和各网点负责人及以上的人员集中观看“依
法治国”讲座视频。

在两个小时的讲座中，既有具体实践，
又有客观分析，既有理论高度，又有实践意
义。此次讲座在干部职工中引起反响和共

鸣，大家一致表示，将认真学习党章、宪法和
法律法规，自觉养成学法、懂法、守法的良好
习惯，坚持依法办事、依规办事，坚定立场和
原则，坚守道德和准则，坚决维护国家法制
尊严。

王伶俐

江山农商行组织讲座弘扬法治

教育引导 氛围烘托 警钟长鸣
平湖烟草“三举措”加强党风廉政建设

为切实规范零售许可
证管理工作，进一步健全和
完善烟草专卖行政许可制
度,近期，海宁市烟草专卖
局采取“一清二理三查”三
项措施，不断优化许可证行
政审批工作，力求为广大群
众提供更加优质、高效、满
意的办证服务。

“一清”权力。全面启
用“阳光审批系统”让权力
在阳光下运行，以电子流转
取代纸质流转，真正实现

“非接触”式内部流转，进一
步提升工作效能。“二理”流

程。组织办证人员认真学
习《烟草专卖零售许可证实
务手册》，对零售许可证申
请、受理、审批、发放等环节
进行重新梳理，简化办证流
程，规范文书制作，确保零
售许可证依法依规办理、高
质高效办结。“三查”问题。
对当前阶段许可证管理工
作进行自查自纠，及时排查
许可证办理过程中的隐患
和问题，详细列明问题清
单，提出有效整改措施，确
保零售许可证制度规范运
行。 周曹琴

海宁烟草：
许可证行政审批“一清二理三查”


