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创业创新

记者夏晓茵 通讯员吴晓
阳报道 今年 52岁的浦江人
徐玉林，曾做过泥工，后承包
橘园长达15年，由于橘林生意
惨淡，转种葡萄。2007年，徐
玉林创办“野奇神”葡萄基地，
种植面积 300多亩。这一干，
就是18年。

记者在徐玉林的葡萄基地
看到，这里的葡萄果穗完整，粒
大而均匀，无病虫斑和裂口，味
甜而似有蜂蜜香。徐玉林说，
刚开始的几年，他尝试在家中
种植了 3亩葡萄，因为种植技
术欠佳，收获平平。后来，他在
冯村承包 30亩“野奇神”葡萄
种植基地，因缺少技术经验，当
年田里的葡萄得了灰霉病，损
失了一半收益。第二年，徐玉
林放任葡萄在枝头生长，最后
葡萄结果过多，导致大量变
质。没有科学技术的支撑，徐
玉林的葡萄园连年亏损。情况
的好转发生在2009年：徐玉林
学习了大量的种植技术并进行
了严格的整枝控产，一株葡萄
产量控制在13斤～15斤，这样
一来，每亩产量一下高达 3000
斤。从此以后，徐玉林的葡萄
越种越好了。

徐玉林自豪地说，2009
年，当地政府还借鉴了他的种
植经验，并以此推广他的控产
技术。徐玉林是怎样做到控
产的呢？他提出了三“疏”：一

是疏枝。当植株内部的枝条
过密时，把它们从基部疏掉一
部分。二是疏串。当一亩田
中葡萄结串太多，需要剪掉部
分。三是疏果。当一串葡萄
上果实太密集，也要适当除
去。修剪时要考虑高低、方
向、疏密等关系，使修剪后能
够通风好，光照强，而且还美
观。而“野奇神”葡萄种植基
地用的架型也很有特色。这
种叫“飞鸟”架的架型，与其他
棚架的架型相比，省时、省工、
省成本。此外，“野奇神”种植
基地的沟道密封，不允许进
水，不盲灌，这里常年使用的
是喷、滴灌。在修剪方面，摘
心管理防止了葡萄的枝条盲
目生长，把苗木控制在预期的
高度。这样一来，葡萄植株的
枝茎粗壮，从而加速了葡萄树
上果实的发育。

有了技术和经验的成功
积累，这几年，“野奇神”葡萄
种植基地收获颇丰。“野奇神”
葡萄获得了浙江省精品葡萄
评比金奖、浙江省精品水果展
销会金奖，“野奇神”葡萄种植
基地还成为全省第一家农业
部标准园。作为标准园，这里
的标准体现在道路标准、设施
标准、农残检测仪器标准等
等。该基地内喷、滴灌设施齐
全，还可以实现电脑、手机操
作呢！

通讯员张文胜报道 8月1日，
中国地毯行业首家B2B垂直电服
务平台——丽家网在宁波上线。
当天就有 230笔交易，金额达 500
余万元。

丽家网由宁波丽华家居用品
有限公司斥巨资打造。该平台致
力于为软性铺地材料行业提供一
个商品信息齐全的互联网交易服
务平台。目前已聚集近 500 家国
内外地毯工厂和供应商。

“当初整个圈子都在嘲笑我
们：‘地毯行业搞电商，不可能！’”
丽家网CEO朱国民说。

故事还得从头说起。 20 年
前，朱国民揣着 2000元钱，在宁波
市区一间 8平方米的房子里，开始
和“地毯”结缘。分销商、经销商、
贴牌商……朱国民说，他想要让
企业成为细分领域里的“小巨
人”。

不过，时间走到 2010 年，“双
十一”的火爆，让这名久经沙场的
甬商嗅到了不一样的气味——对
于传统企业，特别是相对低端的
地毯行业来说，新的销售时代即
将到来。

那时，朱国民甚至连支付宝都
没有，关于电商的一切，他得从头
学起。

“其实‘互联网+’并非只是卖
商品，互联网的真正意义在于要
么改变生活方式，要么改变商业
模式。”朱国民如是说。“‘互联

网+’强调个性、创新，而我要用
B2B思维做电商，提高单人劳动效
率、提高标准化服务，打造产业供
应链。”

朱国民表示，广大中小客户才
是他们需要重点培养与开发的消
费群体，互联网经济使得大客户
消费占比越来越少，以中小客户
为主的需求占比越来越多。但中
小客户需求因订单小、多批次、个
性化等，工厂很难满足其需求，丽
家网的订单众筹模式，可实现小
订单、多批次、个性化需求的整
合。订单整合后，统一下单给工
厂生产，不仅大大提高效率，同时
让中小客户享受到大客户VIP的
价格与服务。

他预计，未来丽家网年销售额
将达到几十亿的规模，“互联网＋
地毯”模式有望重塑地毯行业未
来十年的产业生态链。

朱国民还表示，如果丽家网可
以在中国地毯行业用互联网思维
和模式做起来，这个模式就可以
扩展到中国很多垂直行业，如家
纺、壁纸、窗帘等，所有这些行业
都可以用互联网思维去做改造升
级。“我们就是典型的用‘互联网+
地毯’搭建垂直电商服务平台，做
了一个垂直互联网供应链。”

“中国制造+互联网=中国智
造。”在地毯行业打拼 20多年的朱
国民，意味深长地说，“我们刚刚
起步。”

见习记者王艳报道 很多人都
有开店的梦想，开花店，或是咖啡
馆，不用太大，在店里放自己喜欢
的音乐，在门口种满花草……琪琪
就是这样一个姑娘。因为爱吃甜
品，琪琪从小就有开甜品店的想
法，十多年来一直为梦想而努力。
两年前，琪琪终于拥有了一家属于
自己的甜品店。

穿过杭州城南一条充满生活
气息的市井老巷，在凤凰山脚路，
凤凰御园创意园内有一间花屋子，

白窗绿墙，伴着郁郁葱葱的花草，
没有特别显眼的招牌。这间花屋
子的店主人就是 85后的甜品姑娘
琪琪。推开木门，店内看似无意的
装扮，却处处透露着主人的清新雅
致。

琪琪真名何琪英，看似随性，
实际上十分执着。琪琪说因为爱
吃甜品，十几岁时就梦想自己长
大后能开一家蛋糕店。后来她不
顾爸妈的反对，读了西点和西餐
的专业。厨房里的工作又脏又

累，当时班里没有几个女生，大都
是男生。因为热爱，当时琪琪毅
然选择了这个专业。毕业后，琪
琪到了一家酒店实习，一大早 5
点钟起床，然后到酒店开始做面
包。为了让大家吃上新鲜的面
包，琪琪经常左右手各托一个烤
盘，里面放满了蛋糕，被烫了多少
次，自己都不记得了。有时还要一
个人扛一大袋几十斤重的面粉，或
是在零下二三十摄氏度的冷库里
面理货……现实和理想相差太远，
琪琪偷偷辞职了。体贴的爸爸安
慰琪琪说：“你还小，去外面多经
历一些，你就知道什么才是你想要
的。”于是，琪琪一次又一次地尝
试不同的工作：在商场里卖过时尚
女装，在大公司里做过清闲文员，
在吴山夜市摆过地摊……做了一
圈以后琪琪才发现，原来自己最喜
欢的还是做蛋糕。

一天，有个朋友对琪琪说：“过
几天我的一个朋友生日，你能不能
帮忙做个特别点的蛋糕。”“可以
啊。”琪琪想都没想就答应下来。
接下来几天，琪琪一有空就开始研

究面粉发酵的时间、奶的甜度等
等，每一个细节都深入至极。终
于，当那个看似憨厚淳朴的蛋糕端
上来的时候，一勺尝下去，入口即
化，甜而不腻。吃完觉得不过瘾，
当场就有5个人向琪琪单独订购了
蛋糕。

就这样，在朋友的力挺下，琪
琪开始了白天上班晚上做蛋糕的
生活。刚开始向她订购的都是身
边的朋友，慢慢地从朋友、朋友的
朋友，到越来越多的陌生人，都来
向琪琪订蛋糕，每天的订货量不断
增加，10个、15个、20个……直到全
家出动帮忙都来不及。由于家里
的材料多得都快堆不下了，琪琪觉
得自己需要有一个更大的地方来
做蛋糕。

于是琪琪用自己之前的积蓄
和卖蛋糕赚来的钱，租房子、装修、
招人，2012年 7月 16日，她的甜品
小店终于开张了。因为爱好，琪琪
不断研发新品种，并根据季节的变
化调整菜单。春天樱花开得特别
漂亮，琪琪有一天突然来了灵感，
要做樱花味道的蛋糕，于是半夜里

偷偷去摘樱花，用盐把它给渍起
来，然后做了一个关于春天的蛋
糕。夏天水果特别多，琪琪就用新
鲜的水果熬果酱，然后把它做到蛋
糕里，颜色又好，味道也棒。到了
秋天，琪琪会把栗子蒸熟，然后加
上黄油和奶油，做成栗子蛋糕，代
表秋天的味道。

虽然甜品店地点较为偏僻，但
光顾的回头客却越来越多，有年轻
情侣，有时尚吃货，有背着书包的
学生，还有跳广场舞的大妈。不少
志同道合的小伙伴因为喜欢，来到
了琪琪的甜品店打工，多的时候有
10多个人。

对于创业，琪琪的看法是：首
先要自食其力；其次要敢于尝试；
第三是要坚持；第四是不怕吃苦。
回过头来看自己创业历程，琪琪觉
得自己很幸运，没感觉到苦，更多
的是幸福的回忆。这也许是因为
做了自己喜欢的事吧。

琪琪一直以来的 3个愿望是：
开家甜品店，环游世界，为父母创
造更好的生活。如今，她的愿望正
在一个个地逐步实现呢！

为梦想而努力的甜品姑娘琪琪——

幸福幸福就是做自己喜欢的事

甜品姑娘琪琪正在认真地做蛋糕。

建德市更楼街道新市村的莲藕
种植户叶润祥，今年因为对种植的10
多亩菜藕采用沼液作为有机肥，使鲜
藕保持脆嫩的时间得以延长，从而适
应了市场竞争需要。现在采收上市
的莲藕，与一般在秋末采收的成熟莲
藕相比，相对来说尚未完全长成，吃

起来感觉特别鲜嫩，所以颇受美食者
的青睐。现在上市莲藕虽然产量低
一些，但市场售价不低，零售价格每
斤12元，利润相当可观。图为叶润祥
夫妇近日正忙着采收头茬鲜藕时的
场景。

通讯员宁文武 摄影报道

通讯员吴市轩报道 在湖州
市吴兴区织里镇，首批进军电子
商务的童装企业布衣草人，正在
谋划一个拓展国际市场的计划，
而这一次企业仍将借助互联网平
台实施全球战略。这几天，企业
正忙着对接电商平台。“我们的线
上销量已占到总销售的 30%。现
在，我们想实现童装在跨境电子
商务上零的突破。”企业负责人马
伟忠说。

上世纪 80年代用扁担挑起的
浙江织里童装市场，如今已在云端
建起了一个庞大的童装电商阵
营。近年来，吴兴区辖区的诸如童
装、羊绒、家纺、金属制品及经编等
老牌特色产业，都与电子商务实现
融合发展。从该区有关部门获悉，
截至目前，吴兴区电商经营主体已
突破7000家。最新数据显示，该区

今年 1—4月网络零售额已超 27亿
元，同比增幅保持 50%以上。“我们
通过拓市场、扩内需、促转型，深入
推进‘电商换市’战略，形成了电商
产业集聚发展的良好态势。”该区
有关负责人告诉笔者，作为全省

“电商换市”创新样本之一，今年该
区进一步优化电商发展环境，提升
电商发展水平，完善电商产业配
套，有效提升了吴兴区电商环境的
整体优势。

此前，该区发布实施了电子商
务发展的四年规划，抓住“互联

网+”新经济热点，加快传统产业
转型升级，重点鼓励引导优质童
装电商企业向织里镇的中国童装
城集聚，加快形成以织里童装产
业为龙头的电子商务集聚区，进
而带动其他传统产业实现“电商
换市”。

一组今年的最新数据印证了
当地掘金“互联网+”的新态势：吴
兴区纳入邮政统计的国内快递发
件量已超 1000 万件，占全市总数
的 65.3%；全区童装类电商总数已
超 5000家……“去年，我们专门建

立了电子商务发展专项资金，并
出台一系列政策，重点对电子商
务园区建设、经营主体培育壮大、
鼓励企业利用电子商务开拓市
场、营造电商发展环境等加以政
策支持。”该区有关负责人说。

在政府强势助推的背景下，一
批区域优势产业产品的电商平台
和行业性、区域性的电商平台在
吴兴区应运而生。以童购网为代
表的自建网上交易平台，以织里
产业带、织里童装批发商圈为代
表的合作型第三方网上交易平

台，在该区相继上线。织里童装
电子商务孵化中心、浙江艾易信
息科技有限公司等各类电商服务
企业迅速发展，在技术、培训、设
计、物流等方面提供服务。

值得一提的是，吴兴区在基础
设施、集聚平台、物流体系及金融
服务等方面，都与电商产业发展
进行了深度配套。目前，该区正
在加快推进吴兴“无线城市”建
设，引进计划建设 2000 个机柜的
云计算数据中心，并建成了 4个电
商基地。

通讯员齐振松、吴振龙摄
影报道 “真新鲜，在城里是
很难买到这么好的蔬菜了。”
近日，在开化县菁山农业开发
有限公司果蔬基地里，来自县
城的市民徐女士亲手采了一
篮茄子和辣椒后高兴地说。

位于开化县音坑乡明廉
畈的菁山果蔬基地，是招商引
资项目，主要由湖北籍创业老
板胡铁毅投资兴建的。他原
在广州办服装厂 20 年，赚到
些钱后，看到开化山清水秀
非常适应种植果蔬，便锁定
了在这儿创业。基地投资
2300余万元，于2013年5月建
成，共 476亩。这里建有蔬菜
大棚 256 个，总面积近 300
亩。去年以来，公司种植芦
笋、辣椒、茄子、西红柿等30多
种蔬菜品种和水果。每年 4
月开始，各种蔬菜大量上市，
目前共有200多吨蔬菜销往本
县及衢州市场。尤其到 5 月
中旬以来，每天销量达3000公
斤，其中芦笋每天销出 500公

斤，仍供不应求。近日，来自
江西、安徽等周边市县订单不
断发来，可这儿一时产不出这
么多的定量蔬菜，这些客户只
有等到明年扩大蔬菜种植规
模以后，才能获得自己想要的
批量蔬菜了。

为何菁山蔬菜的销售如
此火爆？原来，菁山农业开发
公司在省农科院蔬菜专家和
县蔬菜办技术人员的指导下，
采用的是无公害栽培技术种
植蔬菜。他们所施肥料全部
使用猪、鸡粪及茶籽壳等有机
肥，属生态型无公害蔬菜。在
销售上，该公司的多种蔬菜批
发价，比其他产地的价格，每
公斤要低 2元左右，显示了批
发价格的优势。他们还配备
了 3辆蔬菜配送汽车，将刚采
摘来的蔬菜及时运到市场、酒
店、单位食堂等预订的客户手
中。去年 9月，开化县菁山农
业开发有限公司被评为“全国
基层农技推广户系列建设科
技示范户”。

公司老总胡铁毅（左）在基地里，向笔者一行介绍生产情况。

湖州市吴兴区电商经营主体突破7000家

老牌市场“链”上云端

瞄准投建果蔬基地获好报

夏藕抢鲜上市利润可观

喷、滴灌设施实现电脑、手机操作

“野奇神”葡萄基地真神奇

进取人生

丽家网CEO朱国民的愿景——

让地毯傍上
互联网+“飞”起来

“不准在电力线路上挂
晒衣物，不得在电力线路的
保护区内盖房子、打井、打
场、堆柴草、栽树和种植自
然生长的竹子、树木。在电
力线附近立井架……”

近日，开化县华埠镇金
星村的支部书记郑初一在
村民大会中宣读着载有安
全用电规定的村规民约，号
召村民严格遵循村规民约
中的规定。宣读约定中，特
别是涉及到电力知识的部
分时，村民不时地举手，不
断地询问怎样做才是合格

的、电线离我多少距离才是
安全的等诸多问题，以特殊
身份参加本次会议的华埠
供电所工作人员逐一回答
了村民们的问题，效果显
著。通过此举大大强化群
众用电安全意识，优化农村
用电环境，为四方游客营造
安全可靠用电环境，为开化
国家公园、3A景区村、文化
古村落、精品村等建设夯实
基础。

为了加强乡村用电安
全，开化县供电公司集思广
益，多方并举，主动与开化

县各村镇部门联系，开培训
班、进村进户，构建政府部
门推动、用电客户支持、电
力企业指导监督的“1+2”联
动模式，发挥各级力量共同
宣传供用电安全的重要性，
通过政府部门要求各村镇
将安全用电的内容融入村
规民约，利用村级的机构强
化农村供用电安全宣传，大
大提高执行成效。下一步，
各村镇将出资对农户家庭
内部的漏电保护装置进行
更换，进一步提高农户用电
安全。 程建平

日前，国网永嘉县供电
公司碧莲供电所党支部与永
嘉县上光板栗专业合作社共
同开展“结对助企”帮扶活
动。

碧莲供电所党支部书记
与“结对助企”帮扶对象永嘉
县上光板栗专业合作社负责
人共同商讨结对共建细节。
永嘉电力（碧莲）共产党员服
务队实地察看了上光板栗合
作社的电力设施建设情况，
并对设备的运行缺陷及用电
规律进行科学分析，双方就
扶持重点、扶持目标和扶持

项目达成共识。
一直以来，永嘉公司把

共建活动作为构建和谐企业
的一项重要举措，将共建工
作与开展文明单位、文明行
业创建相结合，以“因地制
宜、优势互补、资源共享、务
求实效”为原则，扎实深入开
展“结对助企”活动。在国家
大力扶持农业的背景下，碧
莲供电所党支部与永嘉县上
光板栗专业合作社进行结对
帮扶，开展电力服务，提升企
业效益。

刘海生 亓智博

电企传真

永嘉电力共产党员
服务队“结对助企”

开化供电：用电安全融入村规民约

为完成未来科技城
区域内10千伏线路迁移
工作，近日，余杭区供电
公司进行永东7632线上
改下工程，共拆除架空导
线11档，杆上真空断路器
5台。

据了解，永东7632线
位于未来科技城内，承担
着未来科技城内部建设施
工的供电任务，但是随着
未来科技城的飞速发展，
原架空线路已无法满足使
用要求，都已逐步改为地
下电力电缆供电。为更好

地助力未来科技城的建设
发展，余杭公司在6月下
旬至7月上旬这段时间内
完成未来科技城内的通新
762线、永胜790线改迁及
上改下工作，工程共涉及
拆除架空绝缘线路9500
米，电杆75基，新放绝缘
导线 9200米，新立电杆
53基。

面对工程任务繁重、
时间紧迫的局面，余杭公
司全力以赴，精心组织。
从现场勘查、施工方案制
订、前期协调到全面动

工，狠抓落实，工作人员
加班加点奋战在施工现
场，全力推进工程建设。
目前，该工程完成了线路
改迁基础准备工作。

未来科技城项目作
为发展大学生互联网创
业企业为重点，一直受到
区政府的高度关注，余杭
公司通过线路改迁、上改
下工程将大大提升未来
科技城内的景象，为未来
科技城的快速发展打下
了坚实基础。

方祺 温学明

余杭供电助力未来科技城快速发展


