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通讯员王珍报道 其实，不管
是成功人士还是失败者，都各有
各的故事。只不过成功者更有谈
经验的话语权，比如，下面要讲到
的两个小鞋匠的成功经验谈也许
能给我们一些启示。

南存辉：13岁当鞋匠

南存辉是正泰集团股份有限
公司董事长兼总裁，温州柳市上园
人。北京商学院（现北京工商大
学）企业管理专业毕业，研究生学
历。不凡的经历和业绩，使南存辉
成为世人公认的“浙南模式”的积
极探索者和杰出代表，被誉为“中
国新兴民企代言人”，并被《中国青
年》杂志评选为“可能影响中国21
世纪的中国青年人物”之一。

正泰集团主要生产经营高低
压电器、输配电设备、仪器仪表、
建筑电器、工业自动化、汽车电器
等100多个系列、5000多个品种、2

万多种规格的产品。集团综合实
力已连续多年名列全国民营企业
500强前茅，系中国低压电器行业
最大产销企业。

这个拥有几亿美元资产，目标
成为国际电气巨头的南存辉，当年
初中没毕业就当上了小鞋匠。

南存辉回忆说：“那时我 13
岁，离初中毕业还有15天，我父亲
因为意外腿部骨折。”医生说，可
能要休息一两年。而母亲身体一
向虚弱，作为长子，照顾弟妹、养
家糊口的生活重担就压在了南存
辉的肩上。初中没毕业，南存辉
就当上了小鞋匠。

回忆起当年的小鞋匠生活，
南存辉说：“3年修鞋虽没赚到什
么钱，但它使我懂得了诚实做人
的道理，有质量便有市场。同时
也让我明白了，一个人要想有所
作为，必须重视从一件件的平凡
小事做起，而且任何小事要做好

都是不易的。”
在修鞋的时候南存辉发现，

柳市很多供销员在全国各地揽了
很多低压电器业务，创办了众多
的前店后厂的家族企业。“我发现
这个行业发展非常快，能够赚钱，
而且能够锻炼人，所以我就把修
鞋停下来，转而搞起了电器行
当。”南存辉说。

“开始就是你几十元、他几百
元钱地投入，钱并不是很多。我和
朋友4个人合伙设了一个柜台，第
一个月赚了35元钱，而且自己每天
都干到凌晨5点钟，但我很高兴，第
一个月就成功了，没有亏本。”南存
辉说，“做事业的人不要妄想发横
财，要靠心血和汗水来换取。”

菲拉格慕：11岁当鞋匠

萨尔瓦多·菲拉格慕（Salva-
tore Ferragamo）出生于意大利南
部拿坡里小镇，家中共有 14个兄

弟姊妹。菲拉格慕9岁时已辍学，
做鞋匠是他从小的梦想，所以，11
岁那年他就当上了鞋匠的学徒；
13岁，他就开出了自己的店铺，为
意大利的女鞋王国奏响了序曲。

后来，年轻的菲拉格慕前往
美国加州的圣巴巴拉开办了一家
补鞋店，并开始设计电影所用的
鞋履，菲拉格慕的名字开始流传
于明星界。小鞋匠菲拉格慕特意
到洛杉矶大学去修读人体解剖
学，务求制作出符合人体需求的
完美鞋子。

1923年，他在好莱坞开设了一
间靴子店，与不少有名的电影制片
人合作，令菲拉格慕的名字更广为
人知。1927年，他回到了意大利，
并在佛罗伦萨开设首间店铺。

菲拉格慕的成功在于他对产
品质量的坚持，即使在生产过程
机械化的今天，产品全数采用手
工缝制，而且每名技术人员只负

责一个工序，令每个工序更专业、
更完美。

1951年，菲拉格慕完成了第
一个时装表演。9年后，菲拉格慕
先生逝世，其妻Wanda Miletti与 6
名子女接手品牌，将菲拉格慕扩
展至男女时装、手袋、丝巾、领带、
香水系列等，发展成一家“从头穿
到脚”的全线时装品牌。

其后，菲拉格慕发展成一个
时装集团，1996年取得法国时装
品牌伊曼纽尔·温加罗的控股权，
1997年又与宝格丽合作，发展香
薰与化妆品。1998年，菲拉格慕
与陆逊梯卡合作推出眼镜系列，
令菲拉格慕业务更多元化。

其实，菲拉格慕一直为鞋业
发展及推广不遗余力。萨尔瓦
多·菲拉格慕不仅希望把他对制
鞋的知识与经验传承给他的家族
及企业，更希望让世界分享他对
鞋子的热忱。

通讯员徐志良报道 来料加
工让平湖“失地”家庭妇女美丽的

“梦想”变成了现实：足不出村，甚
至足不出户，就可以工作，家里的
大事小事不落下，还能有相对稳
定的收入来源。据悉，今年以来，
该市从事来料加工人数达到 1万
余人，人均增收 8000多元，其中
受益者绝大多数为“5060”家庭妇
女。

年龄偏大、素质偏低、身体病
残、家庭负担重等是平湖低收入
家庭妇女增收难的主要原因。平
湖市把发展来料加工作为低收入
家庭妇女增收的一个渠道，设立
扶贫小额信贷专项基金等金融帮
扶政策，并给予来料加工经纪人
解决场地、招收人员，促进扶持来
料加工业快速发展。

缺少一技之长，地处城区偏
僻的平湖曹桥街道勤安村的钱小
豪夫妇就是来料加工的受益者。
承包地流转后，也曾外出做过小
工，一年只能挣个几千元的夫妻
俩如今在家里加工布包，一年挣
个两三万元不成问题，家里老少
照顾、家庭打理一样不落下。就
连原来无法劳作的闲散人员也重
新找到了就业门路，今年 73岁的
曹桥街道勤安村村民张雪花说，
她每年来料加工收入近万元，加
上政府发放的养老金、困难补助
等，生活越过越好。

在平湖当湖街道如意社区负

责来料加工工作的钱阿姨说，目
前当湖街道 19个社区基本都建
立了来料加工点，从事来料加工
的人中八成以上属于下岗、失业
和“5060”家庭妇女，来料加工为
他们找到了就地脱贫致富的好路
子。

还有一些来料加工点的的负
责人通过承接业务的实践，熟悉
了市场，锻炼了能力，在扩大规模
的基础上开始创业办厂。一直奔
波于大企业和加工点之间的平湖
来料加工负责人陈兵锋，凭借长
期积累的客户资源和资金，开办
了一家圣诞礼品厂。经过短短３
年发展，他现在已经拥有一个生
产面积达 1300平方米的工厂，还
带动 6个社会固定加工点，10多
个临时社会加工点，为 120多名
农民开辟了致富道路。

发展来料加工让平湖农村
变得更加和谐。近年来，平湖经
济技术开发区（钟埭街道）经常
举行来料加工技术大比武和来
料加工产品走秀活动，村民自己
当演员、运动员和观众评委，展
示亲手制作的产品，让很少来往
的各地村民也有了交流的平台，
丰富了业余生活。目前，有三分
之一村民加入来料加工行列，跑
市场、搞加工成了农民主要工作
和生活方式，空闲的老人和妇女
实现就地就业，又能料理家务，
一举两得。

通讯员朱曙光摄影报道 许
多大学生毕业后都为找不到工
作而发愁，但在三门县浦坝港镇
五支岙村，有个大学生陈云杰却
辞退了优越的工作，毅然回到家
里当起“鼠老大”，成为远近闻名
的养竹鼠能手。

陈云杰1989年出生，今年26
岁。2010年 8月大学毕业后，陈
云杰留在了宁波，在金融行业找
了一份不错的工作，月薪6000多
元，有时甚至能拿到1万多元。

2014年 6月，陈云杰从互联
网和电视上看到，外地有人养竹
鼠，经济效益很好，毅然决定回
家养竹鼠。“我看到许多同学大
学毕业后自己创业，而且很成
功，我也选择养殖业回家试试。”
陈云杰说。

看到儿子辞了工作回家准
备养殖竹鼠，陈云杰的母亲表示
反对：“读完大学有份好工作，却
要回家养殖竹鼠，人家会笑死！”
但陈云杰就认定了要自己创
业。2014年 8月，陈云杰在父亲
的支持下，投资了5万多元，在五
支岙村猪埔场建造了竹鼠养殖
场，并先后于 9月 5日与 11月 8
日，从外地引进了 100对小竹鼠
养殖。

陈云杰从来没有搞过养殖，
更毫无竹鼠养殖技术和知识，但
他刻苦钻研，买来《竹鼠养殖技
术知识》等书籍，边养边学。他
还到宁波、温岭等养殖企业参观
取经，碰到技术难题就向县畜牧
局专家请教。

陈云杰一心扑在养殖竹鼠

上，整天到晚都在养殖场里，给
竹鼠喂食，打扫鼠窝，劈毛竹，观
察它的生长情况，把竹鼠当作

“宝贝”。
经过一段时间的研究，陈云

杰逐步摸索出一套自己的养殖
方法：“我特意不配备空调，希望
通过几代驯化，让它们适应这里
的环境。在鼠窝的构造上也分
内外室结构，还在屋顶盖保温材
料，尽量减少温差。”

创业要有一股勇气，要有
一种毅力。创业难免会碰到困
难和挫折，勇往直前的陈云杰
把创业路上的“绊脚石”一一搬
掉。开始养殖时，陈云杰把有
水分的毛竹给竹鼠吃，结果一
些竹鼠吃了出现腹泻。陈云杰
通过查找资料、向专家请教才
得知原因。

在陈云杰的精心养护下，目
前，竹鼠从引进时八九两重长到
1.5公斤左右。来自县内外的人
们纷纷上门购买，一对能卖 450
至 500元，3人向他订购了 90对
竹鼠。陈云杰对未来充满信心：

“按目前市场价格，一公斤鼠肉
能卖到100元左右。我的目标是
养殖 1万只，这样一年收入就可
以达到400多万元。”

今年 3月 25日和 5月 15日，
陈云杰又在外地购买了 40对小
竹鼠。

“现在农村需要更多有知
识、有技术的大学生。做一个新
型农民比在外打工要强，我认为
自己的选择是对的。”陈云杰自
信地对笔者说。

陈云杰在观察竹鼠的生长情况。

通讯员孙建新、陈健民报道
走进位于湖州市东部新区的浙
江晶日照明科技有限公司行政
楼的大厅，笔者便看到企业荣誉
墙上又多出了一张沉甸甸的证
书。据了解，经省企业信用促进
会会同浙江省工商企业信用研
究与评价中心评审后，浙江晶日
照明科技有限公司通过层层筛
选被认定为“浙江省信用管理示
范企业”。

“最近企业发展情况怎么
样？有没有遇到什么困难？”日
前，笔者跟随湖州市吴兴区市场
监督管理局的工作人员来到浙江
晶日照明科技有限公司进行实地
走访。

浙江晶日照明科技有限公司
始创于 1996年，是一家集研究开
发、生产制造、工程安装为一体的
户外照明企业。先进的制造装
备、丰富的产品系列和全面的人
才储备，为“晶日照明”的快速发
展提供了强有力的保障。而企业
快速的发展形势以及社会竞争的

不断加大，都要求企业必须强化
自身管理，建立健全现代化的企
业管理制度。

据了解，浙江晶日照明科
技有限公司组建了独立的信
用管理机构，在对内和对外两
个方面都进行着一定程度的
信用管理工作。对外的信用
管理主要涉及企业销售活动，
分别存在于合同签订、合同履
行、售后服务、款项回笼等方
面。其对内的信用管理主要
是合理约束企业和员工自身
民事行为、严谨工作作风，珍
重承诺，以维护企业良好信誉
和形象。

据吴兴区市场监督管理局相
关工作人员介绍，在浙江晶日照
明科技有限公司被评为省级信用
管理示范企业之前，区局辖区内
的久立集团股份有限公司、金洲
集团有限公司、湖州老恒和酿造
有限公司 3 家企业同样已被认
定。至此，该局辖区内已有 4家
省级信用管理示范企业。

本报讯 记者夏晓茵报道 上
虞章镇的“十姐妹果蔬合作社”是
集水果采摘、果苗培育、水果销售
于一体的专业合作社。合作社负
责人郭彩斐向记者介绍说，2009
年，大学生村官徐建军响应省委组
织部号召，以亲自投身创业来带动

兄弟姐妹和农户致富，于是有了今
天的“十姐妹果蔬合作社”。

记者在现场看到，现在合作
社基地面积已达到500余亩，其中
种植葡萄 50 多亩，水蜜桃 60 多
亩，红心猕猴桃 130余亩，樱桃 28
亩，杨梅 25亩，还有竹林休闲区

200多亩。郭彩斐说，他们从不会
种植水果开始，到种出好水果，其
中的付出自无需多说。印象最深
的是 2012年，当他们种植的樱桃
得到人们认可后，有一天基地外
面停了138辆车，都是喜欢采摘水
果的人开来的。

8月19日，在建德市寿昌村红路村田间，蔗
农们对种植的红皮甘蔗的老黄叶进行剥衣管理，
叶片随即还田归地。据悉，通过对剥下的叶子还
田，既可以起到一定的保湿抗旱作用，又提高了
蔗地的通风透光性能，增强果蔗品质，有利于防

虫、防鼠害等。一位姓王的蔗农说，现在村里种
植的甘蔗将在10月初上市，一亩甘蔗产值可达
万元左右，净收入5000多元，是农户发展田间经
济作物增收的好门路。

通讯员宁文武 摄影报道

通讯员钟伟、陶晓宇报道 90
后女生魏倩璐，韩国建国大学花型
设计专业学成归来，3个月前入驻
绍兴柯桥 F5创意园，凭着自身扎
实的花型手绘基本功和敏锐的市
场嗅觉，吸引了不少轻纺城布商，
特别是年轻一代布商的青睐。她
说，花型设计的路很长，希望自己
能给柯桥设计市场带来新的视觉
感受，同时做强自己的时尚品牌。

韩国首尔是亚洲时尚界的集
中营，当地盛行手绘花型原创设

计。魏倩璐回绍兴前，一度想留
在当地。不过，当她了解到柯桥
正大力发展创意产业，便毅然选
择了回国，当一名手绘设计师，意
欲把国外最好的设计带回家乡。
从市场调研，到当实习生，再到注
册公司，她一步一步努力向自己
的理想靠近。

今年5月，魏倩璐在家人的支
持下，投资 30万元开起了一家花
型设计公司，公司名为“原生空
品”。这体现了她对设计的理解：

好的设计，不应该有太多的限制，
而是一种原生态的、天马行空的发
挥，但同时又是极具品味的东西。

在韩国 6 年，让魏倩璐体会
到，越是手绘的作品，色彩层次感
强，内涵丰富，越是受到市场欢
迎。因此，公司成立后，她的主打
产品，正是原创手绘画稿。

然而，这一观念一开始却有
点“水土不服”。一些布商看了后
说，你的作品太高端了，我们不做
这么高端的；还有的客户说，喜欢

是喜欢，但是价格高，不敢轻易尝
试。这一度让魏倩璐感到失落。
好在功夫不负有心人，有一次，公
司里来了一位素未谋面的布商，
拿着一张照片找上门来，请魏倩
璐帮助变成风格相近的绘画作
品。这对魏倩璐来说，是拿手好
戏。没过几天，她就拿出了手稿，
客户看了非常满意。此后，这名
客户每个月都会找上门来，让“原
生空品”设计作品。

就这样，一传十，十传百，找

上门来设计的客户越来越多。如
今魏倩璐已经有10多位长期合作
的稳定客户。

而令魏倩璐感到快乐的是，
现在，很多新生代商人对她的作
品比较欣赏，前来买花型的，大多
是 30多岁甚至 20多岁的年轻布
商。魏倩璐说，年轻人代表的是
一种趋势，虽然目前大部分柯桥
本土商人暂时不能接受最新潮的
作品，但是，随着设计市场的越来
越成熟，这个情况会有所改观。

“海归女”办起手绘花样设计室

创业故事

一中一外两个“小鞋匠”

80后大学生
当起“鼠老大”

平湖来料加工
鼓起人们钱袋子

吴兴有企业组建起独立的信用管理机构

打造信用
“金字招牌”很重要

守护诚信

耳闻目睹 “十姐妹果蔬合作社”成功创业

种植甘蔗致富增收

人各有志

温州银行股份有限公司拟对信贷资产债权进行公开转让，
现特发出本转让公告，对有关事项说明如下：

一、拟转让信贷资产有关情况
本次拟转让信贷资产共35户，涉及63笔债权，金额总计

462,052,945.54元，其中本金413,144,993.03元，利息48,
907,952.51元（截止2015年7月31日）。

二、受让单位资格和条件
1. 受让单位应为在中华人民共和国境内注册的法人或者

其分支机构；
2. 受让单位应根据相关法律、行政法规、部门规章和监管

规定，有资格商业性买受银行业信贷资产。
三、招标组织安排
转让方配合符合条件的意向受让方对拟转让信贷资产进

行现场尽职调查。
四、转让方式
本次转让为公开招标，报价日定于2015年9月6日。如

果只产生一家符合条件的意向受让方时，拟采取协议转让方

式。
五、有效期限
本次招标公告有效期截止2015年9月6日。
六、其他事项
1. 为力求规范、公平，本次资产包将转让的基准日设定为

2015年7月31日。即受让方与转让方签订正式合同后，全部
转让信贷资产从2015年7月31日后的现金等收入全部归受让
方所有。

2. 若受让方有因主观因素放弃或恶意抬高中标价格后再
放弃的行为，今后我行在信贷资产转让业务上将不与其合作。

3. 本公告不构成转让上述信贷资产的要约或承诺。
4. 本招标文件的解释权属招标单位。
联系人：王先生、戴先生
电话：0577—88990712

温州银行股份有限公司
2015年8月31日

温州银行股份有限公司信贷资产债权转让招标公告

8月26日上午，常山县招贤镇渔
溪口320国道旁，几名工人正配合挖
机拆除一座工棚，该工棚为村民私建
在距320国道不到50米，影响沿线景
观，被列入县“一路一镇”集中整治对
象。

当天是集中整治行动第6天，常
山县深入“四边三化”“两路两侧”整
治工作，8月份启动“一路一镇”集中
整治行动，全县300多名干部职工投
身其中，分段、无休攻坚，锁定320国
道沿线脏乱差问题，用一个月时间打
一场彻底的“歼灭战”。

对320国道常山境内的管50公
里道路，该县明确172个“三化”任务

点。8月18日，常山县连夜召开县委
常委（扩大）会议，专题研究部署集中
整治行动。19日早上7点不到，各攻
坚组各就各位同时出击，当天拆除沿
线各类乱搭乱建2000多平方米。拆
除违法建筑4处、退让砖头等堆放物3
处、庭院改造8处。

“320国道常山段东接衢州，西连
江西玉山，既是常山的窗口，也是浙
江的西大门。”常山县交通运输局局
长吴直丰介绍，320国道常山段路域
环境关系到常山乃至衢州、浙江的对
外形象，一直都是“四边三化”行动的
重点。该县已多次整治沿线环境，虽
有成效，但对照省、市目标要求仍有

差距。这次集中整治行动，目标直指
无违法建筑、无污水、无企业工棚及
畜禽养殖棚、无违法教堂、无绿化差、
无脏乱差、无房屋景观差、无秩序混
乱“八个无”。

歼灭脏乱差后，该县结合柚石文
化，布置特色景观。在320国道青石
镇大塘后村路段，一处占地400多平
方米的橘皮烘制车间刚刚被拆除。
一旁，镇里请来的规划专家正在实地
勘测。青石镇要建中国赏石文化特
色小镇，这块地空出来之后，镇里筹
划在这里摆上一些观赏石，建一个小
公园，既扮靓国道，也让特色小镇多
一个景观节点。 徐臣 徐莹

常山重拳出击整治国道沿线脏乱差


