
见习记者王艳摄影报道 在江
山市清湖镇和睦村沿途打听坞里
山羊场，好几位热心的村民给记者
指路。从山脚沿着山路步行，10多
分钟后，几十只羊啃食青草的画面
映入眼帘，一位身材瘦削的“牧羊
女”被羊群幸福包围，电影《少林
寺》中“牧羊女”的情景，不由地浮
现在脑海。

羊群见到陌生人害怕的表现引
起了牧羊女毛珍娟的注意，她转过
身才发现记者的到来。记者和她面
对面谈话，她总是答非所问。尽管
之前就听说她耳朵不好使，但没想
到几乎是全聋的状况。后来的采访
只能用笔写下文字来进行。

毛珍娟因为小时候生病，听力
低于常人，这些年来听力逐年下降，
现在属于听力二级残疾的“残疾
人”。她平时与外人交流，都需要看
别人写字。听力障碍让毛珍娟失去

了很多就业的机会。求职屡屡碰壁
在给毛珍娟打击的同时，也更坚定
了她自己创业的决心。

2012年，毛珍娟到杭州的一位
朋友家中玩，这位朋友家承包了大
片山地，养殖了近百只奶山羊。每
天和朋友一起放羊、喂羊、挤羊奶，
和羊群的接触让她倍感快乐。创业
养羊的念头在她心底萌生，也得到
了家人的支持。2013年3月，毛珍娟
从外地买来4只奶山羊羊羔，在自家
的山场里搭建了羊圈，就这样走出
了创业的第一步。割草、放羊、喂
羊，毛珍娟每天与羊为伴，和羊培养
感情，观察羊的习性，积累养羊的经
验。在养殖过程中，毛珍娟交到了
不少有共同兴趣的朋友，相互学习
养殖知识。由于经常到畜牧兽医站
请教，那里的兽医也成了她的好朋
友。与人交流非常不便，每次学习
请教，她都把别人写给她的经验整

理成笔记，对于自己不懂的，她总虚
心请教。很多人被她身残志坚的创
业精神感动，都乐于给她真诚的帮
助和指导。

试养了 9 个多月，积累了一定
养殖经验后，毛珍娟决定扩大养
羊规模。 2014 年年初，她投入所
有的积蓄又贷款 10 多万元，租用
了和睦村坞里山场，建设了百余
平方米的羊圈，种植了玉米、红
薯、牧草等“羊粮”。一切准备妥
当后，她从陕西买来 20只奶山羊，
养羊致富的梦想正式开启。每天
早上 5点，毛珍娟就起床开始一天
的工作，喂羊、放羊、割草、清理羊
圈，同时做好山羊的疾病预防和
接生工作。尽管和人们语言交流
困难，但是那些羊因为朝夕相处，
似乎都能听懂毛珍娟的语言：毛
珍娟对着羊圈喊几声，那些羊就
知道该和主人去山坡上吃草了；

毛珍娟再一呼唤，那些羊又乖乖
跟着主人回到羊圈。毛珍娟一个
人几乎包揽了所有的养羊工作，
艰辛劳累，但她却乐在其中，脸上
始终荡漾着笑容。

去年底，在到其他羊场取经的
过程中，朋友送给毛珍娟几块羊
奶皂。她试用后，感觉效果很
好。通过网络查询和向朋友请
教，她觉得手工羊奶皂大有市场，
于是购置了挤奶器、消毒柜、冷藏
柜、搅拌机等设备，自己也开始了
研制羊奶皂。羊奶皂由当天现挤
的鲜羊奶，经过消毒杀菌，再用优
质橄榄油、山茶油、葡萄籽油等，
按比例调和，经过搅拌、入模、皂
化而成。没有经验可循，全靠自
己摸索，经历了多次的尝试和失
败，但毛珍娟始终不放弃。第一
批像样的羊奶皂做成已是几个月
以后的事，毛珍娟和家人先试用，

温和无刺激，美容护肤效果很
好。于是她又研发了沐浴的、洗
脸的、洗头的等不同品种，并在朋
友圈邀请试用，没想到大受欢迎，
赢得了良好的口碑。大家口口相
传，朋友圈互相推荐，不添加任何
化学品、全部都是纯天然原料的
羊奶皂很快打开了市场。

毛珍娟的养羊道路越走越顺，
经济效益也从当初的收不抵支，逐
渐过渡到有所盈余，再到每年收入
10多万元。但是她还有更长远的打
算：“正准备另找一个环境好、发展
空间更大的山场。目前选址已经基
本确定，正在商谈承包价格。新牧
场建成后，要增加能够让客户体验
包括放羊、挤奶、做羊奶皂、品尝鲜
奶等‘原生态’的活动，让更多的客
户体验放羊的乐趣、品味纯正的羊
奶，体验羊奶皂的美容功效。”

畅想未来，毛珍娟信心满满！

路在脚下
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见习记者杜成敏报道 宁波滕
头强鸿再生资源有限公司位于奉
化市三横经济开发区，整个公司仅
有 8名员工、2套设备，但是却完成
了整个奉化市 80%的废纸回收。
2014年，该企业被评为中国再生资
源行业百强企业。今年 7月底，受
中国再生资源协会的邀请，总经理
陈志强赴京参加国内废纸回收利
用标准的讨论与制订，在这场全国
只有 50人参加的研讨会上，陈志强
是唯一的浙江代表：“我可以骄傲
地说，我去参与了国家废纸回收规
范的制定。”

最底层的民工
16年前，这位老家在安徽灵璧

的陈志强，跟着老乡来到了奉化。
那年他22岁，新婚妻子刚刚怀孕。

第一次出远门，第一次来到沿
海城市，陈志强看着霓虹闪烁，他甚
至不敢轻易过马路。因为贫穷，他
只上了一年高中，既没学历也没技
术，他唯一能做的事就是搬砖头。

当时的奉化，正值开发建设的
高潮，这也催生了一支庞大的砖头
经营队伍。每天有人打探消息，拆
迁队到哪，他们就跟到哪。一幢幢
破旧建筑在推土机前轰然倒塌，腾
起的尘土灰烟还没散尽，他们就迫
不及待冲进工地，在水泥瓦砾中扒
拉砖头。几个小时下来，个个都是
灰头土脸的，咳出的痰也是黑的，手
脚伤痕累累。

每凑足 100块砖卖 10元钱，他
们拼了命地干。

有一次，陈志强听说有一处公
墓地要拆迁，便天天到墓地打探。
等骨灰盒转移，拆迁队离场，他们便
进入墓区，跳到墓坑搬砖头。越老
的坟墓，砖头越好。夜幕降临，墓区
里树木茂盛，阵阵凉风吹来，和着不
知名的鸟叫，毛骨悚然。可他们不
肯停工，担心这等好活被别人抢走。

晚上，一身酸痛地躺在床上，他
不停地给自己打气，我不会永远这
样。

陈志强的住处是一片废墟，他
们用捡来的砖头铺在空地上，就变
成了地砖。再用木头和雨布搭起一
个简易帐篷，里面铺上席子，就可以
睡觉了。夏天太热，陈志强就跑到
奉化江上的中山桥，天晴时睡桥墩，
下雨天就搬到桥下……

没人想到，这个睡桥洞的人有
一天会成功逆袭。

每天存100元
辛苦打拼的那段时期，陈志强

给自己定下了一个目标：每天都要
存100元钱。

一天傍晚，陈志强拿着一堆零
钱走进银行：“我存100元。”

“啊？”银行柜员一时没回过神
来。

“对，就是存 100元。”陈志强很

坚定地说。无论手头多么拮据，他
每天下午都要去一趟银行，存100元
钱。如果当天没挣够100元，他就向
朋友借钱凑齐，第二天提醒自己努
力干活。

那时候赚的钱大多是零币，有
的硬币还沾有泥巴。也有老乡数落
他：借钱存银行，打肿脸充胖子。他
不理会，我行我素。

银行工作人员刚开始很好奇，
甚至有点不屑，可时间长了，反而对
这位年轻人生出几分敬意。

终于，来奉化两年后，他存的这
笔钱凑成了创业的启动资金。

不是肯吃苦就能成功
一幢幢高楼拔地而起，砖头生

意开始冷清，陈志强便把眼光投向
废品回收上。虽然只上过一年高
中，他却肯动脑筋，在别人数着砖、
计划着每天收入的时候，他已经在
想几年后的事。

在捡砖头的时候，他看到奉化
街头有很多收废纸的人，一些人还
是他的老乡。于是，他脑海里产生
一个计划：设立一个废纸回收站，专
门收购老乡手上的资源。2002年，
陈志强用此前存的钱，建立了他的
废品回收站，这就是强鸿再生资源
公司的前身。陈志强的妻子丢下襁
褓中的儿子来奉化同丈夫一起创
业。

在陈志强眼里，妻子是他坚强
的后盾。刚创业时，妻子也只有 24
岁。城里的女孩子，这还是个做梦
的年龄，而她却裹着头巾，跟着他们
这群男人，走街串巷，收购废品。

刚开始，陈志强没多少钱，靠着
捡砖头时积累的人脉和信誉，收购
废纸都打的是白条，老乡也相信
他。当时他的承诺是：“你什么时候
要用钱，拿条子来找我就行。”因为
没食言过，这种“打白条”式的经营

帮助他渡过了资金短缺的困境。
后来公司渐渐壮大，陈志强一

直坚守诚信。2006年的时候，一家
造纸企业欠了他 80万元货款，眼看
快过春节了，很多手里攥着“白条”
的老乡要回家过年，陈志强毅然贱
卖掉他那辆刚买不久的别克车，为
的就是信誉二字。

奉化最大的再生资源公司
走进宁波滕头强鸿再生资源有

限公司厂区，两套国内最先进的废纸
打包机正不停地运转着。小山一般
高的废弃黄板纸进入打包机后，出来
就变成一个长方体压缩包，每个重达
1.3吨以上。经过这样初步处理，废纸
的体积大大缩小，节约了运输成本，还
减少了运输途中的二次污染。而这
套打包设备，是根据陈志强的要求量
身定做的，全自动加遥控。

而厂区内的废纸回收只不过是
公司业务的一小部分而已。2013
年，陈志强将十几台自动打包设备安
装到了企业，将废纸回收的服务前
移，成为奉化第一家驻厂打包的再生
资源公司。

驻厂打包的优势很明显：第一时
间为厂家处理废品；节省运输成本；提
高废纸的回收利用率；减少二次污染
……如今，跟陈志强企业合作的员工
达到了300多人、100多辆运输车，公
司每个月的产值超过300万元。然而
比经济效益更重要的是它的社会效
益。陈志强算了一笔帐：“我们每回收
1吨纸，就可以保护17棵10年以上的
大树。我们一年的回收量大概5万吨
左右，大家推算一下，我们保护了多少
大树，保护了多少森林。”

在北京的研讨会上，陈志强提
出了四点建议，他称作“新四化”：

“目前我国的废纸回收行业还停留
在小、散、乱阶段，而它们最终应该
往规模化、规范化、企业化、标准化
方向发展。”

看着成型的羊奶皂，毛珍娟脸上笑开了花。

通讯员钟伟、张影报道 9月 7日上午 10时
许，位于中国轻纺城窗帘布艺市场的“窗帘动
力”门庭若市。来自山东的客户袁春红说：“我
们做了几十年的窗帘生意，看到这家的窗帘，觉
得眼前一亮，正是我们心中期待的窗帘。”

原来，传统的窗帘通常具有遮光和美观两个
功能，然而，“窗帘动力”却在窗帘上面印上世界
地图、中国地图等，把窗帘变成了知识之窗，受
到消费者青睐。

5年前，丁伟和妻子拿出了 20万元积蓄，开
了一家名为“窗帘动力”的门市部，走上了创业
之路。几年后，渐渐摸出门道的丁伟发现，同质
化严重的窗帘产品，很多时候是在拼价格。看
似每天有大量订单，夫妻两人忙得顾不上吃饭，
但利润却十分微薄。

丁伟想，窗帘在家庭以及办公室的空间中，
占了非常醒目的一个位置，是否可以通过增加
窗帘的功能性，提高其附加值呢？平时喜欢研
究地图的丁伟，脑子里突然闪现一个灵感。“我
要把世界地图和中国地图，做到窗帘上去。”丁
伟和家人说。

丁伟的奇思妙想，并没有得到家人的积极响
应，但丁伟却越想越兴奋：地图窗帘，不光有助
于青少年学习，也适宜于家庭书房和办公室。
如果能推出，一定会受到市场的欢迎。

虽然心中有了这个灵感，但丁伟一直按兵不
动，依然每日卖着传统的窗帘。直到去年下半
年，丁伟拿到了由国家知识产权局核发的实用
新型专利证书，他才开始着手请设计师设计地
图窗帘。为了让地图窗帘的每一个轮廓和色彩
的细节都与标准地图一致，设计师们整整花了 3
个月的时间。

今年春节后，丁伟在门市部里挂出了世界地
图和中国地图系列窗帘，很快引起轰动，短短一
个小时内，就接到了 18笔订单。“窗帘动力”门市
部里里外外挤满了客户，整整一个月，丁伟和妻
子接单开发票开到手软。

看到地图窗帘成为爆款，一些商家就开始模
仿制作并销售。但因为地图窗帘已申请了专
利，最终这些商家不得不停止侵权行为。随后
的半年，“窗帘动力”陆续推出了日历系列窗帘，
核心价值观系列窗帘，全家福、婚纱照私人定制
系列窗帘等，都在市场上引起了极大的反响。

目前，“窗帘动力”已经获得了 8本实用新型
专利证书。通过创意提高窗帘的附加值，不到
一年时间，丁伟已经实现了利润翻番。前不久，
丁伟又推出多个省的升级地图窗帘，河南省周
口市的不少中小学，班班挂上了“窗帘动力”的
地图窗帘。

■董柏云

眼下，同质化产品的窗帘，很多时候血拼价
格，得到的只能是微利。同质的窗帘，经过创新，
成就了“窗帘动力”。他的成功实践，不无给创业
者以诸多启示。

首先，商机在于创造。只要我们像善于研究
的“窗帘动力”生意人丁伟那样，具有敏感的市场
意识，善于从“无”中发现“有”，从“无”中创造

“有”，无限商机就会出现在我们面前。
其次，营造市场需要。市场的别名叫“需

要”，谁找到了需要谁就找到了市场。有的需要
必须去发现。确实，现实生活中，有时候两种事
物表面看是风马牛不相及，但若将其联系或组合
得法，就会产生相辅相成、互为促进的效果，即能
营造出一番市场需要来，就能带来财运。我们有
些创业者，在市场竞争方面的确着力不少，然而
在营造成市场需要方面却努力不够，今后不妨在
这方面多花一点功夫。

第三，创新莫弃“小”。创新在于每个人的职
业之中，小职业中有大事业。文前提到的丁伟平
日喜爱琢磨，在自己的岗位上，不断创新创造，最
终成就事业。这说明，无论是企业还是个人，在
技术创新过程中，要立足本职，实事求是，从细微
处着眼、入手。小创意不仅投资少、风险小，而且
也容易做到，只要时时处处留心、用心、细心、精
心，便会有许多大景致和大作为。

印上地图的窗帘
成了抢手货

“窗帘动力”
创新的启示

毛珍娟在山上放羊毛珍娟在山上放羊。。

身残志坚的牧羊女毛珍娟身残志坚的牧羊女毛珍娟

敢想敢干能吃苦

睡过桥洞的“破烂王”逆袭成大事

↑中国再生资源协会秘书长唐
艳菊（中）来到陈志强企业调研。

←陈志强完成了从“睡桥洞”到
老总的逆袭。

榜样人物

为进一步增强风险防控工作的
预见性和主动性，筑好风险屏障，龙
游联社从制度、责任、排查三力齐发，
强化制度约束，健全防控体系。一是
制度完善到位。完善制度梳理和修
订，建立全面风险管理框架，风险管

理覆盖各主要风险领域。二是责任
落实到位。与每位员工签订自觉抵
制非法集资个人承诺书；开展“回归
本源、文化立行”活动，与全体员工签
订合规从业承诺书，建立员工廉政档
案，收集员工近亲属信息档案，以合

规文化改善内控。三是隐患排查到
位。定期组织开展业务条线内控制
度执行情况排查和评估，切实发挥业
务管理、风险合规与审计监督“三道
防线”的作用。对“九种人”落实行为
排查，严密关注员工八小时外的行为
动态情况，严防各类行为失范苗头和
隐患。 徐小春

龙游联社念好操作风险“紧箍咒”

柯城农商行以打造美丽乡村为己任
柯城农商银行以政府打造美丽

乡村建设的号召为己任，立足“绿色
信贷”、“银政合作”、“走千访万”，全
力打造区域内美丽乡村建设，助推新
农村建设驶入“快车道”。

今年以来，该行围绕“五水共治”
和“三改一拆”，治理农村生活污水、

农村垃圾和违法建筑，不断完善客户
信贷准入标准，加强“二高一剩”行业
的信贷管理，打造农村“生态美”。通
过不断增强服务功能，推动信贷政策
产品化、本土化，创新推出“橘融通”
柑橘产业贷款、“来易贷”来料加工贷
款、“合易贷”家庭农场贷款等一系符

合农村特色、地域特色的支农产品，
着力解决产业融资困难、促进行业转
型升级；通过“走千访万”活动，采集
普惠金额客户信息，使辖内2万余户
农户获得“普惠快车”贷款，享受到农
商行“支农惠农利农”的“红利”。

徐芬

经2015年9月1日宁波罗蒙环球商业广场有限公司股东决定，宁波罗蒙环球商业广场有
限公司（以下简称“本公司”）拟进行派生分立，分立为存续的宁波罗蒙环球商业广场有限公司
（以下简称“存续公司”）及新设的宁波罗蒙乐园有限公司（最终以工商核准名称为准,以下简
称“新设公司”），分立前本公司注册资本及实收资本为119000.00万元人民币，分立后存续公
司的注册资本及实收资本为60000万元人民币，新设公司的注册资本及实收资本为59000万
元人民币，分立前后各公司股东及股权比例均保持不变。分立前本公司的债务由分立后的存
续公司承担，分立后新设公司承担连带责任，或由宁波罗蒙环球商业广场有限公司与债权人
另行签订债务清偿协议。

根据公司法和相关法律法规的规定，请债权人自接到通知之日起30日内，未接到通知的
自本次公告之日起45日内，对自己是否要求本公司清偿债务或者提供相应的担保作出决
定。并于该期间内以书面形式函告本公司，否则，本公司将视其为没有提出要求。特此公告！

本公司地址：宁波市鄞州区天童南路575号
邮政编码：315000
联系人：顾贤芬 任秀芳
联系电话：13586659115，13566534639

宁波罗蒙环球商业广场有限公司
2015年9月10日

分立公告 杭州红鼎味餐饮管理
有限公司注销清算公告
杭州红鼎味餐饮管理有

限公司注销清算公告：本公司
股东已决定解散本公司，请债
权人自接到本公司书面通知书
之日起三十日内，未接到通知
书的自本公告之日起四十五日
内，向公司清算组申报债权登
记，逾期不申报的视其为没有
提出要求。

安吉六合工艺品有限
公司遗失中华人民共和国
外商投资企业批准证书正
本一份，批准号：商外资 浙
府资湖字［2005］00271号，
声明作废。


