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通讯员钟伟、王秋莉报道
这些天，在浙江杭一电器有限公
司董事长胡克飞的微信上，晒出
的一段段航拍影像，赢得了朋友
圈的高度点赞。“带着自己团队
研发的航拍无人飞机去旅游。”
这是胡克飞今年国庆长假最高
兴的事情。

作为上世纪90年代的创业
者，胡克飞深刻地感受到，当前
不缺智慧，缺的是把智慧转变成
现实的人。“当初下海创业，我是
从两把电烙铁起家的，经过20
多年艰苦努力，建成了一站式电
子产品生产基地。”胡克飞说，作
为前辈，更应该支持新一代的创
业者，为他们搭建一个实现梦想
的平台。

今年4月，杭一电器公司成
立了“极客桥”团队。“‘极客’是

‘GEEK’的音译，含有智力超群
和努力的语意；‘桥’就是搭建一
个把智慧转变现实的平台。”胡
克飞这样解释“极客桥”的内涵。

“极客桥”一经推出就吸引
了许多国内外年轻创业者，如入
选国家“青年千人计划”刘涛博

士、杭州工业设计十经典案例的
获得者方狄轲、留英博士董明等
一批“80后”、“90后”的智慧创
业者。据了解，目前“极客桥”创
业方向主要定位在智慧家居、手
机互联网及电子产品等。

“极客桥”年轻人智慧创业
激情无限，在短短半年时间里，
一款四轴航拍无人飞机在杭一
电器公司生产车间里出炉了小
样；随时随地进行测量空气质量
的智能PM2.5测试器也进入全
面研制生产中……到目前，“极
客桥”已有三四个智慧项目进入
研发生产。

9月中旬，首次试飞的无人
机在绍兴市柯桥区上空起航。

“这一无人飞机就是我们‘极客
桥’团队创业者的智慧，与‘杭一
电器’生产实践相结合的产物。”
在胡克飞办公室内，一款四轴模
具及电子遥控器摆放在办公桌
上。胡克飞感叹，做了一辈子的
电子遥控器，想不到今年还能与
航拍无人飞机结缘，是“极客桥”
年轻人创业团队激发了他转型
升级的激情。

通讯员孙建新、吴市轩报道 近日，笔
者来到位于湖州市吴兴区八里店镇路村
村的吴兴锋盛家庭农场，农场主费明锋和
母亲正忙着手上的农活，在田间来往穿梭
不停。

2013年，费明锋在路村村委流转了
200多亩土地，率先试水家庭农场。“我是
吴兴区首个家庭农场主。”说到这，费明锋
有些自豪。他坦言，敢于做第一个“吃螃
蟹”的人，主要是源于2013年中央出台的

“一号文件”和湖州市对发展家庭农场给
予的便利政策，“家人的支持也是我坚强
的后盾。”费明锋从吴兴区市场监管局领
回了“吴兴锋盛家庭农场”营业执照，成为
一名“职业农场主”。

费明锋站在长势良好的田地里，笑嘻
嘻地对笔者说：“现在，农场里湖羊存栏数
有3000余头，1至9月份销售额达到200
万元。”

自从办起了家庭农场，一家人的生活
重心都放在了农场发展上，老少齐上阵：
父亲负责湖羊饲养和处理草料，妻子和母
亲则在农田帮忙劳作，14岁的儿子假期也
得蹲地头，而自己就像“大管家”，销售、宣
传、养殖等样样都来。

在费明锋的家庭农场里，最引人注目
的不是湖羊，而是一大片玉米、大豆等大
田作物，不远处是一排排整洁的羊舍。“今
年我种了200亩农作物，羊儿们全年都可
以吃上新鲜草料。”费明锋说，玉米、大豆、
蚕豆、稻米等大田作物，是湖羊的优质饲
料，羊粪通过有机处理滋养农田作物。在
这200多亩家庭农场里，形成了一条完美
的生态链，各个环节相互配合，污染物排
放降到了最低，大大减轻了农场的运行成
本。

去年，“吴兴锋盛家庭农场”被评为省
级示范家庭农场。

费明锋一直是个爱折腾的年轻人。初
中毕业后，他独自跑去北京闯荡，做起了
服装买卖。 2002年，费明锋回到家乡，在
父亲宰羊卖羊的摊位上帮忙。不同于父
亲等待客户上门，他主动提出对酒店等客
户送羊肉到点，用一个月，就把销售额翻
了4倍。“但到了第二年、第三年时，不少养
羊户都不养羊了，年纪大的养不动，年轻
人都不愿意养羊。”家里羊肉摊位的销售
量大了，但费明锋却发现收购羊越来越难
了。

2007年，费明锋突发奇想——自己建
立一个规模化的湖羊养殖场，自产自销。
他拿出家人积攒的30万元买房款，开始了
他的湖羊养殖创业历程，并赚到了第一桶
金。虽然很早就跟湖羊打交道，但从湖羊
养殖场大户“变身”家庭农场主，他费尽了
心思，通过与浙江大学等高校院所的合
作，创新湖羊生态养殖、良种选育、秸秆养
羊等多种养殖技术。通讯员叶文兴 记者冯伟

祥报道 买了3折机票出差，却
想拿全价票回单位报销，自主创
业从事票务销售的大学毕业生
杨某了解到很多客户有这样的
需求后，便违法购买假机票提供
给客户，以达到既能揽客又能赚
钱的目的。10月15日，杨某被
丽水市莲都区法院以出售非法
制造的发票罪判处有期徒刑3
年、缓刑 4年，并处罚金 30万
元。

今年 29 岁的杨某是丽水
人，在宁波读大学期间曾在票务
公司打工，积累了票务销售的经
验和人脉。2009年杨某本科毕
业后，自主创业做起机票销售的
生意。由于头脑灵活，加之踏实
肯干，杨某的生意经营得有声有
色。

2012年，在销售机票的过
程中，杨某发现时常有客户询问
是否能够购买到“全价机票”。
仔细了解后，杨某发现原来是部
分客户在乘坐火车、打折航班出
差后，为了能回单位进行全价报
销，就会购买“全价假机票”。发
现这一“内幕”后，为了能够招揽

更多的客人让生意更加红火，同
时利用售卖假发票小赚一笔，杨
某便兼职做起了售卖假机票供
他人报销的生意。2012年6月
至2014年 5月期间，杨某通过
QQ聊天和手机联系的方式，向
上线卖家戴某（另案处理）等人
以每份0.15元至0.2元的价格购
买伪造的机票，共计购买行程单
50万余份，支付购票款 86973
元;同时杨某还通过多个QQ号
向相关的航空票务QQ群、QQ
好友发送出售假机票的宣传信
息，并以赠送少量假机票的方式
吸引下线买家购买伪造的机
票。就这样，杨某以每份0.5元
至 1元的价格出售给廖某、舒
某、薄某等101名下线买家行程
单共计125362份，通过银行账
户和支付宝账户收取卖票款共
计62316元。

法院审理认为，杨某以营利
为目的，出售伪造的航空运输电
子客票行程单，情节严重，其行
为已构成出售非法制造的发票
罪。综合被告人的犯罪事实、情
节、悔罪表现及社会危害性等，
遂依法作出上述判决。

本报讯 通讯员刘永善、钟伟伟报道
10月7日傍晚6点，在家开始烧晚饭的龙
泉市公安局行政许可科户籍民警柳爱
丽，接到一个陌生电话后，立马赶到她工
作的地方——龙泉市行政服务中心公安
窗口。原来，家住当地兰巨乡梅垟村的
小蔡在温州市经商办厂，因厂里有事想
当天晚上返回温州，而他的身份证就要
到期。为能及时办理身份证，小蔡试着

拨通了公安窗口户籍民警的电话，没想
到户籍民警柳爱丽马上过去，并顺利为
小蔡办理了换证业务，使其能连夜赶到
温州。

国庆期间，一些长期在外创业人员
返乡与家人团聚，而且很希望能趁着回
家的机会处理一些必须本人到场的事
情。为了尽可能地解决返乡的在外创业
人员实际困难，龙泉市行政服务中心公

安窗口结合实际情况，采取预约服务、延
时服务、上门服务等多种方式，为在外创
业、经商、就学、探亲、出游、行动不便等
人员及时办理各类户籍和身份证业务，
做到群众有办理需要可随时受理，确保
随到随办，不跑冤枉路。据统计，和小蔡
一样在国庆长假期间“享受”户籍咨询、
办证、补证、换证等窗口服务的群众达
360余人。

通讯员张文胜报道 近日，阿
富汗客商Tooaraila首次来到宁
波阿帕奇机械有限公司，经过商
洽，订购了 6000 台取暖器。他
说：“‘阿帕奇’取暖器在当地市场
名气非常大，我原先是二级代理
商，现在成为一级代理商，今后主
要开发西部3个省的市场，我对产
品销路很有信心。”

阿富汗平均海拔1000多米，
冬季严寒，部分地区最低气温
达-30℃以下，这为取暖器提供了
广阔的市场。集取暖、炒菜和野
营照明“三合一”的取暖器非常实

用，配上一个装2公斤煤气的瓶
子，移动也非常方便。据预测，整
个阿富汗一年需要量在200万台
以上。

然而，阿富汗各地经常发生
恐怖袭击，治安环境恶化，有的经
销商也受到袭击，货款难以回笼。

据“阿帕奇”董事长罗国定介
绍，2011年，该公司产品开始进入
阿富汗市场，当时，国内已有5家
取暖器企业在该国销售。到去
年，只剩下2家了。今年年初，最
后2家也都撤离了。

今年5月，他出差去阿富汗，

到达酒店当晚，1公里外就发生了
爆炸。“每次外出，都要雇两名当
地军人武装保护，即使这样还要
非常警惕。”他说。

今年8月，该公司组建了一支
由6人组成的小分队前往阿富汗，
给经销商进行技术培训，同时开
拓新市场。刚返回的业务员崔科
民回忆起在阿富汗的经历仍心有
余悸。他说：“那里太不安全了，
一个月经历重大爆炸事件就有15
起，最多的一天发生3次，我们精
神高度紧张，经常感觉地面在摇
晃。”

他们曾去中国驻阿富汗大使
馆咨询，使馆工作人员建议他们
尽快离开。

由于阿富汗海拔高，空气含
氧量低，造成取暖器煤气燃烧不
充分，产生的热量较正常情况下
有所减少。为此，小分队对产品
做了有针对性的改进，受到了消
费者的欢迎，也为经销商解了后
顾之忧。“产品既要便宜又要好
用，还要有售后保障，这是经销商
的期待。”崔科民说。

此外，小分队还携带相关仪
器设备，采集了当地气温、湿度、

昼夜温差、煤气纯度等数据。罗
国定表示，这些第一手资料为今
后开发新产品提供了依据，也为
进一步开拓阿富汗及周边国家奠
定了基础。

去年，“阿帕奇”销往阿富汗
的取暖器有20万台，约占该公司
出口量的1/6。今年前8个月已
出口15万台，同比略有增长。罗
国定对今后阿富汗市场信心十
足，“‘阿帕奇’要集中火力打开阿
富汗全国34个省的市场。”

通讯员许犇 见习记者杜成敏报
道 非舞蹈科班出身，只凭一股热爱，
她坚持学习舞蹈6年；为了追逐舞蹈
梦，不惜放弃“铁饭碗”创业；在一片质
疑声中，她顶住压力继续经营。她是
30岁的梦想舞者——汪爽，两年前创
办“舞芝灵女子舞蹈俱乐部”，如今已
有学员300多人。她用毅力和信念，舞
出了自己的人生。

初次触“电”再难割舍
1985年出生的汪爽，生于奉化市

松岙镇。10岁时，汪爽的亲戚从外地
给她带来一个八音盒。伴随着清脆动
听的音乐声，八音盒中一个轻盈、温雅
的舞者开始翩翩起舞。初见芭蕾舞姿
的一幕，仿佛一颗小石子投入平静的
湖水中，在汪爽心中荡起了一阵涟
漪。汪爽回忆道：“那时我只有一个感
觉，八音盒中的女孩太美太优雅了，想
象自己也能成为那个样子。”

从小学到初中，汪爽都在松岙度
过。虽然没有很好的舞蹈学习条件，
但她心中的舞蹈情愫从未熄灭。“一直
到高三时要考传媒学院，我才第一次
正式接受专业的声乐舞蹈培训。”汪爽
告诉记者，“大学时想正式去学舞蹈，
但又怕爸妈认为我耽误学业。”

汪爽对于舞蹈的梦想始终无法磨
灭。参加工作以后，她报名参加了成
人舞蹈培训班。由于报班时自己已近
20岁，韧带已经基本成形，练压腿、劈
叉这些基本功时特别痛苦。

那时，她住的地方离培训班有一
个半小时的公交车程，到站后再步行
20分钟，上一个小时的课，再原路返
回。每周三次，风雨无阻。这一坚持
就是6年。汪爽回忆说：“如果不是心
中的舞蹈梦，我没法坚持下来。”

放弃“铁饭碗”重新出发
由于学生时期出色的工作表现，

汪爽大学毕业后直接留校，担任学院
院长助理一职。当年这份工作，是很
多人眼中的“香饽饽”——工作简单、
稳定、有寒暑假。她也在这个岗位上
安逸地度过了6年。

2013年的某天，汪爽突然问自己：
真的要这样按部就班地走下去吗？当
初的舞蹈梦，这些年一直蠢蠢欲动。
她想跳舞，想让更多没机会学舞的女
孩也能跳舞。于是打算辞职去开成人
舞蹈俱乐部。当她提出这一想法时，
引起周边的人巨大反响。

围绕着汪爽身边的有两种声音。
第一种是以父母、男友为主的反对派，
认为一个女孩工作稳定是首选，有学

舞的兴趣就好，不必当成事业，相夫教
子是正常的轨道。第二种是以闺蜜为
主的赞成派，她们认为28岁仍然年轻，
即使失败也没关系。经过再三考虑，
汪爽决定尊重自己的内心选择。

艰苦的创业与原来安逸生活是两
个世界。郑爽拿着传单跑上街头，费
尽口舌地去转变人们固有的舞蹈观
念；为了放一块广告牌，跟物业磨破了
嘴皮……尽管过程磕磕绊绊，不过最
后她的舞蹈俱乐部还是正式成立了。
眼看着心中的舞蹈梦付诸实践，汪爽
觉得挺美好。

坚持初心美丽圆梦
为了让更多的人了解什么是真正

的舞蹈，前三个月，汪爽坚持公开免费
教学。回忆起第一批报名的学徒，汪
爽兴奋地说：“我那时看学员填报名
表，特别紧张，生怕自己做不好。”

成立第一年，学员报名人数寥寥
无几，舞蹈俱乐部亏本十几万元。另
一位合伙人不赞同汪爽“赔本赚吆喝”
的经营理念，临时撤股。汪爽咬牙坚

持，借钱筹款继续营业。
汪爽说，支撑自己坚持过来，除了

小时候的舞蹈梦，还有学员们的陪
伴。因为有汪爽，学员们逐步了解了
舞蹈，爱上了舞蹈。35岁的学员董女
士告诉记者，她起初来俱乐部学跳舞
时，老公很不看好。但是当她在学员
汇报演出中，表演了一支“彩云之南”
的古典舞后，老公在台下拼命鼓掌，女
儿也引以为傲。深受好评后，一些学
员开始带着自家的孩子加入舞蹈班。

如今“舞芝灵”舞蹈俱乐部已成立
3年，学员由原先的10余名发展到300
余名；舞房由180平方米扩大到250平
方米；教学舞种由爵士舞、民族舞、瑜
伽、肚皮舞4种增加到如今的古典舞、
现代舞等8种；具备资质的教员由3名
到现在的7名，基本实现了当初的梦
想。

汪爽说：“不忘初心，方得始终。
创业遇到瓶颈时，想想自己最初的心
愿，然后坚持上路，慢慢就会实现。这
也是我想要同其他创业者说的话。”

10月11日，跨境电子商务营销师职业技能大赛决赛在义
乌工商学院举行，孙中安、单若琪和周园园等7名参赛选手，
最终分获了五大奖项。本次活动共设一等奖 1 名、二等奖 2
名、三等奖3名以及优秀客服奖、创意策划奖各1名，其中孙中
安是本届大赛一等奖和创意策划奖的双料得主。

据悉，通过海选、初赛、决赛等环节，入围前三的跨境电商
牛人，还获得了由义乌市人力资源和社会保障局授予的“义乌
市技术能手”荣誉称号，以及义乌市总工会授予的“义乌市技

术标兵”荣誉称号。理论和实操成绩均合格的，还获颁了电子
商务师(二级)国家职业资格证书。其余理论和实操均合格的
参赛选手，获颁电子商务师(三级)国家职业资格证书。

本次大赛由义乌市人力社保局、义乌市总工会、义乌市电
商办主办，吉茂跨境电商职业技能培训学校承办。大赛旨在
发现并培养义乌跨境电商人才，提高广大跨境电商从业者的
职业技能。

通讯员张锦清 摄影报道

把梦想变成事业是幸福的

罗国定：风口浪尖争市场
面对动荡的阿富汗市场，宁波阿帕奇机械有限公司的取暖器外销业务

经过4年深耕拓展，终于打开了销路，站稳了脚跟——

义乌评选跨境电商“牛人”

现代羊倌实践
家庭农场梦

航拍无人机在柯桥起飞

引以为戒

创业拓业务起邪心
售卖假机票被判刑

假期便民服务情暖在外创业者

汪爽练习舞蹈时的情景

杭州福禄寿大酒家有限公司
注销清算公告

杭州福禄寿大酒家有限公司注
销清算公告：本公司股东已决定解散
本公司，请债权人自接到本公司书面
通知书之日起三十日内，未接到通知
书的自本公告之日起四十五日内，向
公司清算组申报债权登记，逾期不申
报的视其为没有提出要求。

杭州和诚之宝二手车销售服务有限公司
注销清算公告

杭州和诚之宝二手车销售有限公
司注销清算公告：本公司股东已决定解
散本公司，请债权人自接到本公司书面
通知书之日起三十日内，未接到通知书
的自本公告之日起四十五日内，向公司
清算组申报债权登记，逾期不申报的视
其为没有提出要求。

为提高市民防骗意识和能力，营造良好的社会治
安环境，江山农商银行与江山市公安局联合开展“心
防工程”之金融安全防范大型宣传服务进社区活动。

近日，“心防工程”宣传小组走进江山市东门社
区文化广场，现场通过发放安全防范宣传页、讲解展
板内容、解答居民提出的问题，给社区居民送上一份

“安全大餐”。此次活动共发放各类宣传资料2000
余份，接受咨询300余人次，受到了市民朋友们的广
泛好评。

通过发布治安预警信息和开展防盗抢、防诈骗
等金融安全防范宣传、揭露各类作案手段、犯罪特
点，全面提高公众的金融安全自我防范意识和能力，
预防和减少各类电信（网络）诈骗、盗抢储户案件的
发生，保护人民群众生命、财产安全，实现源头预防、
主动预防，确保社会治安稳定。

周云毅

开化农信联社着力提高农信
社多元化服务，创新农信社与电商
合作平台，实施电商进村服务。目
前开化联社已对全县的237个助
农点进行统一规划，逐步实现“每

村一点，每点一人”的驻村服务模
式，为全面实行与电商合作进村服
务打好基础。

开化联社对村级服务点的硬
件环境按照“一块牌子、一名代办

员、一本台账、一套制定、一台便农
自助终端或助农POS、一只灯箱、
一张业务办理台、一个宣传架”的
标准进行配置。同时，强化对服务
点代购员的日常机具使用辅导、风
险防范提示和服务能力考核等，促
进“软件”环境综合服务水平的提
升。 马秀珍

江山银警联动共筑“心防工程” 开化创新农信社与电商合作平台

日前，在龙游县溪口镇灵下村
村两委的引见下，龙游联社工作人
员分组与受访户一一对接，送上慰
问金，向年长的困难户了解生活、
身体近况，向年轻的困难户了解致
贫原因、脱贫计划，同时结合自身

平时信息积累向他们提供增收思
路和点子，此举赢得困难家庭、村
两委干部的一致好评。

为积极响应加快龙游县全面
“消除4600”工作，龙游联社主动
部署落实4600元以下低收入农户

结对帮扶工作，由联社领导班子、
中层管理人员与该县溪口镇灵下
村47户低收入农户进行一对一结
对帮扶，要求每年至少两次上门走
访慰问联系户，通过资金扶贫、产
业扶贫、金融扶贫、助学扶贫等形
式帮助低收入农户脱困增收，切实
提升普惠金融的品牌影响力和工
程实效性。 徐小春

龙游联社：走村入户 走点问计

债权转让公告
温州银行股份有限公司已将718002013

个贷字00028号、730002014个贷字00015
号 、730002014 个 贷 字 00130 号 、
736002014个贷字00014号、743002013个
贷字00047号、743002014个贷字00006号、
743002014个贷字00010号、747002014个
贷字 00028 号、758002012 个贷字 00147
号、758002012个贷字00148号共10笔债
权及相关权益转让给浙江省浙商资产管理
有限公司，并将此事实通知各借款人、担保
人及相关责任人。债权转让双方现公告要
求各“义务人”立即向浙江省浙商资产管理
有限公司履行合同约定或法院判决的全部
义务。

温州银行股份有限公司
浙江省浙商资产管理有限公司

2015年10月19日


