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助力创业

人各有志

创业人生

年轻夫妇共圆
跨境电商梦

义乌举行“创新创业新趋势”沙龙活动

邮政农村电商精准扶贫
破解农产品进城“姜”局

“蜜小姐”：热心肠换来的商机

醉心根雕创大业的徐谷青

见习记者杜成敏 通讯员王紫宁
报道 “蜜小姐”原名应寅盈，奉化溪
口人。“蜜小姐”是她在2014年开的一
家纯手工食品店。

应寅盈爱好中医，乐于助人的
她经常帮助身边的人“义诊”，并自
制一些养生食品给大家分享。没想
到热心肠的她，却意外地打开了

“市场”：做出来的阿胶膏、芝麻核
桃糕等养生食品，经常被慕名而来
的人一抢而空。她干脆就开起了手
工食品店，并在各个电商平台上进
行销售。

好手艺加热心肠，恰如其分地对
应了商业经营的“质量”加“诚信”，也
成就了“蜜小姐”的创业之路。

“幼吾幼以及人之幼”

应寅盈的女儿小名叫“蜜糖”，

“蜜小姐”店名的由来，与女儿密不
可分。

“女儿出生以后，我希望她能吃
得既健康又营养，就利用自己的中
医知识，在空余时间给她做各种吃
的，慢慢地就形成了一套方法。”应
寅盈说。

应寅盈从小喜欢中医，不仅阅读
各类专业书籍，还特地做了一位退休
老中医的学徒。原本学建筑专业的
她，中途弃学考出了中医行医资格
证，生了小孩后又把所有精力都转移
到了家庭上。

熟知各种食材药理的她在琢磨
女儿饮食的同时，还把自己的经验分
享给了身边的朋友，一传十，十传百，
四五年时间下来，应寅盈已经有了
7000多位“妈妈粉”。

妈妈们除了向应寅盈学习怎么

做一些养生、健康食品外，她们也会
因为孩子的头痛脑热，找上应寅盈。

“我会根据她们描述的孩子情况，教
她们一些简单的中医推拿法，尽可能
帮助她们。她们都说找我特别方便，
像不需要挂号的私人医生。”应寅盈
笑着说。

慢慢地，找应寅盈做“私人医生”
的朋友、网友越来越多，他们对养生
食品的需求量也越来越大了。应寅
盈说自己不是一个有明确计划的人，
但是一切都顺理成章地发生了，她的

“蜜小姐”也正式开张了。

全国各地寻找原材料

“蜜小姐”纯手工食品店正式开
业后，实行线上、线下销售模式。每
天总有很多顾客慕名来她的店里购
买，并跟她聊一些中医养生的问题。

店里的产品种类不多，除芝麻
糕、核桃糕等常年都有的明星产品
外，还有很多应季产品，“这段时间，
秋梨膏卖得比较好，每天都可以卖
出二三十瓶，都来不及做。”应寅盈
说着剥开一颗自制的南枣核桃糕
说，“你尝尝，我很有自信，好吃又有
营养！”枣和核桃来自新疆，为了口
感绵密，红枣在制作时需一颗颗手
工去皮，核桃也经过精挑细选，出油
量特别高。

因为原材料价格高，应寅盈的产
品价格相比市面上的同类产品并没
有太大优势，可应寅盈却充满信心：

“我经常出差山东、新疆、四川去挑选
好的原材料，而且是实打实一点点熬
出来的，所以口味特别好。”

应寅盈告诉记者，她的顾客基本
都是回头客，客源相对稳定，并在逐

步增加中。而这一切，都源于产品品
质的保证。

帮助别人是最大的幸福

开店后，应寅盈的热心肠依旧没
变。这段时间，她开始忙着写书。

“我正在写一本家庭工具书，一
些方便家庭操作的医疗手段、食谱之
类的，希望能帮到大家。”应寅盈计划
自费出书，然后免费赠送，“我学了这
么多年中医，通过这样的形式能帮到
有需要的人，感到很满足。”

除了亲手制作各种产品之外，应
寅盈的大部分精力都用在了帮大家
解答各种问题上，“我会很操心，如果
他们不来告诉我孩子的情况怎么样
了，我会追着问。被他们需要，我感
觉很幸福。”

通讯员周静报道“今年生姜
行情不好，家里种的600多斤姜
卖不出去，幸亏邮政帮忙，不仅帮
我们把姜卖出去了，还比市场收
购价高出80%，让我多挣了300
多块钱呢！”缙云县胡源乡胡村的
低收入农户胡灿灵高兴地说。

缙云县舒洪镇下园村、胡源
乡胡村的农户，以生姜作为自己
主要生产农作物。可因为市场信
息滞后跟不上供求变化，导致村
里农户上万斤生姜滞销。缙云县
邮政分公司得知这个情况后，一
边与浙江省分公司电商业务部门
沟通联系，一边组织人员深入种
植户调查了解情况。浙江省分公
司电商部门认为，这是发挥农村
电商“农产品进城”主渠道作用的
契机，于是迅速与缙云县邮政分
公司对接协作，整合邮乐网、邮掌
柜等线上资源，依托邮政网点、村
邮乐购等线下渠道，线上线下联

动破解姜农丰产不丰收的“姜”局。
浙江省分公司电商部门迅速

将缙云生姜在“邮乐网”缙云馆上
架，并特别制作了微信推广策划
文案“问TA借一个暖冬，姜爱进
行到底”，利用微信朋友圈转发推
广“助农爱心姜”，赢得了大量关
注，购买量迅速上升。同时，缙云
县分公司联合缙云县政府推出满
10斤包邮优惠，经过邮政包装整
合，生姜销售价几乎翻了一番，农
户增收近80%。

通过邮政渠道合力推广销
售，不到半个月就实现1万斤生

姜销售进城，解决了“不怕种不
好，就怕卖不掉”这个农民最担心
的问题。

此次破解“姜”局，是缙云县
分公司通过邮政农村电商平台助
推“精准扶贫”的又一成功案例。
今年以来，根据浙江省分公司“大
力发展农村电商”发展部署，缙云
县邮政分公司积极对接当地农
办、扶贫办等部门，组织人员对各
村低收入农户走访登记、优先收
购，在农产品进城中充分体现“精
准扶贫”。

经过前期调研，缙云县邮政

分公司先在舒洪镇、胡源乡、石笕
乡共50余个行政村进行试点，将
低收入农户手中的缙云土面、生
姜、山茶油、薯片、薯条、薯粉、黄
花菜、馒头、米糕、笋干等农副产
品整合进城，通过邮政遍布城乡
的物流配送网络和“村邮乐购”
店，打造了一个专为低收入农户
服务的“爱心农业”邮生活APP，
并将全县名特优农产品整合上架
至“邮乐网”缙云馆，帮低收入农
户增加收入。

邮政农村电商助农、惠民作
用，得到了缙云当地政府部门的

充分肯定。“农户家中吃不掉的土
鸡蛋、山茶油，通过邮政农村电商
渠道销出去，让农民真正得到了
实惠。”县农办副主任潘如堂对笔
者说。

据了解，今年以来，浙江省邮
政分公司依托全省1.3万个“村邮
乐购”农村电商服务点，以“邮乐
网+原产地认证+邮政+农村合作
社+农户”模式，以生鲜农产品批
量式进城、闲散农产品整合式进
城等方式开展多个万斤农产品项
目，着力打造邮政农村电商“生态
链”，如舟山万斤梭子蟹、临安万
斤春笋、磐安万斤小番薯、缙云万
斤美人茭、天目山万斤红提等
等。目前，全省共有11个地市和
42个县市在邮乐网开设地方馆，
3000余种农产品以互联网方式
在线销售。今年1~10月份，已累
计销售各地农产品9.3万斤，金额
1977万元。

11 月 27 日，一场别开生面的以“创新创业新趋
势”为主题的沙龙活动，在义乌工商学院创意园举
行，来自服装、皮革、电商等行业企业家代表、博士专
家联谊会成员参加了活动。此次活动由义乌市人社
局主办，义乌市博士专家协会、义乌市企业经理人协
会协办。

与会人员表示，对于初涉创业领域的初创者而言，
创业之路布满荆棘，创业者必须从中找寻适合自己的创
业方式和创新思维，寻找创新创业新节点。

活动结束后，与会人员前往参观了青岩刘“创业
创新梦工厂”，感受浓郁的创新创业氛围。

通讯员徐真理 摄影报道

记者夏晓茵报道 最早只是个
根雕小作坊，在徐谷青几十年的努
力下，小作坊现在已变成开化“根宫
佛国”博览园。该博览园已有包括
福门祥光、云湖禅心、天工博物馆、
根雕佛国、醉根宝塔等近30个景
点，陈列有世界上最大的根艺释迦
牟尼佛造像和680米长的巨型根雕
五百罗汉阵，被诸多专家和游客誉
为“一部根艺美术的四库全书”。

1965 年出生的徐谷青，艺名
“醉根”，开化县梅岭村人。曾祖父
徐元祥曾师从宋国光，学雕花，做
木匠，并做根雕艺品，徐谷青自幼
耳濡目染，爱好雕刻，喜欢绘画。
1988年，徐谷青受聘于开化县园
林管理所，从事根雕、盆景园艺制
作。徐谷青将根雕与佛法巧妙结
缘，既推进了根雕佛教艺术的共同
繁荣，又促进了人与自然的和谐相
融。他的根雕有两个特点，一是单
个根雕的块头都很高很大很重，高
的有五六米，矮的也有1米多；重
的有八九吨，轻的恐怕也有几百
斤。二是有个主题内容，专门用根
雕建了一个佛教大雄宝殿和五百
罗汉堂，人物形象神态各异，栩栩
如生。

这么多大型的根雕，原材料就
很难找。那么，园主徐谷青是如何
找到原材料的呢？据悉，徐谷青的
大型根雕原料有些是本地的，有些
是专门从东南亚购进的。值得一
提的是，五百罗汉根雕的原料，全
部都是生于南方的龙眼树根，其来
源就是广州白云机场。当年白云
机场所在地是一片龙眼树，建机场
时，树都砍了，树根被一个个挖出
来堆在那边，有1000多个。徐谷
青得到消息后，亲自赶到广州，把
这批树根全部买下运回开化，然后
挑选加工。最后，就有了这五百尊
精美绝伦的罗汉根雕。

由徐谷青一手打造的醉根山
房主题文化酒店，今年底也即将开
张迎客。醉根山房主题文化酒店
依山而建，林木荫郁，建筑设计为
汉唐风格。酒店以根雕、禅修、养
生文化为主题，将园林、盆景、根
雕、古建、装饰艺术融为一体，淋漓
尽致地彰显酒店的根雕文化特
色。醉根山房目前正在进行内部
装修和附属设施建设。“把根用得
如此淋漓尽致也只有徐谷青了，他
是用根创出大业的第一人。”有行
家赞叹道。

通讯员于兴勇、李纲、陈俊报道 “互联
网+”时代的到来，充分激发出社会和市场的活
力，方便了人们生活。时下，在跨境电商平台
上，活跃着一大批80后、90后的创业队伍，他们
默默演绎出的精彩让人不禁惊叹“后生可畏”。

李兆龙，29岁，1岁孩子的爸爸。李兆龙来
自兰溪市区，不能说是富二代，但肯定是家族企
业的接班人。大学毕业后的他，和很多怀揣创
业梦想的青年一样，把目光投向北上广，选择了
广州。

2010年大学毕业来到广州，李兆龙在一家
传统企业做了3年业务员。一次在和同学的交
流中，得知很多同学都在自己创业，李兆龙也萌
生了要自己闯一闯的想法。

2013年底从广州回到兰溪后，李兆龙把想
法和家人沟通后，父母很不理解。家里的电线
生产企业父亲经营了多年，具有一定规模和稳
定的经济效益，自己创业要一切从零开始，谈何
容易。

父母的质疑和反对并未阻止他的创业脚
步，李兆龙和妻子商量后，决定做跨境电商，可
具体做什么产品又让这两个年轻人犯了愁。去
年10月，随着小宝贝的诞生，李兆龙和妻子邱
熙媛把目光放到了母婴产品上。

邱熙媛认为，父母在为自己孩子选购产品
的时候，第一考虑的是真假、好坏，而不是价
格。所以这就存在了一个信任感的问题。现在
母婴产品代购业这么发达，因为老百姓谈奶色
变，而进口乳制品的代购业空前火爆，妈妈们对
纯正的国外原产地奶粉更加信任。“一句话，就
是为了让孩子们能吃上放心奶。”

李兆龙介绍，今年7月，兰溪翰龙电子商务
公司创立。在短短4个月时间里，利用“海派优
品”微信公众号销售母婴产品，另外在兰溪合作
银行工作人员的介绍下，还将产品在银行推出的
丰收购平台销售，扩大了销售渠道，每月的营业
收入已达到10多万元。可靠的货源保障，给通
过“海派优品”海淘的客户留下了深刻的印象。

李兆龙表示，未来电商就是一种生活，只有
维护好每一位客户，公司业务早晚会火起来。
未来5年内，“海派优品”以兰溪为总部，将海派
优品的品牌推广出去，招收代理100名，同时进
行资源整合；再把东北三省自己所有优势利用
起来，进军黑龙江、吉林、辽宁等东北市场。

据了解，“海派优品”在11月中旬举行的兰
溪“创青春”互联网创业创新大赛中，成功闯入
前十名。

通讯员刘永善、周璐琳报道
11月25日，龙泉市兰巨乡上寮村
村民李成养，来到龙泉市公安局西
街派出所，感激地对民警说：“两头
骡子的走失，让我愁死了！幸亏你
们连夜帮我找回，否则我的创业路
就更难了。”

“留槎洲大桥上有两头骡子乱
跑，你们快点派人来把它们捉住，
吓死了！”11月17日当晚22时许，
龙泉市公安局西街派出所值班民
警接到报警后，带上绳索等装备迅
速出警，第一时间赶往留槎洲大桥
现场。

“它们往剑池路西边跑去
了！”通过路上行人的指点，民警
驱车沿剑池路往西寻找那两头瞎
溜达的骡子。在庆龙阳光城门
前，民警终于看见那两头骡子。
骡子一大一小，十分机敏，见警车
靠近，大骡子带着小骡子开始沿
路狂奔而去。

民警商量后，决定下车跑步尾

随其后。民警试图利用麻绳去套
住骡子的脖子，努力了几次都让骡
子躲开了。民警尾随其后追至南
秦小学附近，与市公安局巡特警大
队5名赶来助战的警员会合了。民
警小心翼翼地靠近小骡子，试着摸
一摸它的头以示安慰。等小骡子
不那么暴躁了，再趁机抓住它的脖
套。大骡子可能是看见小骡子被
牵住了，也安静地跟在小骡子后面
走来。民警准备把这两头骡子先
牵到西街派出所，到青瓷宝剑苑时
就遇到了它们的主人。

原来，这两头骡子是今年初刚
回乡创业的兰巨乡上寮村村民李
成养的。针对龙泉山区的特点，
李成养买来骡子是用来给人搬运
水泥、砂石料、木竹等。骡子力气
大，不怕累，性情活泼，发起倔脾
气来对人有一定攻击性。11 月
17日白天，李成养把骡子圈在青
坑底山上吃草，不知怎么让它们跑
掉走失了。

耳闻目睹

创业农民骡子走失
民警连夜帮忙找回
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淳安县千岛湖新大新服饰有限公司注销清算公告
淳安县千岛湖新大新服饰有限公司注销清算公告：本公司股

东（出资人）已决定解散本公司，请债权人自接到本公司书面通知
书之日起三十日内，未接到通知书的自本公告之日起四十五日内，
向公司清算组申报债权登记，逾期不申报的视其为没有提出要求。

杭州汉家郎贸易有限公司注销清算公告
杭州汉家郎贸易有限公司注销清算公告：本公司出资人已决

定解散本公司，请债权人自接到本公司书面通知书之日起三十日
内，未接到通知书的自本公告之日起四十五日内，向公司清算组申
报债权登记，逾期不申报的视其为没有提出要求。

杭州富阳银湖学校发展有限公司减资公告
经本公司股东会决定：本公司认缴注册资本从1080万元减至58万

元。请债权人自接到本公司书面通知书之日起三十日内，未接到通知书
的自本公告之日起四十五日内，有权要求本公司清偿债务或者提供相应
的担保，逾期不提出的视其为没有提出要求。

杭州富阳银湖学校发展有限公司

杭州迅捷物流有限公司遗失组织机构代码证正本，代码：
75443939-X，登记号：330109-163933，声明作废。

温州银行股份有限公司拟对信贷
资产债权进行公开转让，现特发出本
转让公告，对有关事项说明如下：

一、拟转让信贷资产有关情况
本次拟转让信贷资产共8户，涉

及8笔债权，金额总计11,928,260.18
元，其中本金11,539,743.62元，利息
388,516.56元（截止2015年10月31
日）。

二、受让单位资格和条件
1. 受让单位应为在中华人民共和

国境内注册的法人或者其分支机构；
2. 受让单位应根据相关法律、行

政法规、部门规章和监管规定，有资格
商业性买受银行业信贷资产。

三、招标组织安排
转让方配合符合条件的意向受让

方对拟转让信贷资产进行现场尽职调
查。

四、转让方式
本次转让为公开招标，报价日定

于2015年12月13日。如果只产生一
家符合条件的意向受让方时，拟采取
协议转让方式。

五、有效期限
本次招标公告有效期截止2015

年12月13日。
六、其他事项
1. 为力求规范、公平，本次资产包

将转让的基准日设定为2015年10月
31日。即受让方与转让方签订正式合
同后，全部转让信贷资产从2015年10
月31日后的现金等收入全部归受让
方所有。

2. 若受让方有因主观因素放弃或
恶意抬高中标价格后再放弃的行为，
今后我行在信贷资产转让业务上将不
与其合作。

3. 本公告不构成转让上述信贷资
产的要约或承诺。

4. 本招标文件的解释权属招标单
位。

联系人：王先生、戴先生
电话：0577-88990712

温州银行股份有限公司
2015年12月7日

温州银行股份有限公司
信贷资产债权转让招标公告今年以来，国网常山县供

电公司深入细致查找供电所
管理中存在的薄弱环节，认真
把脉，明确目标责任，确定了

“四个抓手”，努力推进供电所
管理水平的全面提升。

一是抓员工素质提升。坚
持综合管理和专业管理相结合
的供电所管理模式，制订下发
了一系列方案，细化指标，层层
分解，实行班组统一管理和开
展进台区工作，以工作实际提

升员工素质。二是抓工作细节
提升，推行周计划、周总结工作
方法，明确一周内各岗位人员
工作任务，及时总结工作开展
过程中存在问题，定期召开周
例会，分析工作短板；实行痕迹
管理，建立班组和个人抄巡手
册，全面推进大班组建设取得
实效。三是抓安全管理提升。
深入开展安全隐患大排查活
动，细化排查提纲，使排查横到
边竖到底。同时，加大用户安

全用电宣传，下发各类安全宣
传材料3500余份。四是抓行
风服务提升。建立健全行风建
设和优质服务应急处理机制。
定期召开行风监督员座谈会，
开展走访客户活动，广泛征求
大客户意见；对窗口人员加强
对“三个十条”和有关业务知识
的掌握。及时做到营销生产各
项业务快速衔接，推进了供电
所管理的全面提升。

金坚军

常山供电：“四个抓手”促供电所管理提升

近日，临安天目、藻溪地
区3条10千伏架空线路配电
自动化改造成功，成为浙江省
内首个改造成功的“智能”架
空线路。本次试点克服了架
空线配电自动化的通信难题，
采取无线传输的方式进行远
方通信，采用安装免接线、投
运免调试、运行免维护的创新
性经济实用架空型自动化新
模式，将“智能配网”扩展到了
架空线路。

为了早日试点成功，国网
临安市供电公司组织相关部
门及设备厂家召开推进会，确
定施工改造的方案，明确各项
重点工作的注意事项及完工
节点，提前谋划，层层推进，每
日汇总，及时发现推进过程中
遇到的疑难问题，并立即协调
解决。最终仅耗时两周完成
了初期试点工程中12台自动
化开关的改造及安装，同步完
成了主站系统搭建以及通信

渠道的建设，并于11月27日
顺利通过专家组现场检查。

随着此次架空线配电自动
化试点项目的顺利完工，临安
公司成为全省第一家实现架空
线配电自动化的供电公司，为
架空线故障的快速隔离及研
判、负荷倒换提供了信息化平
台，为缩短抢修时间、提升供电
质量奠定了基础，为后续深入
推广架空线配电自动化积累了
宝贵经验。 庞宏展 郭芳

浙江首个架空线配电自动化项目临安试点成功

杭州非讯模特有限公司注销清算公告
杭州非讯模特有限公司注销清算公告：本公司股东已决定解

散本公司，请债权人自接到本公司书面通知书之日起三十日内，未
接到通知书的自本公告之日起四十五日内，向公司清算组申报债权
登记，逾期不申报的视其为没有提出要求。


