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助力创业

创业路上

万众创新

通讯员张文胜报道 近日，
宁波鄞州“汇聚·创业里”创办人
杨志阳又婉拒一名客商要求，这
名客商开出年租金100万元，想
租下他们的场地用来开办传统
市场。杨志阳说：“我不做包租
公！我们这里是众创空间，招募
的是创业团队、研发小组、有想
法的个人创客。”

“汇聚·创业里”创客空间开
放一个月，已有 20个团队来这
里创业。

这个众创空间位于鄞州区
下应街道，一期面积共 6000 平
方米。里面有路演大厅、洽谈
室、制造室、咖啡厅等公共场所，
也有独立的工作室和企业办公
间。企业办公间内还有休息室，

在工作的同时提供生活便捷空
间。
创业者：创业氛围好、性价比高

在210室，有一家叫“为什么
设计”的工作室，5名创客都是85
后，主要从事平面设计和文案创
作。据团队负责人方晗介绍，入
驻才一个月已接到了5笔订单。
之前，他们到市区不少地方找过
创客空间，相比之下还是觉得“汇
聚·创业里”氛围好，性价比高。
他说，租了一间110平方米的独
立办公空间，可以拎包入驻，每个
月租金只有3000元，这对他们初
创者来说，经济上没有压力。

在215室，是一家从事PVC
材料研发与销售的公司。负责人
王昌钎说，他们是从网上看到信

息后，5个人团队就来到这里办
公。像他们的企业不需要门面，
也不需要摊位，租间100平方米
的办公间，价格也比较实惠。不
到一个月时间，他们接到一笔几
十万的大订单。“这里提供了工商
注册、财务会计、仓储等配套服
务，氛围挺不错的。”他说。

而在217室，是只有两名创
客开办的设计公司，也是一家初
创型小企业。负责人陈军说，他
们已接到为别墅设计并提供智
能控制系统的业务。
创办人：这也是我的二次创业
“汇聚·创业里”众创空间的

创办人叫杨志阳，今年 43 岁。
十多年来，他一直从事商业物业
的开发与运营。近年来，在互联

网的冲击下，传统商业生意越来
越难做。去年8月，他果断决定
创办一个非赢利的众创空间，搭
建这样一个平台，为创业者、在
校大学生或高校毕业生提供一
个良好的创业环境。

“汇聚·创业里”重点引进符
合国家创业、创新产业导向的，自
主研发型科技团队以及具备创新
创作精神的制造或设计团队。

他表示，民办的众创空间门
槛低，机制更加灵活。

门槛低主要表现在我们所能
接纳的创客范畴相对比较广，做
到“便利化、全要素、开放及低成
本、资源共享、互帮互助”的众创
空间要求。“当初开办这个创客空
间时很多朋友反对，这幢房子整

体出租的话，一年租金也有100
万元，而且没有任何风险。”他说。

机制灵活主要是指为创客
提供融资方面。平时，他们通过
头脑风暴、推广等方式，架起投
资机构与创客之间的桥梁。事
实上，杨志阳也成了半个“天使
投资人”，对引进前景较好的几
个项目，他已投下了百余万元。

“将来他们成功了，我也成功
了。”他说。

鄞州区科技局副局长王荣
方表示，在大众创业、万众创新
的环境下，民办创客空间“汇聚·
创业里”是公办创客空间的补
充。通过资源整合，能为创客提
供更多的选择，有助于营造更浓
厚的创业创新氛围。

宁波创客杨志阳舍弃一年百万租金开办创客空间

开放一月20个团队拎包入驻

地处开化县华埠镇工业功能区的浙江和
艺轩家具有限公司，生产高档新古典家具——
民式红木家私、新中式红木家具等，畅销北京、
上海等全国各地，每年销售额达 3000 多万元。
46岁的该企业老总陈利东是华埠人，曾在广东

开过几年饭店，而后在本县从事建筑业 10 多
年。由于建筑业在当地竞争激烈，他转身生产
民式红木家私，获得市场认可，前景看好。图
为技术工人正在精心雕刻。

通讯员齐振松 吾幸桃 摄影报道

创业需要发现的眼光

记者孟万成 通讯员林茜摄
影报道 “云南有褚橙，我们希望
玉环有褚柚！”这是台州玉环县一
对叫褚剑波、褚利明的80后兄妹
辞去公职、下海创业后发出的豪
言壮语。

大学毕业工作好，开个店来
“小搞搞”

褚剑波、褚利明是玉环县清
港镇樟岙村人，老家多山坡地，盛
产文旦。他们的父母种了30多
年文旦，深感当农民辛苦，所以千
方百计供兄妹俩读书，希望他们
能当城里人，不再和泥巴打交道。

兄妹俩果然不负众望，先后
考上武汉警官学校、浙江科技学
院土木工程专业。兄妹俩毕业后
分别进入县劳动局社保处、县统
计局工作，工作稳定，收入不错。

可兄妹俩并不安于朝九晚五
的平淡生活。看到父母辛辛苦苦
地种文旦，但到了收获季节却因
为销售问题而发愁，他们觉得应
该做点什么。于是，2011年，兄
妹俩组建玉环县樟农果蔬专业合
作社，在县城开了一家土特产店，
利用业余时间开始“小搞搞”，卖
点家产的文旦、广柑以及橙子等
时令水果。

说来也怪，土特产店的生意

竟然不错。这让兄妹俩大受鼓
舞，继而萌生“承包土地，种植水
果”之念。他们想打造质量可靠、
品牌可信、安全可控的种植基地。

辞职下海当农民，不怕失败
向前行

说干就干，2013年5月，在父
母的支持下，兄妹俩在玉环漩门
湾围垦区承包了180多亩土地，
准备种植草莓、红心火龙果、西甜
瓜等水果。加上原来家里的文旦
园，一共300多亩土地，兄妹俩先
后投入400多万元，建了温室大
棚，购买苗木等。

随着种植园渐渐成型，2014
年前后，兄妹俩先后辞职做起了
农民。很多人问他俩辞掉稳定的
工作，会不会觉得很可惜？他们
的回答是不会，“我们从小在田间
地头长大，对土地有着天然的亲
近感。”

种植水果没有经验，他们就
上百度去搜，去别的种植基地学
习。可残酷的事实告诉他们，种
植经验不是能从别处学来的，还
是要靠自己脚踏实地摸索。

由于缺乏种植经验和销路，
再加上天公不作美，他们种的火
龙果、草莓等水果，很多只能眼睁
睁地看着烂在地里，秧苗、人工等

杂七杂八的费用加起来，大概亏
了60万元。

兄妹俩虽然很难过，但困难
没有击垮他们。他们把家搬到了
田头，连吃住都在大棚旁搭建的
临时棚里。为了种好火龙果，他
们还跑到云南学习了一个星期种
植技术。开花、授粉……现如今
他们竟能基本控制火龙果的大小
和口感了。

无怨无悔种瓜果，“褚柚”牌
子将打响

记者问：“当种植失败亏钱
时，有没有想过放弃？”褚利明说：

“我们并没有动摇，大不了重新来
过。搞农业心态很重要，心态好
才能坚持下来。农业是最辛苦的
行业，夏天我们汗流浃背在棚里
选瓜摘瓜，但一直无怨无悔。”

现在，兄妹俩的种植技术早
已今非昔比，果蔬的种植情况越
来越好，销售也渐渐步入正轨。

2014年底，他们关掉了开在
县城的土特产店，注册成立了果
兄瓜妹电子商务有限公司，产品
全都通过微信和淘宝销售。其中
微信的粉丝就有三四千人，很多
是原来开土特产店时积累的老客
户。他们的产品直接从果园和仓
库发货，节省了中间环节，因此价

格上有较大的优势。
此外，他们还开展了采摘

游。大棚里温暖如春，一年四季
都有不同的水果供人采摘。他们
在微信上发起采摘游的活动，吸
引来了城里人参加。

一分耕耘一分收获。去年，
他们的销售额达到300多万元。
虽然前期种植失败亏了钱要弥
补，但对于前景兄妹俩相当乐观。

谈及下一步的打算，褚利明告
诉记者：参加过不少农展会，发现

做农产品要想销路好，必须得打响
自己的牌子。有响亮的牌子才能
走得更远。下一步，计划努力打响
文旦、火龙果、西甜瓜这三类水果
的品牌。褚时健创造了“褚橙”，受
此启发，我注册了一个叫“褚柚”的
牌子，准备打响这个牌子。

如今，兄妹俩已成为“物美”
等大超市的供货商；近日，褚利明
又在与四季联华等超市洽商供货
事宜。看来，“果兄瓜妹”的创业
歌是唱得越来越欢了。

玉环“果兄瓜妹”的创业欢歌

褚剑波在种植园向记者介绍瓜果种植情况。

本报讯 记者孟万成报道
近期以来，杭州市创业创新赛事
此起彼伏、精彩纷呈。创业大军
里既有初出茅庐的大学生，也有
不远万里而来的洋人。赛事还
有巨额大奖可以拿，更是让人跃
跃欲试。

为提升大学生就业创业能
力，拓宽大学生就业创业空间，杭
州市人力社保局在4月~6月主办
2016年“沃土杯”杭州市大学生
网络创业大赛（旅游休闲专场）。
本次大赛的主题是“中国梦·创业
路——最美的风景在路上”。

上城区举办了一场众创版
“非诚勿扰”——杭州青年创业
创新项目路演汇。来自上城9家
众创空间的10个创业团队组成

“男嘉宾”，而赛伯乐投资、杭商
创投等来自山南基金小镇的投
资机构则组成“女嘉宾”。这次
参加路演的10个项目，涉及互联
网、互联网金融、新材料、大数据
等领域，创业团队的背景也各不
相同。

以“聚力跨贸小镇，引领众
创时代”为主题的下城区“双创”
活动周暨知识产权活动周在跨
贸小镇拉开帷幕。启动仪式上，

政府部门、创投机构、高校院所、
空间运营主体等汇聚一堂。不
仅有“电池世界网”等一批入孵
创客企业代表与创投机构现场
完成融资签约，还有“下城科技
大市场”、“浙江大学下城技术转
移中心”、“中国（浙江）知识产权
维权援助中心下城分中心”也揭
牌落户。

一场“钱塘之星·2016（首届）
创新创业大赛”在作为杭州人才
管理改革试验区的江干区正式
启动。江干区在招才引智方面
一向都是大手笔，这次奖励力度
更是创纪录。值得一提的是，大
赛还设立了“伯乐奖”，总额达
200万元，旨在鼓励风投机构、中
介机构等积极为大赛推荐优秀项
目。比赛一直持续到10月中旬
才结束。

余杭区2016年大学生创业
培训报名和创业资助项目征集
工作正式启动。有需要的大学
生创业者可登录该区人力资源
和社会保障网（http://www.
hzyhldbz.gov.cn/），进入“就业
创业——公告公示”栏目详细了
解相关信息。

杭州创业赛事此起彼伏

本报讯 记者孟万成 通讯
员张维报道 日前，台州市首个

“青年创业审批服务站”在台州
青年创客空间启动。“青年创业
审批服务站”建设工作由台州团
市委、市行政服务中心联合推
动。

当天上午，双方相关负责人
签署了推进“青年创业直通车”
工作合作备忘录。据悉，接下
来，台州市各级青年创客空间都

会陆续设立“青年创业审批服务
站”。服务站以政府集中审批办
事平台为基础，将为入驻创客空
间的青年创业团队提供一站式
的优质高效审批代办服务。

设立“青年创业审批服务
站”旨在贯彻“大众创业、万众创
新”的精神，响应台州市委市政
府再创民营经济新辉煌的号召，
将审批服务进一步延伸到青年
创业者中。

台州首个“青年创业
审批服务站”启动

通讯员钟伟、许东海报道 这
些天，位于绍兴市柯桥区平水镇剑
灶村的绍兴市秦望茶业有限公司
总经理汤帅亮，正忙着处理一个接
一个的订单，这位“茶二代”凭着独
特的一套种茶、制茶、卖茶技术，闯
出了一番“新天地”。

“秦望茶业”坐落在珠茶发源
地平水镇，是一家集绿茶种植、生
产加工和销售于一体的现代化绿
茶生产商，公司拥有珠茶加工流水
线2条，红茶加工流水线1条，年生
产能力达200吨。

据介绍，这拨春茶经历了几个
“非常时期”：去年下半年的“霸王
级”寒潮和开春之后的倒春寒，给
春茶生长带来了一定的影响。而
对于刚刚从父亲手中接手茶叶事
业的汤帅亮来说，无疑是一种考
验。“其实从去年下半年开始，我们
就在为应对有可能出现的灾害性
天气做准备。”汤帅亮说。

首先，为了今年有个好收成，
“秦望茶业”从去年下半年就开始
对茶园实施增肥措施。其中采购
油饼比前一年的量增加了一倍，使
茶树抗病虫害能力增强，产出的茶
叶颜色更加翠绿、质地更加肥厚，
炒制出来的干茶也更加香醇。

“对于我们茶企来说，首先是
品质，再是品牌，只有优良的品质，
才能树立好品牌。”汤帅亮说，除了
在制茶工艺上，我们对烘干机进行
了改良提升，确保温度均匀性，使
茶叶原有的色泽和香味能最大限
度地得到保留。同时，他们还做起
了文化和茶相结合的文章。

“包装上进行了创新，我们用越
窑青瓷文化来提升商品附加值。”汤
帅亮说，绍兴是越窑青瓷的故乡，相
传越窑青瓷的历史就是从烧制茶具
开始的，为此公司将传统的中国茶
文化与越窑文化结合，推出了越窑
青瓷文化为主题的茶具和包装。

作为“茶二代”，汤帅亮清楚地
知道，在当前竞争激烈的市场里，
好茶叶还要会吆喝，所以每一次参
展或推介活动，汤帅亮都不会放
过。此外，他还利用网络平台，在
宣传茶文化的同时，不忘打响自己
的品牌。

“要卖茶，不但要推广饮茶的
意义，更要推广茶文化。”汤帅亮表
示，通过推广，让市民爱茶，从而带
动企业的发展。今年他们又在新
横溪村承包了150亩地，将与现有
的平水镇剑灶村老基地形成一个
面积达500亩的规模茶园。

“茶二代”闯出事业新天地

通讯员孙建新、季芳芳报道
近年来，在浙北部的湖州市长兴
县，家庭农场可谓是遍地开花。
自从2013年“家庭农场”的概念
首次在中央一号文件中提出，长
兴县市场监管部门借助政策东
风，全力做好农民开办家庭农场
的领路人，家庭农场如雨后春笋
般发展得风生水起。

领进门：到家庭农场来致富
刘春安是长兴县的一位普

通农民，一年前跟着几个朋友一
起种起了葡萄，但一直没有办理
营业执照的想法。刘春安说：

“我当时认为这些传统的水果种
植业办不办营业执照是无所谓
的，但是长兴县市场监管局的工
作人员听说了我的事，主动联系
并告诉我，有了营业执照有利于
享受政府政策、有利于葡萄种植
的规模化经营，这样销路会更加
畅通，资金往来也会更加方便。”
在辖区市场监管局的指导和帮
助下，刘春安很快就办出了家庭
农场个体户营业执照。

其实像刘春安这样的个例
还有很多。近年来，为了鼓励农
户扩大规模，长兴县市场监管局
组织所辖各分局工作人员深入
农户家中、田间地头，对办理家
庭农场营业执照开辟“绿色通
道”。两年来，长兴全县办理家
庭农场的种植户和养殖户已有
300余家，发展如火如荼。

促转型：“个转企”助壮大
长兴驴叔家庭农场有限公司

的前身，是一个经营范围为蔬菜
种植的个体工商户。负责人翁经
理回忆当时的转型经历时说道：

“种了两年的芦笋，订单断断续
续，虽然产量不错，但是收益却不
怎么样。当时想着不能安于现
状，但是一直也想不到什么好的
办法。后来市场监管局的工作人
员下村宣传‘个转企’的政策，抱
着试试看的心态把营业执照‘个
转企’了。自从转型成公司以来，
我深深地感到公司发展动力十
足，人也有‘面子’了！”

为了助推“创业小苗”长成
“参天大树”，长兴县市场监管局
通过大规模地实地走访，与政
府、村居委会密切联系，建立了

“个转企培育库”，鼓励家庭农场
规模化经营，有效推动了当地效
益农业的发展。

打品牌：注册商标跨大步
家庭农场要发展，产品要打

入市场、扩大销路，自有商标就
有了画龙点睛的作用。长兴不
凡家庭农场在营业执照办出不
久，就申报了“不凡农场”注册商
标。说起这个商标的申报，负责
人施柏凡说：“这多亏了长兴县
市场监管局的工作人员，是他们
主动找到我，并且帮忙联系商标
事务所，现在我的产品包装上都
印上了自己的商标。现在很多
客户都是奔着产品牌子来的，销
路是越来越好了！”通过商标培
育，长兴全县已经有19个家庭农
场申报了注册商标。

今年以来，长兴县市场监管
局还对家庭农场经营户们进行了
定期走访和实地调研，会同当地
政府共同引导家庭农场进行品牌
推广，从而使经营户们赢得更大
的市场空间和更好的经济效益。

做好家庭农场领路人
长兴县市场监管局助力新农业发展

温州银行股份有限公司拟对信
贷资产债权进行公开转让，现特发
出本转让公告，对有关事项说明如
下：

一、拟转让信贷资产有关情况
本次拟转让信贷资产共9户，涉

及 9 笔债权，金额总计 14,863,
172.65元，其中本金13,995,000.00
元，利息868,172.65元（截止2016
年4月30日）。

二、受让单位资格和条件
1. 受让单位应为在中华人民共

和国境内注册的法人或者其分支机
构；

2. 受让单位应根据相关法律、
行政法规、部门规章和监管规定，有

资格商业性买受银行业信贷资产。
三、招标组织安排
转让方配合符合条件的意向受

让方对拟转让信贷资产进行现场尽
职调查。

四、转让方式
本次转让为公开招标，报价日

定于2016年 5月22日。如果只产
生一家符合条件的意向受让方时，
拟采取协议转让方式。

五、有效期限
本次招标公告有效期截止

2016年5月22日。
六、其他事项
1. 为力求规范、公平，本次资产

包将转让的基准日设定为2016年4

月30日。即受让方与转让方签订正
式合同后，全部转让信贷资产从
2016年4月30日后的现金等收入全
部归受让方所有。

2. 若受让方有因主观因素放弃
或恶意抬高中标价格后再放弃的行
为，今后我行在信贷资产转让业务上
将不与其合作。

3. 本公告不构成转让上述信贷
资产的要约或承诺。

4. 本招标文件的解释权属招标
单位。

联系人：王先生、戴先生
电话：0577—88990712

温州银行股份有限公司
2016年5月16日

温州银行股份有限公司信贷资产债权转让招标公告
乌黑的头发，炯炯有神的大眼睛，见到

小彤彤（化名）时，她正靠在妈妈怀里开心
地玩耍，可是回忆起那天发生的一幕，彤彤
的爸爸妈妈仍然心有余悸。

4月27日中午12时50分左右，正是幼
儿园的午睡时间，小朋友都早早地上床睡
觉了，唯独小彤彤迟迟不肯睡，她独自一人
在床上玩耍。

这时，书包上的一个金属小熊挂件引
起了小彤彤的注意，小小的挂件闪闪发光，
小熊的模样甚是可爱，小彤彤就把小熊挂
件从书包上摘了下来放在手中玩耍，不知
不觉，小彤彤把小熊挂件塞进了嘴里，“咕
咚”一声，一不小心，小熊挂件被小彤彤吞
了下去。

由于小熊挂件是金属制成，十分坚硬，
小彤彤想吐吐不出来，想吞又吞不下去，顿

时觉得喉咙疼痛难忍。
“老师，我吞了一个东西。”
“吞了什么？”
“是小熊。”小彤彤立即把自己的不适

告诉了老师。
老师见小彤彤眉头紧皱，脸颊通红，感

觉情况不对，赶紧让小彤彤趴在自己身上
拍打着小彤彤的背部。

“咳咳咳……”几声咳嗽之后，小彤彤
吞下的金属小熊仍然没有吐出。

紧急处理无效，老师赶紧联系了彤彤
家长并把小彤彤送到了附近的医院。经拍
片检查，小彤彤的食道里卡着一枚小熊模
样的异物。在当地医院的建议下，下午2时
30分左右，彤彤被转到衢州市人民医院耳
鼻咽喉科治疗。

半个小时左右，这枚让人揪心的金属

小熊被内镜室医生顺利取出，金属小熊宽
约2cm、高约4~5cm。

小彤彤的爸爸妈妈总算松了一口气，
“哎，以后给小孩子买书包真要多个心眼
了，这么小的孩子被这么大的金属挂件卡
住喉咙该有多难受，想想都后怕。”

“小彤彤真是不幸中的万幸，如果异物
卡在气管有可能导致窒息，如果不及时就
医，还可能引起食道糜烂、穿孔或者胸腔感
染等严重的并发症，后果不堪设想。”衢州
市人民医院消化内镜中心朱云燕医生提醒
爸爸妈妈：“像小朋友吞食异物的情况每个
月都会遇到好几例，小朋友年龄尚小，没有
分辨能力，尤其对硬币、扣子、小珠子等一
些小玩意充满好奇心，家长和老师平时要
教育孩子不能随意玩耍以免误吞，小朋友
一旦发生吞食异物的情况一定要及时就
医，以免贻误病情。” 徐莉

险！5岁幼童误吞金属小熊


