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创业创新

本报讯 记者孟万成报道
日前，第四届浙江省“火炬杯”
创新创业大赛暨2017年第六
届中国创新创业大赛鸣哨，这
意味着新一轮“双创”大赛又
将擂响战鼓。

今年大赛参赛主体为
“初创企业组”和“成长企业
组”。赛事将采用先地方

赛、再行业总决赛的方式进
行。成长企业组每个领域
的前两名和初创企业组每
个领域的第一名进入到浙
江赛区总决赛。

根据我省新兴产业发展特
色，浙江赛区在国家赛六大行
业领域基础上,增设文化创意
领域。

本报讯 记者夏晓茵报
道 由中央文化产业发展专
项资金资助的文化产业创业
创意人才扶持计划项目日前
在义乌展出。该计划在义乌
的展出，可以为义乌及周边的
生产制造企业提供优质的创
意设计，还可以提供市场“新

蓝海”。
本次“双创”扶持展区以

“∞”无限符号为灵感，由项
目推介和路演区、创意生活
展示区、创意人才优秀作品
展示区、数字创意展示区等
四个区域组成，呈现创意无
限。

本报讯 通讯员刘永善、
钟伟伟报道 5月1日，龙泉市
龙渊街道青年小徐拿到刚刚
分户的户口本，感动地对工作
人员说：“真没想到，这么快就
把事情给办好了。”

原来，小徐常年在广东省
中山市工作，想在当地买商铺
创业，但是贷款必须要有本人

户口簿。可小徐的户口一直
跟父母、兄弟在一起，将户口
簿带到外地，家里人又可能随
时要用。于是，小徐当日抱着
试试看的心情，来到龙泉市行
政服务中心公安窗口。没想
到值班民警得知小徐的情况
后，不到20分钟就把小徐的
分户手续办妥了。

记者许瑞英报道 近日，一
位外号“植迷先生”的东阳小伙
子厉宇航，用多肉小熊、多肉沙
发、多肉墙、多肉瀑布、多肉捧
花，精心布置了“多肉婚礼”迎娶
新娘吴筱恬。这场别具匠心的

“多肉婚礼”，也将厉宇航和他的
多肉情缘与多肉事业完美升华。

几经周折终试水多肉创业

5年前，还在上大学的时候，
厉宇航就迷上了伺弄多肉。后
来，自己寝室放不下，就只能寄
养在隔壁寝室。那时，厉宇航常
常泡在花卉市场里，一来二去，
跟宁波花卉市场的几个多肉卖
家就混熟了。

大学毕业后，厉宇航先是做
起了毛巾生意。据厉宇航说，毛
巾行业普遍要给客户一定的账
期，脸皮薄的厉宇航觉得老是要
向客户讨钱太心累，就琢磨着干
点别的活。

也就是在厉宇航大学毕业
后的第二年，他开始试水做多肉
生意！当年在宁波花卉市场的
那几位老大哥给他分析了市场
行情，说东阳义乌这一带市场刚
刚开始，可以做。厉宇航一合
计，与其勉强做自己不喜欢的行
当，还不如踏踏实实做自己喜欢
的多肉生意。说干就干，他的定
位就是开实体店，做精品多肉。

创业路上的悲喜历程

就在厉宇航创业的第一个
夏天，他的多肉生意差点遭遇灭
顶之灾。因为缺乏经验，那个夏
天，他培育的多肉损耗远比想象
中严重很多，辛辛苦苦积累起来

的财富一个夏天就功亏一篑。
他一边总结经验，一边咬牙坚
持，千方百计向银行申请了贷
款，才把多肉事业持续了下来。

但最艰难的时刻还在等着
厉宇航。2016年1月份，一场突
如其来的寒潮，差点将他浇个透
心凉。因为气温实在太低，做过
几层保温的水管还是突然结冰，
尝试了各种方法之后只能选择
关闭锅炉。开了浴霸灯和小钢
炮，锅炉关了之后大棚气温明显
下降，眼睁睁看着温度跌至冰
点，厉宇航的心也碎了。他说，
大棚里是他的全部家当，而且很
多精品都是他的至爱。

因为接连4夜守着大棚，每天
只能眯个三四个小时，黑白颠倒。
好在天道酬勤，厉宇航自己培育的
多肉冻死了一批，但精品多肉全保
住了，也算是不幸中的大幸。

“多肉情缘”开出幸福之花

吸取前面的经验教训，他改
变了经营模式。以往厉宇航是
实体精品销售为主，这两年，自
己培育的多肉数量增多，他开始
转型在淘宝上销售和批发。

现在，厉宇航组建了一支8个
年轻人的管理团队，都是90后。
公司职员，也扩张到20多人了。

值得一提的是，厉宇航能与
自己的娇妻结缘，“多肉”功不可
没。早前，厉宇航与现在的“丈母
娘”同为“花友”，也由此结识了新
娘吴筱恬。厉宇航的朴实性格和
钻研品行，很快得到“丈母娘”的
认可，小两口也顺理成章修成正
果，真可谓千里姻缘“多肉”牵。

未来，厉宇航还是想在多肉
上再继续精耕，扩充产品线。现
在，他们公司培养的一款名为“谷
土”的配方土很是畅销，已经有20
多个代理，一个月能卖近6000
包！厉宇航说，接下来淘宝店铺
就做小而美的“萌肉肉”及延伸产
品。另外，还准备进军天猫，做一
些多肉捧花、多肉花盒等原创加
创意类的多肉产品，让多肉以美
的姿态展现在消费者前面。

近日，龙游县溪口市场监管所干部来到龙南山区庙下乡
八角殿村百果家庭农场，上门为其办理“艾莓粒”白草莓商标
注册相关手续，助其走上商标富农、品牌兴业之路。

据悉，该农场主林延丰，去年专程到北京拜访了白草莓代
表品种“小白”的育成人李健老师，做足了技术与资金准备，流
转了20亩土地作为白草莓种植试验园区，使用有机肥进行无
土栽培。今年白草莓供不应求，自助采摘游每公斤80元，而网
上精品销售价更是达到每公斤160元。

接下来，农场准备扩大种植面积200亩，向集采摘游、休闲
垂钓、农家乐为一体的综合型家庭农场发展。

通讯员江友富、黄晓晨 摄影报道

记者许瑞英 通讯员陈华飞
摄影报道 现代人对娱乐、明星八
卦等内容的关注热情之高，刷屏
率之快，令人瞠目。无论是前几
年文章、马伊琍的“周一见”，还是
近期白百合、陈羽凡的“离婚门”，
无一例外，都最大限度地调动了
大众的“猎奇”心理。

广州八拉扒拉文化传播公司
（简称八拉扒拉娱乐）CEO杨林,
就是一位娱乐八卦重度发烧友。
杨林不仅自己“八卦”，还将“娱乐
八卦”做成了事业。2015年下半
年，杨林开设了一个名叫“不八卦
会死星人”的微信公众号，开始试
水娱乐八卦，并陆续在头条号、网
易自媒体、腾讯企鹅号等平台上
发布。

2016年1月，一篇名为《她是
香港平民女子，偶遇王子闪婚成
欧洲王妃，两次离婚依然潇洒！》
的原创文章被多家媒体转载，阅
读量瞬间突破了百万。至此，“不
八卦会死星人”自媒体账号一举
成名。

当年3月，该账号成为了今日
头条“千人万元”扶持计划的对
象，杨林拿到了一张进入新媒体
行业的“门票”，这对于她来说是
一种莫大的动力。

怀着“在你无聊的时候带来

一点光”的创业初衷，2016 年 6
月，杨林开始组建团队——八拉
扒拉娱乐正式成立。

精耕细作“八卦”文章

八拉扒拉娱乐旗下目前有“不
八卦会死星人”、“八老师聊八卦”
两个账号，定位不同用户，针对各
个平台进行“多账号、多平台”八卦
领域深耕细作。截至2017年3月
份，这两大账号已成为企鹅（天天
快报/腾讯新闻）、今日头条、网易
新闻、一点资讯、百度百家号、UC
订阅等平台的核心娱乐自媒体，并
获得了今日头条“千人万元”计划、
企鹅“芒种计划”、一点资讯“点金
计划”、UC订阅“量子计划”等支
持，成为一些主要资讯平台的扶持
对象。截至目前，其两大账号累计
总阅读量超5亿，单篇最高阅读接
近1000万。

此外，八拉扒拉娱乐目前已从
文章进阶到短视频领域。制作多
个栏目，包括明星八卦、影视热剧、
怀旧老片等。已推出的“娱乐追追
看”、“怀旧看啥片”等视频已累计
播放达2500万，单个视频最高播
放量287万；“搞笑真人秀”，则以
90后用户为主，用快节奏、开脑
洞、吐槽的方式吸引观众。接下
来，公司正积极筹备以校园玄幻题

材为主的网络大电影，力图吸引年
轻用户，让自媒体流量变现。

“深度粉”开拓娱乐八卦新领域

当大部分人还在看动画片的
时候，10岁的杨林便已是娱乐八
卦“深度粉”。小小年纪的她，经
常会跑到报刊亭用攒下来的零花
钱，买些娱乐八卦的报刊。不仅
仅是翻看，她还专门准备了一本
软面抄，把看到的明星按照姓氏
分类，如数家珍。杨林的“八卦”
功底，就这样日积月累了起来。
而在学习上，杨林可不是人们想
像中的差生，每次考试都排在班
级前三。之后，杨林以优异的成
绩考上了华中科技大学营销专
业，并攻读了武汉大学市场营销
硕士。杨林用实力证明了娱乐学
习可以两不误。

毕业后，杨林曾任网易游戏
战略研究部经理，是资深用户研
究专家。当了20年娱乐八卦深度
粉，杨林在辞职后开始尝试拓展
自己热衷的娱乐文化领域，发掘
内容多样性、形式多样性，以吸引
更多粉丝。

洞察敏感热点创新发展

初“入行”时，对于杨林而言，
最难的是找“选题”。这需要广泛

多元阅读，敏感洞察现实热点。
如果没有花时间下去，是很难写
出令人满意的文章。

八拉扒拉娱乐团队现已扩
建至 10人，团队成员在娱乐文
化各个不同领域均有丰富经
验。在网易工作期间，杨林对用
户的需求探究十分深入透彻，尤
其是对年轻人的需求了如指掌。
团队成员中的总导演兼商务总监
姚建丞，则是资深视频制作人，曾
在网易游戏、搜狐畅游、第一视频
任职导演、影音主管、重点项目支

持部主管，在影视、视频行业沉浸
十余年之久。

如何面对其他竞争对手，杨林
坦然地说：“我一直保持的理念就
是，听用户的心声，满足市场需
求。我们这个团队成员都是互联
网出身，在学习其他竞争对手精华
的同时，我们会保持创新。”

现阶段，八拉扒拉娱乐盈利主
要来自平台广告分成+自接广告，
且在2016下半年已稳定增长。未
来，八拉扒拉娱乐会重视在短视频
方面发展，并试水影视内容制作。

“资深八卦粉”
将爱好做成事业

八拉扒拉娱乐CEO兼总编辑杨林。

我省第四届创新创业大赛擂响战鼓

文化产业扶持计划项目在义乌展出

“最多跑一次”感动龙泉市创业青年

市场监管助力
农场品牌兴业

“植迷先生”
的多肉情缘

厉宇航设计的多肉捧花。

进取人生

近日，长兴县2017年全民读书节在该县行政
会议中心隆重举行。国网长兴县供电公司相关
负责人出席会议并作题为《文化暖家 书香长电》
企业文化经验交流。该供电公司职工尹奇峰创
作的儿童文学《大鹏奇遇记》也在交流会上首发。

近年来，长兴供电公司以“文化暖家 书香长
电”为主题，全力开展“知识员工 书香长电”学
习型企业建设，坚持人文特色与企业文化建设相
结合，进一步充实和丰富企业文化与企业精神的
内蕴，推进企业文化共建、成果共享，为公司改革
发展提供坚强的智力支持。在文化创建实践中，
长兴供电公司不断涌现先进典型、精英骨干，不
断创新载体平台、系列活动，不断提升硬件设备、
基层建设，上下联动，凝情聚力，结合企业中心任
务，贴近实际、贴近基层、贴近员工，充实精神文
化内涵，促进员工与企业的共同成长。

叶菊琪

文化暖家 书香长电
为最大限度减少台风、洪

涝、汛期等各类极端天气、自
然灾害对公路交通安全造成
的损失，今年永康市在公路

“三防”防御保障工作中提前
做好应战准备，在4月15日汛
期来临之前，人员、组织、设备
已做到三落实。

永康公路抢险应急队伍
成员为160人，应急装备则配
备了装载机、挖掘机、吊车、工
程车、发电机等大中型机具，
以 及 小 型 机 具 共 计 21 台
（套）。截至目前，投入资金已
达450多万元。

林加强 丰慧莹 摄

永康：完善公路“三防”
保安畅 柯城农商银行顺应互联网金融的

发展趋势，通过“三到位”力拓手机银
行，推动电子银行业务快速健康发展。

该行宣传到位。利用宣传折栏、

LED显示屏及大堂经理“一对一”介绍
等方式进行宣传，向客户介绍手机银
行的转账、缴费等功能，激发客户对电
子银行的使用兴趣。营销到位。开展

进校园、进社区、进商圈外拓营销活
动，依托转账汇款、话费缴费等功能来
提高手机银行的使用率。服务到位。
对于已经开通手机银行的客户，积极
引导客户通过手机银行办理转账汇
款、缴费、查询等业务，使手机银行业
务发展实现“量质并举”。 徐芬

柯城农商力拓“手机银行”

新华社长沙5月7日电 经济
发展靠企业，企业发展关键是企
业家。日前在湖南株洲举办的
2017年中国企业家年会上，张瑞
敏、宗庆后等多位企业家认为，当
前，以制造业为主体的实体经济
面临诸多挑战，企业家必须能创
新、求变革、有远见，要用大格局
把握经济、技术发展大形势，带领
企业实现大发展。

宗庆后：以创新引领实体经
济发展

杭州娃哈哈集团有限公司董
事长宗庆后认为，为振兴实体经
济，我国企业家要有创新精神，敢
为人先；要有坚韧不拔的意志，对
事业执著追求；要勤奋敬业，用工
匠精神打造产品和服务；还要勇
于承担社会责任。

在宗庆后的带领下，娃哈哈
长年在饮料界保持领先地位。公
司官网数据显示，2016年娃哈哈
集团上缴税金48亿元，并已成为
具有自行研发设计、自行生产模

具、饮料生产装备和工业机器人
能力的企业。

“真正实现实业强国的目标
还有很长的路要走，在提高自主
产学研能力、提高资源利用效率、
优化产业结构、提升制造业信息
化水平等诸多方面，我们还需要
大批的实体经济企业付出百倍的
努力。”宗庆后说。

徐和谊：变革是企业家面临
的新命题、新挑战

“新时代企业家需要一种特
殊的能力，即人理解和驾驭机
器，让机器来扩展延伸手脚和思
维、为企业生产经营服务的能
力。”北京汽车集团有限公司董
事长徐和谊说，面对互联网大
潮，要尽快让传统企业转身互联
网企业；面对智能化大潮要尽快
为产品赋能。

在徐和谊的带领下，北汽集
团新变化频现，成立了新技术研
究院以储备前瞻技术；发起设立
规模达百亿元的安鹏·中国新能

源汽车产业发展基金；和百度公
司共同启动制造智能汽车项目；
建设基于互联网的研发、采购、营
销、服务、金融社会化、网络化平
台等。

主动应对变革的北汽近年取
得不错的业绩。北京汽车一季报
显示，今年一季度，北汽总营收
364.2亿元，同比增长47%，净利
润同比增长 88.4%。2016 年年
报还显示北汽新能源板块的快速
成长，去年北汽新能源乘用车实
现 销 量 4.8 万 辆 ，同 比 增 长
138.7%。

张瑞敏：互联网理念改变管
理和制造

“过去的信息不对称，是企业
知道的信息比用户多，今天倒过
来了，用户知道的信息比企业
多。”海尔集团公司董事局主席张
瑞敏说，互联网可以实现的是大
规模定制，而不是大规模制造；互
联网把所有企业带到同样的起跑
线上了。

海尔集团自2005年提出“人
单合一”管理模式至今12年。这
些年里，海尔取消1万多名中层管
理岗位，把海尔集团变成一个创
业平台；让海尔和用户直连，向大
规模定制转型，实现产品下了生
产线就到客户的个性化需求，变
革力度令业界侧目。

转型创新效果已经在海尔的
多个层面显现。如，海尔集团平
台上有200多个团队成功吸引风
投进入；在兼并日本三洋后用“人
单合一”模式进行改造，使这个亏
损8年的企业，在8个月内止亏
等。

宋志平：企业家是经济发展
的活力和动力

中国经济由小到大成为世界
第二大经济体，离不开老一辈企
业家的变革实践。中国建材集团
公司董事长宋志平认为，现阶段
企业家面临创新发展、振兴实体
经济、“一带一路”走出去三大任
务。

“实体经济不存在做不做的
问题，而是怎么做好的问题，实体
经济转型升级的方向是迈向中高
端、绿色化、智能化、国际化。”宋
志平说，要实现这些要求，企业家
需要提高学习能力、资源整合能
力，扩展国际视野，增加自身修
养。

他说，我国目前有些技术和
装备已经有一定竞争力，以水泥
装备为例，“一带一路”上65%的
水泥装备由中国建材提供，“实体
经济不光是在国内发展，还要在
国外发展，从重视国内生产总值，
到重视国际上的中国企业生产总
值”。

“当前我国面临实体经济结
构性供需失衡、虚拟经济和实体
经济失衡等问题。”中国企业联合
会、中国企业家协会常务副会长
朱宏任说，振兴实体经济需要进
一步激发企业家精神，发挥企业
家才能，增强企业内在活力和创
造力，推动企业不断取得更新更
好发展。

创新·变革·远见
——大咖谈企业家怎样振兴实体经济


