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见习记者林韬报道 “七夕今
宵看碧霄，牵牛织女渡河桥”。前
天是七夕佳节，不少人早已提前准
备好了礼物和甜言蜜语，希望在这
个特殊的日子里与另一半留下美
好的回忆。而“浙工之家”微信公
众号却另辟蹊径，发起了一个“如
何搞定丈母娘”的互动话题。当你
费尽心力追到女神后，该如何翻过
丈母娘这座大山呢？不少工粉分
享了自己的经历，给大家支支招。

第一招 礼多人不怪

拜访丈母娘，见面礼可不能少。
但如何选择见面礼可大有讲究：

“鹿鹿有为”认为礼物还是实在
点好：俗话说礼多人不怪，送丈母娘
家的礼物不求贵，求实在，送酒再贵
喝了就没了，送一套酒杯价格实惠，
以后还餐餐能用到，时时被念叨。

“婉”觉得送礼要送到点上。
麻辣丈母娘都有一张“麻辣嘴”，

但是如果你在关键时刻送对了
礼，这麻辣嘴里说出的可能就是
甜蜜话了。啥叫送礼送到点上
呢?比如丈母娘比较讲究，那咱就
送套化妆品，丈母娘比较爱吃，咱
就送点山珍海味，反正得先了解
清楚再“下手”，但是一定记住，丈
母娘的生日千万别忘了送礼，女
人不管多大年龄都会在意生日礼
物的品质。

第二招 第一印象很重要

正如“蜗牛先森”所说：无论见
谁，第一印象都很重要，当然，见丈
母娘尤其重要。毕竟说不定她一
不高兴就不把闺女嫁给你了。所
以，见丈母娘，着装可以不那么隆
重，但一定要得体，切忌奇装异
服。不然她怎么能放心把女儿交
给你？最好就是配合对方的家庭
背景，较严肃端正的家庭可以选择
穿西装，较朴实的家庭就穿得朴素

大方点就好了。另外要待人有礼，
见到对方的家人，一定要有礼貌。
所谓伸手不打笑面人，问声你好礼
相迎，相信丈母娘如何挑剔也不会
一开始就为难你了。而且待人有
礼也体现了一个人平时的教养。

第三招 千般套路难敌一颗诚心

无论如何，家长们的出发点都
是心疼自己的孩子。面对丈母娘
的“刁难”，再多套路也比不上展现
出自己的一颗诚心。

正如“马果叶”说的：丈母娘都
是刀子嘴豆腐心，目的只有一个，
希望女儿幸福，找到一个疼她爱她
的好老公，对那个还没正式成为女
婿的他当然要全面考察了，恨不得
自己有双火眼金睛一眼就能看穿
对方是不是真爱自己的女儿。不
过只要你真有一颗爱她女儿的心，
没房还是没车，一切都不是问题。

“易染”也说：疼她的闺女。俗

话说爱屋及乌，只要咱们做到全心
全意对自己的老婆好，时间久了肯
定会得到丈母娘的认可的。

工粉分享亲身经历

光谈理论不如亲自实践。不
少工粉就分享了自己的亲身经历
供大家参考。

“南山妹”的老公就一下子赢
得了岳父母的心：我老公第一次作
为女婿上门的时候，给我妈妈带的
礼物是丝巾和护肤品，深得我妈喜
欢。然后趁着爸爸妈妈上班还没
下班，做了满满一桌子菜，吃饭的
时候他向我妈表态一定把我照顾
好，我跟他在一起体重以每年10
斤的速度递增就是铁证，逗的我妈
妈乐得不行。吃完饭和我一起把
碗洗了以后，又摆上象棋盘说向我
爸讨教切磋一下，我爸平日里就好
这口，所以自然开心有人陪他酣
战。晚上睡觉前还会检查家里门

窗是否都关严实，这些小细节让我
妈觉得他非常细心和体贴，于是十
分放心将女儿交给他照顾，即便我
们远在千里之外工作和生活，我妈
说看我整天乐呵乐呵就知道他好
不好。

“醉忆江畔”也很佩服自己的
老公：我和老公是自由恋爱，当时
我还在外地工作，我们之间只能通
过网络和电话联系，那时候妈妈并
不知道我谈恋爱了。有次我在外
地出差，和老公通电话说起妈妈马
上过生日了，老公就说丑女婿是不
是该见见丈母娘了？我开玩笑说
我回不去，有本事你就自己去吧，
没想到妈妈生日那天，老公真就拎
着水果、补品上门了，还请我父母
吃了顿饭，丈母娘就这么被女婿给
搞定了。事后，妈妈给我打电话
说，你怎么也不说一声，让人家自
己来了，不过小伙子可以，自己就
找上门来了，还不错。

工粉七夕支招：

追到另一半后如何搞定丈母娘

近日，由浙江省住房和城乡
建设厅、省人力社保厅和省总工
会联合主办，省燃气协会、杭州
市燃气集团（以下简称“杭燃集
团”）承办的浙江省燃气行业职
业技能竞赛在杭燃集团七堡综
合基地举行。

经过3天激烈的比赛，杭州
代表队成绩不菲，拿下两类赛
种单项个人第一名、团体金
奖。参赛的 8 名选手全部进入
两项比赛的前六名。其中，获
得燃气管道安装维修工比赛冠

军的是一位“90 后”小伙占林
峰，沈坚、李慧明、徐小彪分获
第2名、第4名、第6名。

在燃气管道调压工比赛
中，来自杭燃集团“沈卫国燃气
调压大师工作室”的沈卫国、钟
奇、赖涛均取得不俗成绩。钟
奇作为大师工作室的首批弟
子，在比赛中斩获第1名，工作
室领头人、全国燃气行业技术
能手沈卫国获得第2名，大师工
作室的另一位弟子赖涛则获得
第5名。此外，来自高压储配公

司“董志明工作室”的董志明获
得第4名。

成立大师工作室是杭燃集
团以“导师带徒”培养青年技术
骨干、推动技能培训和技艺传
承的重要平台。杭燃职工在比
赛中取得的优异成绩也表明了
加快技术骨干培养是企业“出
成果，出人才，出经验”的重要
模式和途径。

图为燃气管道调压工比赛
冠军钟奇。 通讯员方翠燕

见习记者程雪摄影报道

为培养青年骨干搭建平台

创 客 ，来 源 于 英 文 单 词
“Maker”，是指出于兴趣与爱好，
努力把各种创意转变为现实的
人。2015 年，“创客”一词上升到
国家层面，进入国务院工作报告，
从小众群体进入大众视线，投身

创业也渐成潮流。
可以看到，在当下的创客大

潮里，除了有一些年轻人在参
与，还有不少事业有成、待遇优
厚的企业高管、技术大牛加入其
中。他们原本生活无忧，却果断

卸去已取得的光环，从零开始，
无所畏惧，投身创业。

在他们的故事里，敢于突破自
我的理念与精神值得学习。他们
不甘平庸，希望通过创业能够看见
一个不一样的自己，让生命经历不

同；他们充满野心，希望通过创业
能够践行自己的理念，实现自身价
值；他们拥有情怀，希望通过创业
能够让这个世界发生一些改变，让
这个世界变得更好一些。

在我们的创客故事报道里，侧

重于互联网领域创业的创客。这些
人虽然很普通，但他们的故事却足
够精彩。我们希望把这个特别群体
的梦想展现给大家，为这些梦想着
改变世界、改变生活的人们喝彩。

见习记者张浩呈

创业，让生命遇见不一样的自己
——致不断超越自我的创客们

见习记者张浩呈报道 2013
年的国庆节长假结束，刚刚完成
自行车环台湾自由骑行的张新
波突然接到一个电话，这个电话
改变了他此后的人生轨迹。“当
时刚回杭州没两天，就接到同事
兼好友一起创业的邀请，在那一
刹那，沉积在心底好几年、几乎
已快淡忘的创业欲望一下子就被
点燃了。”打这个电话的人叫蒋
韬，就是现在同盾科技有限公司
（以下简称“同盾科技”）的创始
人、董事长，这之前两人曾是阿里
巴巴风控部门的同事。张新波面
临新的选择，然而已被勾起创业
欲望的他并没有犹豫，因为他知
道机会稍纵即逝，接到电话后他
当即决定辞职，和其他几位年轻
人一起创办了同盾科技。

一切从零开始

创业意味着一切从头开始，从
阿里巴巴的办公楼出来后，他们开
始先在福地创业园租了一个角落
的办公桌，那是一个大开间，10多家
创业公司挤在一个大房间里，他们
搬来了蒋韬家里的两台旧电脑，就
开工了。大家就挤在一张办公桌
上，开始了创业生活。

创业让张新波感受到了和在公
司上班的不同之处，“最大的区别就
是大公司有一个好的平台，你就是站
在前人的基础上面在做，包括底层的
技术平台，因为已经做得非常好了，
不用你再去考虑太多。但到了创业
公司的话，可能70%甚至90%都需
要你自己来做，没有好的底层支撑平
台，什么东西都得从零开始。”

张新波记忆最深刻的一件事
是，在项目开发初期，因为没有专
职测试，大家每周五晚上就围着蒋
韬的那台电脑一起公测，看到有
bug的地方记下来，马上进行修
改，直到功能完全稳定下来才敢交
付给客户。

为企业做智能风控服务是同盾
科技的主营业务。张新波表示，同盾
科技旨在建立一个基于大数据的诚
信体系，技术壁垒联动数据壁垒，欺
诈分子的欺诈历史就会被留下来。

当他在一个地方进行了欺诈，在另外
一个地方想要再去作案，就会很快被
发现。“对这些数据我们可以进行交
叉分析，比如说你第一次到我这个平
台来，但是我通过数据分析，你在另
外一个平台已经干过坏事了，那我就
可以马上识别出来。”

同盾科技的服务包括三个方
面：信贷风控服务，反欺诈服务，信
息核验服务。张新波说一开始并不
容易，虽然他们觉得不管是互联网
公司，还是传统金融机构，或是支付
公司，都有风控的需求，但当时国内
独立第三方大数据风控服务还是一
片空白，很少有公司做这一块。“因
为没有人做过这个事情，别人也不
接受，你怎么去说服客户让他接受
这个模式，并且还收他的钱，这是一
个挺难的事儿。”

创业要有好心态

最初的合作都是项目制的，但
张新波和他的小伙伴最想做的是云
端的SAAS服务。2014年5月，张
新波带着公司的第一版风控云服务
产品去上海给一家客户做演示，当
时坐了满满一屋子人，但演示过程
中，各种bug不断，快到手的订单又

“飞”走了。
曾经的挫折，到现在或许都变

成了故事，可以谈笑风生地讲给每

个来访者听，只是当初的挫败感至
今记忆犹新。从上海回来之后，痛
定思痛，张新波和团队逼着自己一
遍一遍地升级系统，加快产品的迭
代速度，每周一个版本，在周五晚上
发布，那一天就号称“魔鬼发布
日”。这个现在被称为“黑色星期
五”的发布日，在当时意味着最晚得
凌晨3点下班，第二天还得像打了
鸡血一样继续上班。

因为风控云服务在国内属于新
兴事物，没有客户，只能一家家跑，
给客户免费试用，做好贴身服务，这
样的日子持续了半年多。

2015年上半年，互联网金融迎
来大爆发，各类网上借贷平台如雨
后春笋般纷纷冒出，但欺诈风险也
随之而来。巨大的风险，产生巨大
的需求，也为同盾科技创造了机
遇。凭借着一年多时间的技术积
累，同盾科技在互联网金融反欺诈
领域一马当先，迅速占领国内市
场。“那时候就觉得，我们终于切中
了一个市场的痛点了。”张新波说，
当时他们也预料不到，同盾科技的产
品会在互联网金融领域爆发，“刚出
来创业的时候，我们本来想给电商和
支付公司服务的，因为在阿里的时候
就是做电商和支付的，那时候压根就
不知道会给金融行业服务。”

经过发展，同盾科技的规模从

最初的5人，发展到现在的600多
人，在全国7个城市，包括北上广深
都有自己的子公司。早在去年4
月，同盾科技就完成了B+轮融资，
融资金额3200万美元。目前同盾
科技信贷风控服务保护的资金总额
已达到万亿级别，每日API调用量
超1亿，信贷客户超过3000家，企
业客户超过7000家。

随着公司规模的不断扩大，他
们有了更大的野心。“未来的话，我
希望我们公司在国内细分领域能
够做到绝对的领先；第二，我们希
望能够走出去，帮助更多的海外客
户。我们提出了一个口号叫‘立足
中国，影响世界’，我们希望，有一天
我们的服务能够覆盖到全球。”张新
波总结说。

几年的创业经历让张新波对创
业这件事有了更多的感悟，他认为
创业必须要有一个好的心态：那就
是创业不成功是正常的，成功是偶
然的。但创业者必须要有非常强的
抗压能力和学习能力。“创业会逼迫
你个人快速成长，因为你会经常面
临不同的选择，和遇到各种你意想
不到的挑战，没有任何人能帮你，靠
的只能是自己。”在张新波心里，同
盾科技的发展之路刚刚开始，未来
的路还很长，他会在这条发展的道
路上不断“进化”自己。

同盾科技联合创始人张新波：

创业就是不断地选择和成长

创客列传

记者羊荣江 通讯员顾维、章俊杰报道 “护士，你好，
挂个号！病人腹部疼痛！”当天早上7时45分，民警韩凉快
速进入嘉善县第一医院的急诊大厅挂号。

“又是你啊！”护士一边快速办理挂号业务，一边对韩
凉说道。

“是啊，一名大客车上的乘客腹痛难忍。我怕耽误病
情，送他来了。”说完话，韩凉拿着挂号单，又快速地跑向
了急诊室。

韩凉，这位高速交警嘉兴支队大云卡点的民警5天内
2次来到了这里，而原因都是因为群众生病求助。

25日上午7时30分许，韩凉正在大云卡点执勤，突然
“吱”的一声轮胎摩擦声响起，一辆大客车紧急刹停在了执
勤点边上，韩凉听到声音感觉有些异常，便迅速上去查看
情况。

当他跑到大客车边上时，车门也正好打开，一个身影
从门里“滚”了出来，还伴随着车内人员的一声声“小心
啊”。韩凉定睛一看，是一名身穿白色T恤的男子已躺在
地上，捂着腹部不断呻吟。

韩凉迅速上前扶起该男子，此时驾驶员也下了车，告
诉他这个男子一路肚子疼痛，由于在高速公路上没法停
车，因此坚持到了大云卡点向民警求助。

看着自己怀里面色苍白、大汗淋漓、一脸痛苦的男子，
韩凉对其进行了简单询问和观察，而得到的答复只有“警
察同志，快帮帮我，我肚子痛”这一句话。

肯定是急性疾病，耽误不得。韩凉决定立即将该男子
送往医院，以免耽误病情。就在5天前，韩凉刚送一名急
性尿结石患者到医院就医。

韩凉一边将该男子扶上警车，一边让同事将情况上报
给高速交警嘉兴支队应急救援中心。1分钟后，伴随着一
阵警笛，韩凉带着该男子驶往医院。

从挂号到诊治，韩凉全程都陪在病人身边。经初步诊
断，病人是因为急性尿结石导致的身体不适，需要立即输
液治疗。此时时针已经指向了8时20分，早已过了韩凉的
下班时间，经历了一个夜班的他已疲惫不堪，但是，看着还
没好转的病人，他没有离开，继续陪伴着他。

时间一分一秒地过去，病人的脸色慢慢恢复了红润，呼
吸也逐渐平稳，开口第一句话就是，“民警同志，太谢谢你
了！”

据了解，该男子姓张，当天原本打算从上海坐大巴车
前往杭州，上车不久他就感觉到腹部疼痛并逐渐难以忍
受，司机告诉他到大云收费站时可以向那里的民警求助。

5天2次
驾警车送群众就医

嘉兴高速交警韩凉，好样的！

近日，光大银行自贸再创新
的飞机租赁资产证券化业务
——“2017单一财产信托”项目
成功投放。该笔业务通过银行
业信贷资产登记流转中心挂牌
交易，同时实现了银登中心首单

“美元资产流转”和首单“飞机标
的资产流转”两个首单。

据悉，光大银行飞机租赁资
产证券化业务案例于 2016年
12月入选天津自贸试验区金融
创新案例。2017年 5月，在该
项业务中，光大银行又创新引入
保险公司资金，不仅拓宽了保险
公司的资金使用渠道，同时促进

了光大银行信托资产托管业务
的发展，为未来自贸业务合作带
来更多的可能性。

光大银行通过与客户逐步
推进的深度合作，在为客户提供
整体金融服务方案、实现银企双
赢的同时，综合体现了光大银行
整合行内对公客户营销、同业资
金寻找、信托托管等方面的金融
服务能力，打造了光大的自贸业
务品牌；同时为自贸区融资租赁
业务的持续健康发展贡献了宝
贵的业务实践，也为国内金融资
产交易流转提供了创新的思路
和先进的经验。 黄欢

光大银行飞机租赁
资产证券化项目投放市场 近期，龙游县

公路管理局路政人
员对 320 国道、222
省 道 、315 省 道 、
316 省道的指路标
志、限速标志进行
全面再排查登记。
对交通标志版面设
置、结构形式、板
材、反光膜、立柱、
横梁、基础等方面
逐一排查，不符合
标准规范的立即整
改，完善公路指路
体系，提高公路服
务水平。 陈伟

龙游：完善公路交通标志
在中国，一提起智慧城

市，人们往往会联想起物联
网、云计算等基础设施的建
设。智慧城市建设显然不仅
仅是依靠科技发展，而是更应
注重“以人为本”的发展模式，
做到“人机结合、人网结合，以
人为本”。

第七届中国智慧城市技
术与应用产品博览会将于9月
8~10 日在宁波开幕。据介
绍，本届智博会主题为“智能
牵动未来，智慧引领时代”，博
览会期间将重点举办展览展
示、主题论坛、签约仪式、产业

对接会、双创活动、新品发布
会等几十项高规格重要活动。

其中，展览面积为2.1万
平方米，共4个馆。本届展览
将重点突出“新型智慧城市”
和“中国制造2025”两个主题，
首次设立“中国制造2025”成
果展区、云计算/大数据展区、
人工智能展区等。据悉，目前
展会招展工作已全部完成，大
企业参与度创历届新高，将有
航天科工、中电科技、华为、阿
里巴巴、腾讯、百度、浪潮、
IBM、SAP、科大讯飞等数十
家国内外500强企业悉数参

会，带来信息技术在社会各领
域深度拓展和集成应用的全
方位展示。展会现场预计将
吸引近7万观众。

同时，本届智博会将举办
1个智能经济与新型智慧城市
建设高峰论坛和16个主题分
论坛（产业对接会），活动议题
涵盖物联网、大数据、人工智
能等多个领域。此外，本届智
博会上将首次运用人脸识别
技术，展位定点地图机等科技
元素，打造出本届智博会场馆
全新智慧生态系统，大幅提升
会场运作效率。 杜志华

一大批黑科技汇聚来袭

第七届智博会9月在甬开幕

（上接第1版）
但在100米跑道上，今年7月中旬的国际田联马德里挑

战赛，谢震业在顺风4.4米/秒的条件下跑出9秒93。
而最重要的对手苏炳添，曾在5月底的田联钻石联赛尤

金站，在顺风2.4米/秒的条件下，跑出9秒92的惊人成绩。
因此，在下周全运会男子百米飞人大战，苏炳添有一定优
势，但谢震业也有冲金的可能。

9月3日、6日和7日都是谢震业的出战日。

看点三：石智勇能否发挥奥运神力

去年里约奥运会男子举重69公斤级比赛中，石智勇以
抓举162公斤、挺举190公斤、总成绩352公斤夺得金牌。
今年4月的全国男子举重锦标赛暨第十三届全运会举重预
赛，“石头”以抓举160公斤、挺举185公斤、总成绩345公斤
夺冠。

当时带石智勇的邵国强教练认为，奥运会后进入调整
期属于正常现象：“石智勇还是属于恢复得比较快的选手，
总体正常发挥。这次比赛，各位选手都把首要目标定位在
确保全运会资格，真正的较量要到全运会决赛上去体现。”

石智勇说，这是他的第三届全运会，前面两届都没有比
好，这次以奥运冠军身份去参赛，对自己是一个压力，也是
一份责任，“我是9月3日下午3点开始比赛，到时候总归要
使出最大劲，争取最好的结果。”

看点四：年轻队员能否乳虎啸谷

除了这些项目，浙江在赛艇、皮划艇、帆船帆板等水上
项目也有较强的实力，同时在一些新的项目上有新人涌现。

来自宁波的女子举重75公斤以上级选手孙永杰是一名
新秀，年仅19岁的她在第一届全国青年运动会上以抓举
136公斤、挺举173公斤、总成绩309公斤的绝对优势夺得
冠军。上月在日本东京举行的2017年世界青年举重锦标赛
上，她又包揽该项目抓举、挺举、总成绩3枚金牌。全运会决
赛时面对强敌，有望突破。

射击也是浙江的传统优势项目，奥运冠军朱启南退役
后，20岁出头的世界冠军钱学超、亚洲冠军赵中豪等小伙子
扛起大旗。此次，他们有望在男子10米气步枪比赛中争夺
好名次。

另外，浙江选手在皮划艇的14个小项中均获得决赛门
票，将向金牌发起冲击。

津门点“金”
浙江体育代表团全运会能拿多少金牌


