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外卖小哥用中英双语
发送餐短信

网友：我真要失业了

狮子座流星：有网友表示，前段时间在武汉
碰到一位外卖小哥用中英双语发信息和顾
客沟通。此举经网络传播后令不少网友纷
纷点赞，觉得十分励志。据了解，这位外卖
小哥叫张何财，22 岁，目前是长江大学大
四学生，平时是兼职送外卖。与其他外卖
小哥不同的是，他的送餐短信都是中英文
双语的。他说，自己曾接到不少外国人订
单，于是萌生了双语送餐的想法。现在他
所在团队很多人都开始尝试这个方法。有
网友表示，连送餐小哥都会中英文双语，看
来我真的要失业了。工友圈的各位，你是
如何看待这件事的呢？

小叮当：送外卖都要有语言技能，小哥厉害了！
MIU：这就是新时代人才，不管在什么岗位，都求
新求突破。
皮皮酱：叫快餐的人收到短信也能学个英语，不
错啊。
楚格：行行出状元。
柠檬鱼：天哪，英语不好的我难道要失业了吗……
囧哥：励志，每一行只要用心干都能干好。
文卫聪：自惭形秽，好好学习去。
玻璃密码：不要觉得餐饮行业辛苦，现在肯吃苦
的人一大把呢，而且大学学历的也越来越多，千
万别落于人后了哦。
马特：多会一门技术总是不吃亏的嘛。
Susan：喜欢看这种新闻，可以激励自己，让人能
看到希望。
鸡毛换糖：哈哈，没有两把刷子都不敢送外卖了。
兔子：证明时代在进步，人的思想也在进步，跟国
际接轨。
坐看云起：服务行业，有服务意识，会为不同客人
群体着想，赞。
风：相信这样的人，不管从事什么行业，都能做好。
哈鲁：大学生出来做兼职，肯靠自己努力赚钱，
很棒！送外卖还能创新，更棒！
千山鸟飞林：文化自信，社会需要的是这样
的网红。

记者何悦报道 “双十一”大
战已打响，你准备好“剁手”了吗？
面对今年这么多眼花缭乱的预售
规则，到底该怎么下手才能买到心
仪之物？近日，省总工会微信公众
号“浙工之家”粉丝热议“双十一”，
不少职工网友结合往年的经验发
出了“理性购物”的建议。

囤货时间到，准备“大干一场”

今年的“双十一”预热来得较
早，“订金膨胀”“火炬红包”“群战
队红包”等新型促销方式在吸引眼
球的同时，也因为过多规则的叠加
让人有些头晕目眩。

虽然不少工粉在弄懂预售规
则的过程中直呼“太难”“考验智
商”，但这并没有阻挡囤货的热情，
从生活用品到家电，无论是给自
己、爸妈、另一半，还是子女买，不
少工粉已经做好了“剁手”准备：

“月笑星河”说：“我已想好要
‘大剁特剁’了，要为儿子、老公各
买一套衣服，给自己买一个漂亮的
包包，凌晨12点准备就绪。”

“周”打算买些大件家电，“都是
国货，适当拉动一下内需，其他物件
看需求买，费用控制在目标内。”

“李苗”“双十一”想买的东西
都是些日用品，还有看看护肤品官
方旗舰店有没有优惠。他说，买预
售商品需谨慎，去年因为预售商品
不可以用券，明明可以省100多
的，因为没看清规则，结果啥便宜
也没得着。规则需要仔细研读。

“俊俏优雅”的购物车里全是
小妞的纸尿裤和奶粉，还有各种付
订金抵现产品，“就等‘双十一’付
尾款了！‘双十一’来了能省就省，
做个精打细算的宝妈。”

“心若初晴”打算给父母买套
保暖内衣，以报答父母的养育之

恩，“父母的身体健康才是我们做
儿女的这辈子最大的快乐！”

拒接套路，理性购物

也有工粉似乎已经看穿了一
切“套路”，反复强调一定要理性！
理性！再理性！

“T”告诉记者她的真实经历：
“我之前想买个汽车脚垫，7月份开
始看，386元，想着等‘双十一’降
价再买，结果现在变成498元了，
就是同一家店，气死我了！”

“安吉拉”表示每到“双十一”
就头痛，商品界面花里胡哨看得人
眼花缭乱，各种秒杀优惠券代金券
整不明白，希望马云爸爸明年能好
好改善下。

“篱晓墙”表示：还是要理智购
物吧，买了又不用的话再便宜也是
浪费钱啊。研究规则太累，这两天
还看到有品牌做虚假宣传的，客服

前后说法不一致的情况。“所以如
果是常买的东西就可以看价格到
底优惠了没，合适就入手。一定要
理智。”

“马果叶”奉劝大家：不凭感觉
买买买。“根据以往买过的经验，也
便宜不了多少，反而为了凑几百块
才能减点零头的优惠券，最终买来
一堆没多大用处的东西，得不偿
失。再说便宜没好货，打折的商品
买到过时或有瑕疵的概率也相对
来得大。”

工粉趣谈：省钱有妙招

就这几天，不知不觉不少人的
购物车还是满了，纷纷喊着“已经
吃土啦”。来看看机智工粉给出的
省钱大法：

“雅玉”告诫大家商家套路太
多，什么订金翻倍抵、领优惠券、抢
红包、限时限量抢，这些都是诱惑，

一定要头脑清醒，给自己定下购买
原则：

1. 确实需要的在看好品牌和
质量的前提下必买；2. 近期需要
的如果品牌质量都还满意也可以
买；3. 不知什么时候需要的再好
也不买，买回来不仅闲置、占空
间，一旦过时看着还闹心；4. 如果
手头钱比较紧张，一定要量需购
买、量力而行，否则劳民伤财，得
不偿失。

“董伟”建议：“双十一”购物请牢
记三原则：你喜欢，你需要，你适合。

还有幽默的工粉“韩脚印”调
侃道：“‘双十一’大战，我准备先把
手机停机，毕竟手机离手，收不到
验证码，那就买不了，买不了就不
会显得我又穷又傻。”

“小白杨”说：“默默地，我把某
宝、某东、某购、某美等购物APP
都卸了，11月12日再装！”

原价386，现价498？

“双十一”来了，你准备好买买买了吗？
工粉：一定要理性、理性、再理性！

记者阮向民报道 把自己的
照片设置为手机桌面，给人的第一
感觉大致就是两个字：自恋。不
过，手机的主人说，你想多了。“照
片是在我家的新房拍的，我把这照
片设置为桌面，只是为了哄哄自
己，一看到手机，就感觉天天和家
在一起。”

手机的主人叫王莲琴，一位越
剧演员。2014年，她和丈夫倾其积
蓄，在嵊州城区买了一套90平方米

的新居，新家装修算不上奢华，但足
够温馨。只不过她长年在外演出，
乔迁3年多来，掰着手指算，在新家
待的日子加起来也就两个月。于
是，她养成了一个习惯，想家的时候
就看看手机。王莲琴的手机图库
里，几乎都是她和新居的“合影”。

唱戏，演出，注定要抛家离舍，
注定要客走他乡。到了知天命的
年纪，王莲琴依然无悔当初的选
择。“不光是为了生计，也是为了圆

一个从小追随的梦想。”从初中毕业
义无反顾入了越剧表演这一行起，
35载，她为戏痴狂。

两次逃学后的约法三章

在嵊州长大的女孩子，多多少
少会哼上几段越剧。哼着哼着，她
就入了迷。一个梦想在王莲琴心
里悄悄萌芽了。

上初一时，王莲琴的一个堂姐
进了剧团科班，当时心里就像被猫
爪子挠了一般。她逃学了，跑到剧
团偷偷学戏。结果没几天，被家里
发现，父亲生拉硬扯地把她带回了
学校。到了第二年，她故伎重演，再
一次溜出学校，也再一次被父亲

“请”了回去。
王莲琴的父亲是个地地道道

的农民，但也是个越剧爱好者，放下
锄头，能拉得一手好琴，而且还能自
己动手制作胡琴，就连给女儿起名，
也带着一个琴字。这一次，父亲不
再简单粗暴地训斥，他决定得好好
和女儿谈谈了。

知女莫如父。父亲知道女儿
性格倔强，想阻止她学戏怕是难
了，但他又深知戏曲之路的艰难，
所以必须给女儿立下规矩。就这
样父女俩约法三章：第一，同意女
儿学戏，但必须先完成初中学业，
不再逃课；第二，既然选择了这条
路，就好好学戏，不要让自己后悔，
也不要给家里丢脸；第三，要作风
正派，不能投机取巧，不能走歪门
邪道。王莲琴头点得像鸡啄米似
的，一概应允。

迟到的童子功练就花武旦

初中毕业，王莲琴如愿进入了
当地剧团科班。16岁，在父母眼
里还是个孩子，可对于越剧演员来
说，却已经错过了练童子功的最佳
年龄。演好一个花旦，唱腔和功夫
缺一不可，不仅能在台上还原轻云
出岫的林妹妹，还得展现飒爽英姿
的穆桂英。这让王莲琴始料不及，
引以为傲的一副好嗓子，原来并不
是一切。

耍花枪，翻跟斗，这些本来都
是戏里看到的场景，如今需要自
己一招一式地练习，王莲琴开始
觉得戏曲这条路，并没有想象中
那么顺畅。

每天天没亮就起床练嗓子、学
功夫，王莲琴挺下来了。科班学员
中，王莲琴样样都是第一。学什么
像什么，这让老师倍感欣慰，王莲琴
离上台越来越近了。然而，一个意
想不到的难题横亘在她的面前，让
她和老师一筹莫展。

这难题就是这一堆的釉彩。
王莲琴一化妆，皮肤就出现强烈的
过敏，常规的脱敏方案对于她来说
根本不管用。这可咋整？倔强的
女孩也没辙了。

看了西医看中医，服了正方服
偏方。至今，王莲琴都不知道是哪
味药最终治了她的过敏症，但这都
不重要了，重要的是她可以登台
了，无论是林妹妹，还是穆桂英；无
论是花旦、彩旦，还是花武旦，她都
得心应手。

台前幕后的心语心愿

尽管是天赋不俗，尽管也足够
用功，但王莲琴的从艺生涯却并非
是一路坦途。剧团间的竞争，最终
的结果是从“等观众”演变为“找观
众”，王莲琴和她的剧团开始走出户
外，寻找自己的立足空间。

浙江的近百个县市，王莲琴走
了个遍，而在家的日子，却越来越少
了。女人都恋家，王莲琴何尝不是，
但她一直不敢忘记当初和父亲的
约法三章，自己选择的路，必须一步
步走下去。

这两年，王莲琴除了上台演戏，
还承担了许多幕后的任务，为剧团
创作新戏。“越剧不能总是讲述才子
佳人的故事，也应该传递更有意义
的正能量。”王莲琴开始有些后悔当
初为学戏荒废了学业。

梁红玉、樊梨花，这些巾帼英雄
的折子戏，是王莲琴最喜欢的创作素
材。恪守“糟糠之妻不下堂”的宋弘
更给了她创作的欲望。王莲琴说，

“现在很多年轻人对于婚姻太轻率，
缺乏责任感，希望通过这部戏，让大
家珍惜家庭、珍惜身边人。”这是她想
传递给观众的心语心愿。在她的朋
友圈里，都是舞文弄墨的学问人。写
了新戏，第一时间让他们挑挑毛病。
王莲琴说，跟他们在一起，总觉得自
己缺了点什么；但她的朋友却说，她
比我们都多了一份执着。

演戏，写戏，王莲琴延续着她
的初心。尽管日子一天天过去，面
容一天天老去。

35载，为戏痴狂
——越剧演员王莲琴和她的戏曲人生

连日来，浙江新光物业服务有
限公司分批对1000多名职工开展
免费体检活动，并为每个员工建立
了体检档案。每年为职工进行健

康体检，旨在完善职工福利保障，
确保职工身体健康、工作快乐。

通讯员安大志 记者周金友
摄影报道

让职工
快乐健康每一天

记者王海霞 通讯员张晓燕报
道 “你穿上她挑选的衣服，立刻
会感觉自己光彩照人。”

“明明是第一次见面，她挑选
的衣服件件符合我的身材、肤色、
购买能力和消费需求。”

……
这位似乎具有“特殊能力”的

营业员就是党的十九大代表、全国
劳模、杭州解百商贸集团有限公司
营运部助理、周明娟工作室负责人
周明娟。这段时间，周明娟作为党
的十九大代表在北京开大会，微信
群的朋友们纷纷为她点赞。

她是解百商贸一块响当当的
“金字招牌”。多年来，凭借过硬的
专业知识、搭配技巧等业务素养，
周明娟赢得了许多顾客的信任。
2008年周明娟开辟了女装工作
室，她自学美学、色彩学、心理学等
理论知识，为顾客提供一对一的专

享服务，还建立了专门的客户资料
库。自成立以来，工作室共计接待
至尊客户 5500 余人，成交服装
18050余件，销售额达到3858万
元，建立顾客档案6098份。她总
结出“二四六全程服务操作法”，被
省财贸工会命名为“品牌服务操作
法”，并在全省推广运用。

入党14载，周明娟孜孜以求
的就是在平凡的岗位上将服务做
到极致。“我很热爱这份将‘美’带
给他人的职业。但光是服务还不
够。还要创新。”周明娟说，十九大
报告中20多处提到创新，这说明
现在创新已经被提到了一个很重
要的地位，她的工作室也将在“服
务+创新”“服务+传承”“服务+互
联网”方面做更多的尝试。比如

“服务+互联网”，周明娟工作室利
用互联网和人工智能等新技术，采
用了O2O模式，致力于给顾客提

供足不出户的“一站式服务”。“要
从极致的产品设计感、极高的性价
比、极好的购物体验来赢得消费
者。”周明娟说，现在40%的成交量
来自于线上。

周明娟还深知“服务+传承”
对企业和行业发展的至关重要
性。她依托工作室，做好传帮
带，把多年的服务销售经验，特
别是创新理念、创新举措，毫无
保留地传授给更多的人。除了
对公司本部职工组织多轮服务
培训，她还带队携“徒弟”等优秀
职工赴义乌、兰溪分店进行传经
送宝；除了面对面地传帮带，她
还建立起“微信群”分享工作经
验和服务心得。近年来，周明娟
先后开展了300多次技能培训，
带了60多名来自全国零售行业
的徒弟。尤其是最近两个月，她
开展了20多场有关热爱、奉献、

创新的分享课，以自己的“不忘
初心”感染了一群爱岗敬业、积
极进取的商贸人。

“我的工作就是做顾客最贴心
的美丽顾问，我会将多年总结的服
务销售经验传授给更多的营业员

们，让‘美丽秘籍’越传越远、越传
越广。”在周明娟看来，十九大报告
提到的“要弘扬劳模精神和工匠精
神，营造劳动光荣的社会风尚和精
益求精的敬业风气”无疑为自己今
后的工作指明了方向。

让“美丽秘籍”越传越远
党的十九大代表周明娟要做顾客最贴心的“美丽顾问”

报报 互动互动微微

温州银行股份有限公司拟对信贷资产债权进行公
开转让，现特发出本转让公告，对有关事项说明如下：

一、拟转让信贷资产有关情况
本次拟转让信贷资产共2户，本金合计8,798,000.00

元，利息2,654,210.26元（截止2017年10月24日）。
二、受让单位资格和条件
具有完全民事行为能力、支付能力的法人、组织或

自然人。
三、招标组织安排
转让方配合符合条件的意向受让方对拟转让信贷

资产进行现场尽职调查。
四、转让方式
本次转让为公开招标，报价日定于2017年10月31

日。如果只产生一家符合条件的意向受让方时，拟采取
协议转让方式。

五、有效期限
本次招标公告有效期截止2017年10月31日。

六、其他事项
1. 为力求规范、公平，本次资产包将转让的基准日

设定为2017年10月24日。即受让方与转让方签订正
式合同后，全部转让信贷资产从2017年10月24日后的
现金等收入全部归受让方所有。

2. 债权转让所涉及到的费用以及我行已就该转让债
权垫付的诉讼费、执行费等相关司法费用由受让方承担。

3. 若受让方有因主观因素放弃或恶意抬高中标价
格后再放弃的行为，今后我行在信贷资产转让业务上将
不与其合作。

4. 本公告不构成转让上述信贷资产的要约或承诺。
5. 本招标文件的解释权属招标单位。
联系人：张先生
电话：0577-88593300

温州银行股份有限公司
2017年10月27日

温州银行股份有限公司信贷资产债权转让招标公告 缴纳出资催告函
杭州弘晟投资合伙企业（有限合伙）:

杭州云算信达数据技术有限公司(简称云
算信达)是依法设立的具有独立法人资格的有
限责任公司,杭州弘晟投资合伙企业（有限合
伙）是云算信达的股东。根据公司章程,杭州
弘晟投资合伙企业（有限合伙）应当于2017年
11月30前履行出资352万元，其中开业认缴
出资20万元，2015年5月增资认缴出资220万
元（公司注册资本增至600万元），2016年11
月增资认缴出资112万元（公司注册资本增至
1000万元）。时至今日,均未履行出资义务。

《公司法》规定,股东应当按期足额缴纳公
司章程中规定的认缴出资额,是公司股东的法
定义务。现催告,应当于本催告函登报公告之
日起5日内全面履行出资义务,将认缴的出资
足额存入云算信达公司在银行开设的基本账
户,逾期则依法解除公司的股东资格。

催告人:杭州云算信达数据技术有限公司
2017年10月27日

缴纳出资催告函
陈骥、刘小帆、朱春雷、江靖:

杭州弘晟投资合伙企业（有限合伙）(简称弘晟)是
依法设立的有限合伙企业，陈骥、刘小帆、朱春雷、江靖
是杭州弘晟投资合伙企业（有限合伙）的合伙人（其份
额由执行事务合伙人许林伟代持）。根据合伙协议及
对外投资协议,陈骥、刘小帆、朱春雷、江靖（执行事务
合伙人许林伟代持）应当于2017年11月30日前履行
出资352万元，其中刘小帆份额由陈骥代持，该资金用
于对杭州云算信达数据技术有限公司项目的投资，时
至今日,您（含被代持人）均未能履行出资义务，致使杭
州弘晟投资合伙企业未能履行对外投资的出资义务。

《公司法》规定，合伙企业合伙人应当按期足额缴
纳合伙协议中规定的认缴出资额,是合伙企业合伙人
的法定义务。现催告，应当于本催告函登报公告之日
起5日内全面履行出资义务,将认缴的出资足额存入
杭州弘晟投资合伙企业在银行开设的基本账户,逾期
则依法解除公司的股东及合伙人资格。

催告人:杭州弘晟投资合伙企业（有限合伙）
2017年10月27日

衢州金金财务咨询有限公司减资公告
经本公司2017年10月25日股东会（出

资人）决定：本公司认缴注册资本从50万元
减至10万元，现予以公告。请债权人自接到
本公司书面通知书之日起三十日内，未接到
通知书的自本公告之日起四十五日内，有权
要求本公司清偿债务或者提供相应的担保，
逾期不提出的视其为没有提出要求。

衢州金金财务咨询有限公司
2017年10月27日

绍兴纸善纸美装饰设计有限公司
解散清算公告

绍兴纸善纸美装饰设计有限公司股东
会于2017年10月25日决议解散，并于同
日成立了公司清算组，请公司债权人于本
公告发布之日起45日内，向本公司清算组
申报债权。

联 系 人 ：章 建 华 联 系 电 话 ：
13957502439 邮编：312000

地址：绍兴市越西路801号金德隆商业
中心15幢202、203、302、303室
绍兴纸善纸美装饰设计有限公司清算组

2017年10月25日


