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■王虎羽、秦羽

日前，宁波发布《关于推进
科技争投，高质量建设国家自
主创新示范区的实施意见》（下
称“科技新政46条”），这标志着
该市拉开了建设国家自主创新
示范区的大幕。

今年2月，国务院正式批复
同意宁波、温州高新技术产业
开发区建设国家自主创新示范
区。此次出炉的“科技新政46
条”，从空间布局、平台打造、创
新主体建设、新产业动能培育、
国际创新合作等多个维度，为
宁波划定了未来5年建设国家
自主创新示范区的路径，多项
政策力度领先全国。

以创新为导向，优化科创
资源空间布局。宁波明确将全
市域建设国家自主创新示范
区，科学规划甬江科创大走廊，
围绕智能经济、人工智能、新能
源汽车等领域，在杭州湾沿岸
规划建设宁波前湾新区。同时
发挥宁波国家高新区核心带动
作用，推动实体经济与互联网、
大数据、人工智能深度融合。

针对科创能力不足的短
板，“科技新政46条”明确将面

向基础性、前沿性研究，谋划建
设甬江实验室。优先支持重点
实验室、创新中心以及产业技
术研究院建设科研基础设施，
给予最高3000万元的资金补
助。

“改革”是“科技新政46条”
的另一关键词。宁波将通过
减、扩、评、激等方式，优化科技
计划管理，建立以创新贡献、创
新质量为导向的科技评价机
制，最大限度释放民营经济和

“双创”活力。为激发研发动
力，“新政”还明确给予企业最
高200万元的研发后补助。

据悉，今年以来，随着“科
技创新2025”重大专项、宁波高
新区“黄金八条”等政策先后落
地，宁波自主创新能力持续增
强。以“科技新政46条”为抓
手，宁波将着力打造全国一流
的民营经济创新创业高地，建
设新材料和智能制造创新创业
中心，带动全市创新能力迈进
全国第一方阵。到2022年，宁
波力争全社会研发投入占地区
生产总值的比重达到3.4%，有
效发明专利拥有量达5万件以
上，高新技术产业增加值占规
上工业增加值比重达到50%。

■白丽媛、邵晨婵

这几天，温州市金达眼镜有
限公司董事长陈锦春又拿下一家
欧洲眼镜商的大订单，对方一次
性就订购了80万副高端眼镜。

“欧美大品牌和连锁店的中
高端眼镜订单，正从深圳向温州
瓯海转移。今年，我们的高端订
单增加了30%以上，生产排到了
明年5月。”陈锦春的眼镜工厂在
瓯海已有32年历史，5年前还以
中低端眼镜生产为主，一副眼镜
均价只有2美元至4美元，今年，

这个价格提高到了10美元至15
美元，最贵的超过20美元。

变化不只发生在金达眼镜。
作为国内主要的眼镜产业基地之
一，上世纪90年代初，瓯海就打
开了国际市场大门。但从2012
年开始，受民间借贷危机和国际
市场调整影响，瓯海眼镜产业受
到重创并经历了一轮行业洗牌，
不少外贸订单也在此时“飞”走
了。

从2015年起，瓯海眼镜产业
加速调整产业结构，开始走出不
景气周期，产值、出口等主要数据

逐年快速增长。今年前三季度，
瓯海眼镜规上企业总产值60亿
元，同比增长15.41%，其中出口交
货 值 17.37 亿 元 ，同 比 增 长
42.49%，高端订单增长尤为明
显。这也是近10年来瓯海眼镜产
业交出的一张最好成绩单。

“飞”走的订单又回来了，而
且还多是国际一二线品牌商的大
订单，瓯海眼镜企业靠的是什么？

“别小看这一副眼镜，金属
和板材的严丝合缝是很难做到
的。能拿到国际品牌商的高端
订单，最重要的是过质量关。”瓯

海区眼镜协会会长、通达光学董
事长周爱松说，制作一副眼镜要
经过焊接、喷砂、精雕等 200 多
道基本工序，稍有误差，都会影
响眼镜品质，“我们现在的加工
精密度，都是以丝来计算的。无
论在设计、制造工艺还是产品种
类方面，瓯海眼镜的竞争力都上
了新台阶。”

竞争力提升的背后是创新投
入。最近 3 年，通达光学投入
3000多万元实施“机器换人”，产
品品质大幅提升；正大眼镜每年
将销售额的8%以上用于研发，与

美国公司合作研发出“世界上最
薄”的眼镜外挂，重量仅 4.8 克
……新技术正不断融入瓯海眼镜
生产链的各个环节，新产品层出
不穷。

为进一步提升眼镜产业，从
去年开始，瓯海区政府斥资 50
亿元打造“眼镜小镇”，提升产业
集聚度和现代化水平。今年，瓯
海区还投资建设了高新技术眼
镜产业园、国家级眼镜质量检测
中心、温州眼镜设计研究院等新
平台，为眼镜产业注入更多创新
动能。

■陈晓潮、范文忠

日前，绍兴市上虞区丁宅乡成
功创建成为省级特色农业强镇，这
是绍兴市首个，也是迄今为止绍兴
市唯一一个获得此殊荣的乡镇。

上虞区丁宅乡是上虞虞南地
区的后花园，依托丰富的土地资
源，走现代农业与旅游产业相结合
之路。从春季的草莓，到夏季的桑
葚、蓝莓、葡萄、水蜜桃，到秋季的
奇异果猕猴桃，到冬季的冬桃、冬
枣等等。目前，该乡“四季仙果”种
植面积已超过7000亩，农产品资
源优势不断显现。

该乡上虞润之露蓝莓园内一
派热火朝天的景象：一垄垄果园土
地正在整理，一车车有机肥深埋土

层。老式地下滴管升空，建成50
亩的肥水同管；近10亩的标准连
体大棚横空出世；200多米的游步
道竣工通过验收；标准的排水沟确
保排水畅通……今年年初开始，这
个基地投资50多万元，通过项目
带动基地提质。现这个占地120
多亩的润之露蓝莓园，已成功跻身

“上虞四季仙果之旅”四星级采摘
基地。

该乡以“仙果采摘+”为主线，
着力提升现代农业发展水平，强化
现代农业与乡村旅游的深度融
合。通过农业主体培育、农科技广
泛应用、农业基础设施提升、旅游
景点打造等，实现农业园区向美丽
田园的转型，家庭农场向特色庄园
经济升级，普通农产品向旅游精品

跨越，打造了一个“全域美丽”新农
镇。

阳光明媚，笔者站在该乡下管
溪眺望南岸，整治后的下管溪与北
侧青山相映成趣，蔚为壮观。凉
亭、长廊、亲水平台等精致景观节
点跃然眼前。从今年3月始，丁宅
乡投资1600多万元，对“一溪两
岸”进行改造，北岸建成全长1.2公
里的游步道，南岸建成1公里的游
步道。目前“一溪两岸”延伸工程
仍在紧锣密鼓建设中，该乡副乡长
周雯告诉笔者。

“上了 12个项目，总投资达
7448万元。”上虞区丁宅乡已成功
创建成为省级特色农业强镇，这是
绍兴市首个，也是迄今为止绍兴市
唯一一个乡镇。

■孙建新、车海芬

这两天，是地处湖州市南
浔区和孚镇的南浔和孚靓帽果
蔬家庭农场负责人潘永强难得
的悠闲时光：农场里的果树正
在茁壮生长，河塘的鱼苗在下
个月就能获得丰收。

去年3月成立农场，今年6
月完成“个转企”，对于潘永强
来说，一年多的时间，他的农场
完成了一次飞跃。“以前和别人
谈合作时，对方一听你是个体
户，总是会觉得信誉度不高，难
以达成协议。我赶在今年完成

‘个转企’，也是为了给接下来
的发展筑牢基础。”潘永强说。

与潘永强一样，今年，南浔
区个体工商户“个转企”越来越
多。截至目前，已有145家个体
工商户主动摘掉了个体户“帽
子”，由“小草”向“大树”方向发
展。

小微企业是社会经济发展
的重要基础力量，它们的生存
状况关系着地区发展和民生大
计。但事实上，目前不少小微
企业存在着质量管理水平低、
技术创新能力不足、产品质量
不稳定等亟待解决的问题。为
让小微企业走出困境，实现可
持续发展，南浔区市场监管局
牵头出台了新一轮小微企业三

年成长计划，以个体工商户升
级为突破口，突出品牌集聚效
应，鼓励其抓住当前转调机遇
谋大求强，推动“草根经济”成
长为“榕树经济”。

在为小微企业营造良好成
长环境的过程中，南浔区市场
监管局等相关部门也在积极发
挥自己的助力作用。自“湖笔
小镇”商标注册成功后，湖州南
浔湖笔文化发展有限公司就在
不断推广善琏湖笔小镇文化产
业品牌，并围绕周边衍生产品
继续开展商标注册。“在开展

‘当好店小二、服务助成长’小
微企业走访调研活动过程中，
我们把商标、品牌建设作为指
导重点，帮助协调其中的共性
问题，并形成书面报告追踪解
决。”南浔区市场监管局党委书
记、局长李学明介绍说。

此外，南浔区市场监管局
还牵头区相关部门在注册审批
上为小微企业做减法。通过公
布并执行“最多跑一次”事项
137项，统筹推进“多证合一”工
作，全面落实“证照联办”“涉企
证照市场监管通办”改革，目前
该区已实现市场监管办事事项
100%覆盖。据统计，截至今年
三季度末，南浔区新增小微企
业1424家，其中八大万亿重点
产业小微企业531家。

■陈建忠

毛衫行业摸爬滚打30多年，
陈建根搬过7次厂房，从最初租
用一间平房，发展为今天占地数
十亩的现代化标准厂房，跻身濮
院毛衫行业领军企业。一路走
来，陈建根见证了濮院毛衫每一
次的转身：起先家家户户，机杼声
声，后来大大小小的毛衫企业如
雨后春笋般出现，有了统一交易
市场，现如今，这块3.5平方公里
的区域又悄然转变为毛衫时尚小
镇。

泥瓦匠怎么会与毛衫结缘？

钱好赚，是陈建根进入羊毛
衫产业的直接原因。“做毛衫当时
太赚钱了。”陈建根说，他是土生
土长的濮院人，15岁就出来干泥
瓦匠，每天能拿到一块两毛钱的

工资，这样的日子，他坚持了4年
多。

1988年，陈建根的人生开始
转向。那时候，陈建根已是20来
岁的小伙。此时的濮院镇也大不
一样了，从1976年濮院弹花生产
合作社生产出第一件羊毛衫，10
年来，小镇周边做羊毛衫的小作
坊如雨后春笋。

陈建根动了心思。但他一没
本钱，二没技术，难度不小。在镇
上最大羊毛衫厂上班的姑妈成了
他“靠山”。他姑妈把一台闲置的
横机和一间房借给陈建根，他又
借来几百块钱购进半箱毛纱，开
始摇制毛衫。

有了姑妈做技术指导，陈建
根这个门外汉很快上手，一星期
就织出了十几件羊毛衫。销售也
是一大难题。当时，大家都把毛
衫拿到靠近320国道旁的马路市

场交易。陈建根白天没时间，就
选择晚上去挨个敲旅馆房门推
销。

很快，第一批毛衫卖完了，陈
建根足足赚了300多元钱。一周
时间，就赚了差不多他以前一年
的收入。丰厚的“第一桶金”，让
陈建根创业的脚步更坚定了。
1988年4月，销售难题也迎刃而
解。濮院镇在镇区南侧公路旁建
造了4300多平方米的50间营业
用房，将无序的摊点统一集中到
场内进行交易。

进入上世纪90年代初，濮院
毛衫市场越发繁荣。头脑活络的
陈建根在市场摸爬几年后，嗅到
了更多的商机，他创业的步子愈
加紧凑。

1991年，濮院镇上开始有临
街门面的居民破墙开店，有的选
择出租谋利。他看准机会，在镇
上老汽车站附近租了3间两层楼
的房子做厂房；1992年，濮院羊毛
衫市场酝酿向国道南侧发展。到
1993年竣工时，有100多间门面，
陈建根又以3000元的价格买了
一间，成了市场开发首批够买店
面的人之一；1993年，陈建根又在
老汽车站附近造了4层楼，还下血
本花20多万元新购入了两台圆
机，又与姑妈合资买了一台绣花
机。

恰巧，当时消费者都喜欢大
衣，新买的圆机效率高，能日产几
百件大衣。正是这样的反复“折
腾”，陈建根当时成了“百万富
翁”。

快人一步，敢想敢干

许多人都为陈建根的锐气所
折服。但在陈建根看来，关键在
于他时刻关注濮院毛衫这首航母
的动向。

1997年，濮院针织产业园区
成立，里面设施完善，陈建根二话
没说，就在园区里买下6亩土地，
并在1999年搬了进去，成了第一
批入驻园区的企业。过了两三
年，厂房又不够用了，在2004年，
又在园区买下25亩地，建成了新
厂区。

事业不会总是一帆风顺。进
入21世纪初，来自同行的低价恶
性竞争，让陈建根犯了难。他举
例说，当时做大衣一件200多元，
整个镇上5000多户人家一哄而
上，到最后利润压低到20多元。
全镇跟风上，让毛衫行业面临危
机。

如何突出重围？陈建根干了
许多事。首先，他注册了“千圣
禧”这一商标，“千”代表大众，

“圣”代表专业，“禧”代表吉祥，产
品在全国100多家大型商厦都设
有专柜。接着，加大机器换人力
度。公司的员工人数最多达到将
近600人，他从国外进口了一批先
进设备，为此淘汰了200多名员
工。

“占据‘微笑曲线’两端，最为
关键。”1998年开始，陈建根就高
薪聘请设计师，在已拥有一支专
业的设计团队，并常年与国内外
的设计师团队交流、合作，一年可

以设计出上千个新款。
2003年，有客户找到陈建根，

说想要订购一批可以防静电的羊
毛衫，他就四处寻找合作单位一
起研发新面料。2008年，“千圣
禧”与大专院校共同研制的国内
首件防静电羊毛衫获得成功，拥
有了技术专利。

订单纷至沓来。大庆油田、
克拉玛依油田一下子和他们签订
了2万套的订单，当时全国60%以
上的防静电毛衫市场份额都被

“千圣禧”包揽下来。
陈建根并没有止步。2011年

开始，他还尝试将羊毛衫挂到互
联网上销售，开起了天猫店，也给
其他网上平台供货，成了濮院最
早一批“触网”的毛衫人。

近年来，濮院拓展产品领域、
提升产品档次，实现了从单季服
装向四季全品类时装的华丽转
身，千圣禧也在不断向全品类服
装方向转型升级。眼下，公司生
产的毛衫产品中，梭织类产品已
经占到将近50%。

在濮院毛衫这艘大船上，陈
建根始终占得一席之地。今年8
月 20 日，由他出资入股建立的
濮院毛衫创新园内新入驻了40
家深圳设计师团队，截至目前共
有100家设计师团队入驻园区，
这些原创力量的汇聚也将为“千
圣禧”和濮院其他毛衫品牌注入
更强大的活力和设计灵魂。陈
建根信心满满地说：“跟牢市场
的航向一定不会错，发展也不会
差！”

■陈道亮

12月1日，伴随南湖达
摩小镇、阿里云supET工
业互联网平台、工信部信通
院人工智能、伊芙丽新制造
等十大项目在艺尚小镇的
签约，杭州市余杭区正式启
动全国数字经济先行区建
设。到2022年，余杭数字
经济总量按省统计口径力
争突破2600亿元，占GDP
比重达到75%以上。

拥有阿里巴巴、梦想小
镇等众多创新企业和平台
的余杭，是我省数字经济的
发展高地。按现有统计口
径，2017年底，该区数字经
济核心产业总量占GDP比
重达53%，今年前三季度增
速同比达21.2%。如何巩
固余杭数字经济的先发优
势，余杭区委主要负责人表
示：“通过产业聚焦做‘数
字’，营商环境力争做到极
致，全力争当全省新时代发
展的排头兵。”

数字产业化是余杭的
优势，1.4万多家科技企业
以阿里巴巴为圆心，在未来
科技城茁壮成长。把“长
板”拉得更长，余杭不仅要
继续做强云计算、人工智能
等“软科技”，更要强化“硬
科技”。这次签约的奥趋光
电第三代半导体项目，就属
于“硬科技”。“希望通过我
们和余杭的共同努力，强化
余杭在数字经济领域‘硬科
技’实力，实现尖端软硬科

技协同发展。”苏州奥趋光
电技术有限公司董事长林
大跃说。

为传统产业插上数字
化“翅膀”，余杭积极推进产
业数字化，深入推进“两化”
融合示范区建设。此次签
约的supET工业互联网平
台项目，将助推余杭经济技
术开发区和临平新城等平
台的传统产业改造提升。

推进城市数字化建
设，把推进智能化与提高
公共服务水平结合起来，
余杭要实现“城市大脑”在
交通、城管、综治等各领域
的应用。当天，未来科技
城与阿里达摩院签约，其
中一项任务就是将南湖达
摩小镇打造成未来智慧城
市样板，成为科技驱动的
全球高科技智慧新城范
本。

打造一流国际营商环
境，以全方位的好环境吸
引企业与人才。12 月 1
日，余杭发布了营造国际
一流营商环境60条151项
举措，致力于营造提质降
本产业发展环境、开放便
利投资贸易环境、更具活
力创新创业环境、公平公
正法治环境、独具魅力人
文生态环境和优质高效政
务服务环境。当天，该区
还设立了规模为20亿元的
余杭上市公司稳健发展基
金，使政府产业基金总规
模达到60亿元，撬动社会
资本248亿元。

濮院泥瓦匠陈建根转行羊毛衫产业摸爬滚打30多年——

纱线“织”出精彩人生

瓯海眼镜业卧薪尝胆转型升级——

“飞”走的订单又回来了

总投资7448万元的12个项目落地

上虞丁宅乡建成省级特色农业强镇

聚焦数字经济 优化营商环境

余杭发力建设全国
数字经济先行区

推动“草根经济”成长为“榕树经济”

湖州南浔优化环境
服务小微企业

宁波集聚高端资源
补齐科创短板

■林霞

台州椒江民营企业近日迎
来一场“及时雨”。在扎实走访
和调研民企的基础上，椒江日前
出台民企“纾困十条”，助力民营
经济健康稳定发展。“光我们一
家企业用得上的就有四条。”怡
和卫浴有限公司有关负责人指
着“纾困十条”说，“特别是鼓励
企业拓展‘一带一路’沿线国家
市场,对企业展位费最高予以全
额补助，真是太好了！”

帮扶民企，椒江精准施
策。去年以来，椒江开展“百名
干部进百企”行动，为103家企
业提供“一对一”精准帮扶，落
实各项扶持政策。此次出台的

“纾困十条”，正是“百名干部进
百企”的一个阶段性成果，每一
条都为解决当下企业发展的痛
点难点而设，都是从企业走访
中而来。

椒江是外贸重镇，面对今
年复杂严峻的国际市场，椒江
区委、区政府入企排摸调研。
今年前三季度，椒江拿出了近8
年来的最好成绩单：与去年同
期相比，全区GDP增幅9.1%，
外贸出口增幅25.2%，企业利润

总额增幅32.7%。
主动作为，椒江把忙帮到

点子上，重点发挥政府的引导
作用，保护市场主体活力。在
政府引导下，破解中小企业融
资难、融资贵有了“椒江办
法”。目前，椒江主导产业的本
土配套率已超过50%，龙头企
业对其供应链的中小企业给予
融资帮扶，抱团发展。至10月
底，椒江人民币贷款余额同比
增长11.94%，约七成贷款流向
实体经济。

“政府服务企业，如果没有
货真价实的服务，反而会给企
业带去负担。”椒江区委主要负
责人说。在推进企业减负上，
椒江加大对综合评价为A类、
B类优质企业的扶持，土地使
用税分别给予100%和80%的
奖励返还。为帮助企业更好地
应对挑战，椒江专门开设民营
经济学院，聘请国内知名专家
学者授课，提振企业家信心。
接下来，椒江每年还将安排
500万元纾困专项培训资金，
针对企业高管、外贸骨干和外
贸企业技工开展资本运营、国
际市场拓展、外贸实务等精准
培训。

“纾困十条”
助力民营经济发展

椒江精准施策帮扶民企


