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本报讯 通讯员朱曙光、郦
华琴 记者杜成敏报道 近日，
记者走进浙江东亚药业股份有
限公司，呈现在眼前的是一个智
能化、自动化的全新厂区。车间
里，机器轰鸣，偌大的机器旁只
有一人看守。

“这台是刮刀式全自动离心
机，程序已经设置好，操作也简
单，只要按下按钮，马上从低速
转到高速。从放料到出料整个
过程全自动，不需要人工搬运。”
浙江东亚药业股份有限公司经
理王胜介绍说。

据了解，放料、分离、取料，
这些原本需要 2~3 个人完成的
工序，通过这台离心机，一人即
可完成，大大节省了人力成本。
无论从安全角度，还是从环保角
度来看，都大大降低了风险系
数。

浙江东亚药业股份有限公
司是一家集医药原料药研发、
生产、销售于一体的科技创新
型企业。该公司一直注重自主
创新与产学研相结合，依托省
级研究院、省级企业技术中心，
与国内一些知名学校和科研单

位建立了长期稳定的产学研合
作平台。

近年来，该公司投入了上亿
元资金，引进国外先进的生产设
备，通过技术改造、加大环保设
备投入等措施，扩大生产规模，
增加产量和产值，提升企业实
力。公司曾多次承担国家火炬
计划项目和省重大科技专项项
目，获国家发明专利授权9项，获
省、市科技进步奖等。并成为了
目前国际上可以同时规模化生
产左氧氟沙星和氧氟沙星少数
厂家之一。2018年实现销售收
入 2.2 亿元，上交国家税收 2300
多万元。今年1~6月，实现销售
收入1.3 亿多元，同比增加2000
多万元。

接下来，该公司将继续在科
技创新、新产品研发上再下苦
功，加大资金投入，加强与有关
院校和科研单位的深度合作开
发，着力研究有关有毒、有害溶
剂替代技术，新型催化剂应用及
开发等技术手段，促进企业实现
节能减排和转型升级，今年目标
力争实现产值 2.8 亿元，助力企
业再上新台阶。

东亚药业：
“产学研”合作
提升自主创新力

本报讯 杜志华报道 近
日，国内民企首架完全自主知
识产权通用飞机——冠一通飞
GA20在浙江横店机场完成了
第 50 个架次的试飞，首次在
3000米高空以优越的飞行性
能交出通用飞机民企自主“智
造”的一份高分答卷。

作为全国首个将机型研制
中的试飞科目向公众全面开放
的整机研制单位，冠一通用飞
机有限公司自去年 9月 19日
GA20首飞以来，迄今为止共
完成了50次科研试飞。包括
发动机参数测试、热通风系统
测试、发动机汽化器加热系统
测试以及爬升率等多项飞行性
能测试。本次试飞着重测试了
飞行包线中的重量重心拓展
（前后限重心位置）和载荷系数
拓展以及起降距离等。测试结
果显示，GA20的起飞距离仅
400米，降落距离仅350米，优
于 国 际 一 流 竞 争 机 型 ，而
GA20在整个飞行包线内拥有
舒适的操纵感和优异的飞行性
能。

GA20飞机一系列的试飞
数据和完美表现引来了国际国
内合作伙伴的青睐。据了解，
冠一通飞团队于今年7月应邀

考察法国上法兰西大区、新阿
基坦大区、勃艮第大区等5个
航空大区、8个通航机场及航
空产业园，各大区官员及机场
运营方等均对冠一通飞自主知
识产权的机型表示了浓厚的兴
趣，双方就2020年冠一通飞欧
洲分公司建设计划进行了更进
一步的讨论。

8 月 7 日，国内领先的私
人飞行平台梧桐航空科技（上
海）有限公司与冠一通飞正式
签署承销协议，梧桐航空作为
首 批 承 销 商 将 承 销 100 架
GA20 飞机，这将是 GA20 飞
机的首批意向订单，梧桐航空
作为 GA20 飞机的承销商之
一，瞄准国外成熟、国内逐渐
新兴的私人飞行市场，双方联
手拓展海内外各类航空培训
学校、私人飞行俱乐部等产业
链资源，构建覆盖全球的私人
飞行网络，打造“随行随飞”的
私人飞行新模式，致力于实现

“中国智造”通用飞机全球飞
行的梦想。

梧桐航空总经理赵海阳表
示：“GA20飞机拥有全球一流
的性能，自有核心技术达到国
际先进水平，我们对GA20在
全球市场的崛起充满了信心。”

冠一通飞GA20
完成第50次试飞

梧桐航空将承销100架飞机销往全球

本报讯 记者胡翀 通讯员
王朋报道 日前，中铁一局绍兴
329国道智慧快速路EPC项目
部（以下简称329国道项目）组
织项目全体管理人员及各协作
队伍负责人召开“大干150天，
确保年度任务目标”劳动竞赛动
员大会。倒排施工计划、加强目
标管理、量化进度考核，接下来
的这150天需要大家做的只有
一件事——撸起袖子干。

329国道项目西起湖安路
口东至越兴路口，全长约26.7
公里，全线以高架、地面、地道
相结合形式铺设。据悉，329国
道项目是绍兴市城投集团首期
先行施工的四条智慧快速路之
一，它与绍兴越东路、二环北
路、二环西路项目共同组成的
绍兴智慧快速路项目入选为
2019~2020年建设“两美”浙江
重点工程立功竞赛省级参赛项
目，也是绍兴市唯一入选项
目。智慧快速项目将釆用PPP、
EPC等建设模式实施，总投资
超300亿元，总里程达74公里，

设计时速每小时80公里，主线
双向6车道。全省首次采用标
准化设计、工厂化制造、装配化
施工、信息化管理的国内最先
进的快速路建设方法。

眼下虽然高温持续，但绍
兴市智慧快速路项目各参建单
位的施工进度却依然有序推
进。包括329国道项目在内，各
参建单位纷纷表示，要以党建
引领项目，深化“两美”浙江建
设实践，以“初心铸魂 匠心筑
路 党旗飘扬快速路”为品牌，
围绕“六比六赛”竞赛内容，全
过程、全方位、多层级、多专业、
比质量、比安全、比进度，营造

“比、学、赶、帮、超”的立功竞赛
氛围，激发城投集团干部职工
和各参建单位广大建设者的劳
动热情和创造活力，促进工程
项目又好又快高质量推进，确
保2022年杭州亚运会前4条快
速路全线完工，实现杭绍同城
一小时通勤圈，甬绍一体一小
时交通圈，全面融入杭州湾大
湾区。

本报讯 记者羊荣江 通讯员
吴娇娇报道 近段时间，建金高速
公路项目（简称建金高速）土建1
标副经理李帅帅显得格外忙碌，每
天天还没亮就跑到建金高速新安
江特大桥的施工现场，拿着图纸开
始“点点画画、修修改改”，经常要
半夜才能回到宿舍。原来，李帅帅
作为党员在建金高速党建联合体
推出“党员领办”活动中认领了新
安江大桥节段梁安装这块“硬骨
头”，并立下“军令状”，要在年底前

完成新安江大桥节段梁安装的任
务。

这是建金高速党建联合体围
绕“党建引领中心共推共进”主题，
在参建单位中广泛开展“党员领
办”活动的一幕场景。

为进一步发挥建金高速党员

在省交通集团全面深化“加快项目
推进年”活动中的先锋模范作用，
号召全线党员不忘初心、牢记使
命，发挥好党员在克难攻坚、补齐
短板、提升效能、拉高标杆上的新
担当、新作为。建金高速项目党建
联合体从各参建单位中梳理出重

难点问题，然后由全线党员干部主
动认领。不仅如此，每名认领者还
要明确具体的目标任务和完成时
限，并要求作出承诺。

据了解，建金高速党建联合
体“党员领办”活动自3月开展以
来，领办项目内容涉及工程进度

推进、廉政风险防控、关键课题
研究等9项内容，30项难题均被
领办。并结合项目实际，对标先
进省份，开展路面质量提升领办
项目。

此外，党建联合体成立定期跟
踪督办小组，将每个难题的解决情
况列入参建单位或个人考评内，通
过有效传导压力，督促解决问题。
同时，指挥部还指导各参建单位在
项目内部开展“领办”活动，在全线
形成关键人带头解决难题的良好
氛围。

记者曾晨路报道 创立至今
不到5年，杭州小农网络科技有限
公司（以下简称“宋小菜”）已累计
获得6.3亿元融资，在打法的不断
迭代升级下，做到了生鲜电商细分
领域的第一。

事实上，在“互联网+”大潮席
卷下，“宋小菜”生鲜B2B交易平
台的模式不算超前，打法也没有特
别的高明之处。但4年多只做蔬
菜，这份坚持却是大多数想抓住风
口“飞起来”的企业难以企及的。

模式：以销定产，反向供应链

“宋小菜”的几个联合创始人
都头顶光环。CEO余玲兵一手创
建了淘宝特色中国、天猫喵鲜生的
业务，市场运营总监张琦是阿里钉
钉的联合创始人……然而，当他们
投身生鲜供应链领域，这些光环并
不能让菜贩高看一眼。“骗子”是他
们最初对“宋小菜”的称呼。

这样的境遇让创始人们好气
又好笑。他们创立“宋小菜”的初
衷，是解决菜贩和农民进菜难和销
售难等“痛点”。

“对于菜贩来说，由于拿货少，
在一级批发市场没有话语权。而
且批发市场距离城区较远，他们得
凌晨一两点就出发，非常辛苦。”

“宋小菜”交流合作部总监卢羽华
说，另一方面，在广大的农村，农民
对种菜很在行但销售始终是“痛

点”。
以销定产，做反向供应链成为

了“宋小菜”的模式。其中最关键
也是最难的一环是赢得菜贩的信
任。

2014年12月“宋小菜”成立，
派出大量地推下沉到各个农贸市
场。他们不仅要让菜贩知道并了
解“宋小菜”的模式，更要了解菜贩
的真正需求，并不断对“宋小菜”进
行修正。为完成目标，有的地推甚
至睡在农贸市场门口。

直到3个月后，在武汉卖菜的
王建平给“宋小菜”带来了一线曙
光，他在“宋小菜”APP上订购了一
箱花菜，成为第一个客户。价格便
宜质量好，而且可以到离家很近的
配送点提菜，免于凌晨的奔波，王
建平从此成了“忠粉”。

经过4年多的运营，“忠粉”越
来越多，“宋小菜”已从武汉拓至上
海、杭州等50多个城市。在集单
效应下，3000多个合作社、种植基
地成为他们的生产合伙人。

2014年涉足生鲜B2B领域，
“宋小菜”算是踩准了节点——这
一年被称作是农业B2B元年，包
括农产品电商、农资电商、农业科
技等不同业态逐渐起来。据统计，
仅2015年进入生鲜电商市场的初
创公司就有34家，但活下来的却
不多，特别是投资了300亿元的农
丰网于2016年关停，业内一度人

人自危。
“宋小菜”能一路走到今天，余

玲兵办公室里挂着的“不要瞎搞”
这幅字或许能给出答案。

专注：只抓蔬菜这一核心业务

“不要瞎搞”的背后是专注与
坚持。

众所周知，蔬菜是个品类繁
杂、很难标准化的商品。网上有个
关于青菜的段子：在北方人眼里，
只要是带叶子的都是青菜，但在南
方人眼里，青菜就是上海青。蔬菜
的这个特性让“宋小菜”踩了无数
的坑，沉淀了4年多，才摸到一点
门道。

卢羽华介绍，在“宋小菜”运营
之初，运输、仓储等各个环节都自
己做，且全品类推。一段时间后，
各种弊端接踵而至。人员、物流等
成本居高不下，叶菜的损耗率一度
高达10%，这对于一家初创公司来
说，很容易被拖垮。

“宋小菜”及时调整战略，将采
购、物流、销售等业务全部外包，只
抓订单输出、制定标准、沉淀数据
等核心模块。同时，调整经营范
围，从全品类蔬菜缩减为土豆、洋
葱等易保存、损耗率低、包装分拣
相对简单的根茎类蔬菜，打造精品
SKU，形成品类优势，并以此链接
上游，掌控话语权，降低采购成本。

“我们不做黑马，只做慢牛。”

这是“宋小菜”的姿态。这样的做
事方式也越来越被资本所看中，从
天使轮到B2轮，“宋小菜”拿到了
6.3亿元的融资。其中，世界物流
巨头普洛斯也成为投资者。“在选
择投资者时，我们更希望与其形成
一个合作关系，在业务上实现共
赢。”卢羽华说。

慢下来的“宋小菜”实现了快
增长，做到了生鲜电商细分领域的
第一：截至2018年底，年交易吨位
达30多万吨，损耗率控制在0.2%
以下。在上海市场，定装土豆份额
接近50%。目前，已成长为杭州唯
一的农业准“独角兽”企业。

未来：用数据改造农业

今年3月，“宋小菜”因金融惠
农成为杭城各大媒体争相报道的
对象。

在生鲜B2B领域渗透了4年
多，“宋小菜”发现，上游的农民因
没有合适的抵押物、交易流水，很
难从传统金融机构贷到款，扩大生
产规模。“我们可以做点什么？”他
们在“宋小菜”沉淀了大量的交易
数据，让数据为他们“背书”，对农
产品进行“估值”，解决“农户贷款
难”成为“宋小菜”新的方向。

经过多次接洽，北京银行杭州
分行、浙江省农业信贷担保公司与

“宋小菜”携手试水农业金融惠
农。河南商丘市柘城县24岁的辣

椒经销户孙孩成为了三方合作的
首个受益者，获得145万元贷款授
信。在整个环节中，三方通过数据
平台完成信息交互、共享数据。

以大数据为依托提供供应链
金融服务——这一创新之举让“宋
小菜”拿到了今年6月在杭州举行
的浙江省现代供应链建设推进会
的“入场券”，与物产中大等大型国
企一同分享供应链建设的心得体
会。

用数据改变行业，建立生鲜新
生态，或许这才是“宋小菜”的终极
目标。

“在互联网时代，人们的消费、
社交、娱乐等需求都能从对应的淘
宝、微信、抖音等工具中获得，但对
于广大农民来说，他们的生产工具
却始终未因数字技术得到改变。”
进入农业这个领域越深，卢羽华越
惊讶于农业信息化程度之低。“比
如运输车辆，合作社的负责人往往
还是靠着几个电话号码来调度，至
于一车货怎么拼、走哪条线路成本
最低，纯粹靠经验。”和农民们打了
多年交道，“宋小菜”知道他们想改
变，但苦于无门。

“过去对我们的定位是B2B，
现在叫数据化的产业服务平台。”
卢羽华这样解释“宋小菜”的新定
位，其中，最迫切的是让大量现代
化工具和系统应用落地于农业，让
农业各环节都长出技术的翅膀。

本报讯 通讯员沈天翔报
道 近日，省城乡环境综合整
治工作领导小组办公室公布了
2019年度全省小城镇环境综合
整治工作考核验收结果，由浙
建集团及浙江武林以EPC模式
实施的金华市安地小城镇环境
综合整治工程、永康市前仓小
城镇环境综合整治工程两个项
目被评为省级样板。

据悉，金华安地小城镇项
目包括梅溪西侧、邮电街、安
兴街、卫生院建筑立面整治、
牌楼及周边景观改造、便民服
务中心、游客服务中心、镇中
心幼儿园等 31 个子项工程。

项目于 2017 年 11 月开工，
2019年7月通过竣工验收。

永康市前仓小城镇项目包
括外立面改造、道路改造提升、
景观绿化提升3大块22个子项
工程。项目于2018年11月开
工，2019年6月通过竣工验收。

近年来，武林集团凝心聚
力，攻坚克难，积极参与我省小
城镇环境综合整治行动，切实
履行国企使命担当，打造“浙建
模式”，开启了高水平推进美丽
城镇建设新征程，为加快构建
城乡融合、全域美丽新格局，为
全省两个“高水平”建设作出了
积极贡献。

经过3个月的伏休，玉环近海作业渔船于
8月1日中午出海，撒下第一网就获取了大丰
收，每艘船均捕获海虾二三百箱，经济收入两

三万元。
图为玉环市栈头码头，渔妇正在分拣鹰爪

虾、中华管鞭虾。 通讯员吴达夫 摄

本报讯 记者羊荣江 通讯员
叶章跃、斯晓芸报道 隧道洞渣能
变废为宝？记者从8月7日在兰溪
市举行的浙江省公路建设项目机
制砂应用推广现场会上获悉，浙江
将在公路建设中全面推广应用机
制砂。仅浙江省交通集团杭州板
块建金高速项目目前试点的土建
4标，机制砂在提升原材料的基础
上，为工程降低建设成本约4500
多万元。

与会人员先后观摩了建金高
速公路金华山隧道进口、碎石加

工及机制砂精加工现场，听取了
关于项目概况、工程进度以及机
制砂加工场标准化建设、场地布
局、工艺流程、质量控制要点、安
全环保举措、母材三级分拣、成套
加工设备、碎石加工工艺控制等
情况的介绍。

随着“绿水青山就是金山银
山”理念不断深入，绿色发展受到
前所未有的重视，对天然砂等资源
的管控力度不断增强，应用机制砂
可以减少天然砂资源利用，有效地
保护河道和生态环境，同时，利用

弃渣加工机制砂，变废为宝，节约
资源。

此次现场会所在的建金高速
公路是典型山区高速公路，全线共
有隧道9座，根据设计勘察，沿线
隧道围岩以凝灰岩为主，机制砂母
岩丰富。

据会议介绍，建金高速试点的
土建4标，计划使用25万立方米
机制砂。天然砂市场价格高达
280元/立方米，机制砂市场价格
最高按100元/立方米计算，每立
方米差价180元，建金高速仅土建

4标可节约成本约4500万元，而
且避免了河砂市场价格波动对项
目成本控制的影响。

除了大幅降低建设成本，建
金高速工程建设指挥部相关负责
人介绍，原材料自加工，还可以从
根本上把好工程质量的第一关。
比如，建金高速结合项目实际，制
订出具有建金特色的机制砂生产
场地标准，按照“五区两室一池”
标准规划场地。由于母材质量直
接影响着机制砂的加工质量，源
头控制是关键。建金高速母材分

拣采用人工与机械结合的三级分
拣制度和四级检验（机制砂生产
班组自检、项目定期抽检、监理和
指挥部中心试验室抽检），有效保
证了机制砂质量的均匀性和稳定
性。

今后，我省将加大机制砂推广
力度，逐步实现新建、改建的建设
项目全覆盖推广，不仅仅是高速公
路，还要覆盖到普通国省道、农村
公路，在满足标准规范的前提下，
拓展机制砂应用混凝土结构物的
部位。

隧道洞渣变废为宝
我省公路建设项目全面推广应用机制砂

“不做黑马，只做慢牛”
专注与坚持，助“宋小菜”成长为杭州唯一农业准“独角兽”企业

绍兴智慧快速路项目
各参建单位接受“烤”验

倒计150天
撸起袖子干

玉环：第一网海虾大丰收

武林集团小城镇项目
又添两个省级样板

向难题叫板 用行动说话
建金高速党建联合体开展“党员领办”活动

为提高员工反恐防暴应急
响应能力和处置其他突发事件
的能力，近日，温岭市松门镇在

温岭市燃气有限公司内举行危
化企业反恐防暴应急演练。

通讯员江文辉 摄

反恐防暴应急演练


