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通讯员陈昱吟、胡珍报道 一
支笔，一方砚，一素笺，专注的目
光投向了书案上几竿窗竹的摇
影，他的作品曾多次入选全国
书法展，并在国家及省市大赛
中获奖，近 20 年来培养学生近
万人次，他就是中国书法家协
会会员、浙江省书法家协会隶
书委员会副秘书长、温州市书
法家协会副秘书长、温州市鹿
城区书法家协会副主席兼秘书
长杨小贺。

学艺之路道阻且长

杨小贺回忆说，小时候，家乡
安徽固镇县有一位字写得很好的
老先生，爷爷会专门留一些老先
生的习字大楷在家里，这引发了
杨小贺对书法的兴趣。只是当时
条件不具备，没能遇到名师指点
正式学书，直到中学的时候认识
了书法家单凌雁老师，才算正式
踏上了学艺之路。

大学毕业后，杨小贺来到了

温州，偶然联系到单老师后便接
着系统地学习了中国书法技法、
书法理论、书法史等，比较全面地
掌握了书法的教学方法及创作技
巧。

从 2006年开始独立在书法
艺术的道路上摸爬滚打的杨小
贺，也曾有过一段时间的迷茫。
在沉寂了一段时间后，他毅然决
然地放下了一直以来以楷、行书
为主的创作方向，转攻篆隶书。
有4到5年时间，他从清篆到汉篆，
从石鼓文到金文，再到甲骨文，孜
孜不倦。一直到2011年左右，他
开始用篆隶书创作参展作品，开
始在省展和国展中崭露头角。

收获季节，成就斐然

2009年，温州市鹿城区书协
换届，换届后的鹿城书协在当时
新主席朱海的带领下聚集起一批
年轻作者。他们每周聚集一次，
相互学习、相互点评，每年举办一
次鹿城书法青年作品展，并邀请
了一些国内大咖来给大家授课。
就这样，一批青年作者在国展、省
展中崭露头角，杨小贺就是其中
一位。

杨小贺说，2010 年到 2015

年是他进步最快的几年，也是他
取得成绩最多的时期。特别是第
三届全国隶书展征稿的那段时
间，杨小贺勤学苦练。在把张迁
碑练了两百余遍，他创作了两件
隶书作品投稿，一件大字作品、一
件小字作品，结果小字隶书获得
了全国最高奖。这让他开始慢慢
开悟，创作重心也开始转入小字
隶书。之后，连续几年，他获得了
3次全国优秀奖，参加国家级各
类展览20余次，在省展中获奖入
展30余次。

扎根温州，回报社会

生活是艺术灵感不竭的源
泉。在教学上，经过多年的积累、
沉淀，如何面对不同年龄段传授
书法，杨小贺小有心得：教孩子写
字，得从基础开始，主要培养坐
姿、握笔姿势、书写习惯等，习惯
养成了，便可以深入到下一阶段，
按孩子的个性喜好来选帖练习；
成人学书法则可以让他们按照自
己独特的个性发展，选择自己喜
欢的书体。“其实成人和孩子一
样，只有喜欢了、兴趣提高了，练
起来才会起到事半功倍的效果，
不然往往难以坚持。”杨小贺如是

说。
近20年来，杨小贺所教的学

生有近万人次，其中有些学生已经
考上专业艺术院校，有的已经从事
书法工作。近几年培养的成人学
生中，在市级展览中入展的有27
人，在省级展览中入展的作者有
17人，在国家级展览中入展的作
者有3人。

杨小贺在工作之余，还积极投
身公益及慈善事业。温州市文艺
志愿者协会理事、温州侨界文化
大使、温州市慈善总会书画会顾
问、温州市书协书法教师志愿者、
温州市鹿城区政协名师公益学堂
讲师等诸多社会慈善公益头衔，
印证了这些年杨小贺为温州公益
事业所作的贡献。他还先后数次
随同市、区书协参与了书法进机
关、书法下乡、书法进校园、书法
送园丁、为群众写春联、为温州好
人书写书法作品等活动；数次参
与相关单位举办的慈善日广场义
写、抗疫义卖捐助等活动；不定期
为机关、医院、社区上公益课等。

杨小贺说：“是温州这片热土
成就了我，我也希望能尽更多的
绵薄之力来回报温州、回报社
会。”

中国书法家协会会员杨小贺：

笔走乾坤书芳华 扎根瓯越展豪情

尊老爱幼 家庭和睦 沈光祖剪纸

光鲜亮丽的背后
○艾璞

人生百味

因为工作需要，我每年都会
带记者去基层深入采访，常常忙
得晕头转向，疲惫不堪。待文章、
节目刊播出来后，又开心至极，如
喝清凉甘露，心旷神怡。

记得那年夏天全省特警全要
素演练在某训练基地训练场举
行，我带记者从驻地赶到，太阳已
高挂，毒辣辣紫外线刺人皮肤发
疼。露天看台上没有一丝风，温
度超 40摄氏度。我早已汗流浃
背，一会儿在看台上，一会儿下看
台对接记者，提醒他们注意安全，
不要为拍抢个镜头误跑场内。跑
道上高速车辆、场内射击表演、战
术对抗等，特别是高速无人机战
术表演，险象环生，如碰到有受伤
甚至生命危险。我屏住呼吸，丝

毫不敢放松。
演练结束后，我长长地舒了

一口气，马上带记者进行现场采
访。为求拍摄效果佳，把采访对
象拉到场地中央。我客串记者
帮拿话筒，10 分钟后，全身湿
透，手臂发麻，气也喘不过来。
采访结束后，喝着食堂里的冰镇
绿豆汤，坐到空调车里写稿件，感
觉简直是享受。

另一次采访也是夏日，在浙
北某钢铁厂，治暴缉枪行动中收
缴枪支举行集中销毁仪式，某媒
体直播列入议程。我招呼记者，
提供素材，对记者需求给予帮助，
恨不得长出三头六臂。到达现场
时，已骄阳似火，我满头大汗对接
记者。突然直播记者匆匆跑来，

气喘吁吁：“出镜领导不说了，试
镜时紧张，忘词，说话不连贯。”我
看离直播开始只剩10分钟了，必
须马上找人替代，好在分管领导
答应出镜。

仪式开始，直播有条不紊。
太阳暴晒下，我的眼镜被汗水模
糊了，幸亏带了毛巾和若干餐巾
纸。仪式结束，工人把收缴来放
在现场展示的枪支用车运到钢铁
厂锅炉旁。灰尘弥漫着现场，正
午阳光是催化剂，没有戴口罩的
记者在汗水衬托下，几乎变成大
花脸。工人们再用吊车把枪支
吊放到几千摄氏度的锅炉里融
化，我带记者去拍照摄像采访，
再三提醒“采访注意安全”，直到
直播采访顺利结束。

印象中最危险的一次采访，
是在东阳横店直升飞机机场。
记得当时电视台记者用温度计
一测，地面温度达 52摄氏度，女
记者们都全副武装，把自己包得
严严实实。我穿着短袖警服无
奈被直接暴晒。飞机发动机响
起后，沟通只能用喊，实在是耗
体能。

始料不及的是，直升飞机起
飞时，风力达 12 级台风。我和
记者们被工作人员限定在某一
区域观察拍摄训练画面。有位
女记者因受不了太阳暴晒，从包
里拿出遮阳伞打开。没想到此
时正值飞机升空，巨大的风力往
上吸附，把遮阳伞吸翻，伞外露
的伞架刮到一旁的我，顿时感觉

脖子一阵剧痛。我用手一摸，全
是血，幸好只是皮肉伤。两包餐
巾纸都用光了，血才止住……

在 50 多摄氏度的水泥地上
站立两个多小时后，大家都有些
吃不消。忙完出机场到大厅休
息后，一冷一热，突然，肚子传来
一阵阵声响。凭经验，我知道自
己要拉肚子了。于是跑了几次
厕所，强撑着身体写好当天的新
闻稿。因为严重中暑，我回家后
直接躺下，吃药挂盐水几天才
好，并且还瘦了几斤。我自嘲：
这算是减肥的意外惊喜吗？

其实，采访没有人们想象的
那么光鲜亮丽，更多是吃苦耐
劳，需要付出脑力和体力的复杂
劳动，流血流汗就是其中之一。

“澴瀯”是什么意思？绝大
多数人都会一愣，甚至连它的
发音都把握不准。高中时，我
把它用在了自己的作文里。记
得写下这两个字时，我可谓春
风得意，这么生僻、高级的词语
用出来，不得狠狠惊艳老师一
把，作文直接上升一个档次？
说不定我还会被大肆表扬一
通。

但是拿到试卷后一看，这
个词被阅卷老师圈了起来，旁
边打了问号，成绩上还特地减
了两分。我气鼓鼓地冲向办公
室，刚到门口，老师就朝我招招
手：“我们正在说你呢。你作文
里用的‘澴瀯’是什么意思啊？
我们翻了字典都没看到，你写
错了还是在哪里看到的？”

我略带委屈地说道：“这是
我日常积累下的高级词！是我
做课外文言文训练的时候摘抄
下来的，表示水流回旋的样
子。”老师愣了愣，发出一声跌
宕起伏的“哦——”，然后夸张
地说：“这是文言文里的词语
啊！”我挠了挠头，继续说道：

“这肯定比潆洄显得有格调
啊。”

“你是不是觉得阅卷老师
看到后，肯定会惊叹你的知识
储备，认为你的文学底蕴非常
深厚，然后给你一个高分？”我
害羞地点了点头。“正相反！”老
师声音突然大了起来：“要是我
来改卷子，肯定不止扣两分，太
轻了。”“为什么呀？老师你平
时不是提倡我们积累好词好
句，然后灵活运用吗？”

“这没错，但有一个前提，
必须是现代汉语！”老师解释
道，“你写的文章不是给古人看
的，是给现代人看的，必须要
符合当下的阅读习惯。你可以
引用一些古诗词，哪怕生僻一
点都没关系，但是绝不能直接
用冷门的古汉语替换现代汉语
去写文章。否则可能会被当成
错别字，作扣分处理。”说着，
老师看向我，“一个人跟你说
话的时候，半文半白，刻意塞
几个谁都没听说过的词语，你
是什么感觉？觉得他装腔作势
对不对？还让你感觉不舒服。

一个词，显摆不了你的功底，
只能显得你满壶不响，半壶叮
当。”

说着，老师从桌底下随手
抽出几本书：“你看这些作家写
的书，里面有这种生僻的文言
词吗？绝对没有。他们的文化
底蕴比你浅薄吗？绝对不会。
他们写文章，是为了表情达意，
遣词造句都是为了让读者更容
易理解他们的思想、感受到他
们传达的情感，而不是为了炫
耀。你不能拣了芝麻，丢了西
瓜，忘了写作最根本的目的
啊！”

心怀侥幸的我，还给一家
报纸投了稿，其中有一个词，形
容草木很茂盛，我最初用了葳
蕤，然后改成了蓊薆。最后刊
发出来的时候，编辑改回了茂
盛，兜兜转转回到起点。

看来，写作，在该用力的地
方用力，在该平实的地方平实，
才能让文章流畅自然。不合理
的润饰会事倍功半，甚至是画
蛇添足，恰当与合适才是表达
最好的法宝。

“高级词”和学生腔
○仇士鹏

有感而发

我国是竹子大国。苏东坡
曾说：“食者竹笋，庇者竹瓦，载
者竹筏，爨者竹薪，衣者竹皮，书
者竹纸，履者竹鞋，真可谓不可
一日无此君也！”从旧石器时期
的遗址到近代发掘的一些古墓
中，均有发现竹制品的遗迹，可
见我国竹文化历史的悠远。

习近平总书记在党的二十
大报告中对文化遗产工作给予
了很高的重视，并提出“推进文
化自信自强，铸就社会主义文化
新辉煌”。如何将传统竹编手工
艺进行传承与创新，讲好竹故
事，传播好竹文化，推动中华文
化更好地走向世界？

作为“绿水青山就是金山银
山”理念诞生地、中国最著名的
竹乡，浙江安吉曾以全国1.8%的
竹产量，创造了全国20%的竹产
业产值。然而近年来由于人工费
用上涨以及大环境影响，精加工
的传统竹编制品发展略显疲态。
对此，建议从产品以及工艺出发，
通过以下三个方向进行创造性转
化和创新性发展：

一是研究传统工艺的当代
设计手法，使竹编手工艺在保持
延续传统风格的同时，向着具有
民族风格和特色的当代设计发
展，也可以改善竹编制品市场同
质化的问题；同时吸引各学科人

才进行跨学科合作，推陈出新，
发现竹编手工艺的更多可能性。

比如，杭州传统竹编工艺创
新品牌“素生”，设计师在表现传
统编织工艺美感的同时，融入新
材料与现代化设计手法，将竹编
织物的通透与陶瓷的敦实形成
对比，创造出虚实结合的对比之
美，匠心独运的竹编产品处处体
现出传统工艺的多元创新的重
要性。

二是指导竹编设计与营销
方向，使得竹编手工艺制品保留
原有受众的基础上，同时发掘年
轻的客户群体，赢得历史文化传
承的未来。

比如，日本一家以传统竹编
工艺为主的品牌，百年来始终谨
守“创造竹编工艺使生命富有”
的理念，承袭古老的传统技艺，
持续制作出符合现代生活形态
的各式竹制用品。在第五代传
人接管品牌后，结合自身对时
尚产业的敏锐嗅觉和喜爱，把
现代设计元素引入传统竹艺之
中，并主动与国际设计品牌合
作，为单一的竹制品注入新的生
命力。

三是增加竹编艺术品的展
出与国际间交流，提高传统竹编
手工艺的地位，吸引更多工艺美
术师学习钻研，完成从“工匠”向

“艺术家”身份转换。
实际上，在工业化的背景

下，手工艺与艺术的关系进一步
受到重视，部分国家发掘传统工
艺美术潜力，取得了显著成绩。

传统竹编手工艺的传承与
创新有极大的发展空间，在进行
新材料新科技探索的同时，也
要认识和发掘非物质文化遗产
的价值与潜力。正如中国美术
家协会理事、中国民间文艺家
协会理事、中国民间文化遗产
抢救工程专家组成员潘鲁生所
说：“实现传统手工艺的振兴，
实现文化的自觉传承，离不开对
本土造物根脉的把握。”

讲好竹故事，传播竹文化
○王彬慧

中午从食堂出来，同事晓仙正俯身整理
车子后备厢。见我，晓仙忙从后备厢中提出
沉甸甸的一袋东西：“给你的，我爸种的黄
豆。”“你爸种的，又‘代销’？”我笑嘻嘻地调
侃她。

晓仙和曾经的我一样，常年为乡下老
父“代销”农产品，花生、大豆、芝麻、玉米等
等。用零售价或高出零售的价格从老父亲
手里一股脑儿收购了，拉到城里后，呼啦啦
一通电话，给同事朋友分送干净。所谓的

“代销”，是一个善意的幌子，只不过是女儿
对父亲的孝心。

晓仙说，不知情的老父亲每次都笑眯
眯地感叹收成不错，说自己还能创造更
多价值。从晓仙手上接过黄豆，我想起父
亲，想起那些为父亲代销瓜果蔬菜的日子。

父亲是位纯朴的农民，对于土地有着
执著的热爱和深情。年过古稀之后，父亲
迷上了种菜卖菜。起早贪黑侍候菜地不
说，走街穿巷兜售，更是个磨人又耗力的
活。我们反对他种菜卖，但父亲固执地认
为自己种菜卖成本小，无风险，何况自己有
的是力气。

本着“人无我有，人有我优”的原则，
父亲细细琢磨过。当乡邻的油冬菜还在
冬眠，父亲已经开始采摘菜薹了，当邻居
的黄瓜秧子正在长个，父亲的黄瓜已经上
市……尝到了种菜的甜头，父亲的菜园子
越整越大，而身边效仿他的老农也越来越
多，销售便成了问题。

有一年早秋，地里一大片白萝卜丰
收了，却卖不出父亲理想的价格。一天凌
晨 4 点半，突然电话铃声响起。接起电话，
是父亲，声音疲惫沮丧又无奈：“我在市里
农贸批发市场，萝卜没卖掉，你过来一下。”
我气喘吁吁地赶过去，找到蔬菜批发区块，
远远看见一个孤单的身影，蹲守在两个编
织袋前。

见了我，父亲站起来，目光闪了闪，使劲
搓了搓手，简单说了事情原委：听说城里白
萝卜的批发价不错，夜里 1点多搭乘邻居的
便车进的城……没想到，批发商也是价格一
压再压，直到市场散了，一个萝卜也没卖
出。望着父亲疲惫不堪的脸，我一阵心酸。

我按父亲的心理价位收购了他的萝
卜，而后，开始东家西家送萝卜。第二天，
我假装极其兴奋地打电话告诉父亲，他的
萝卜果然好，已销售一空。电话那头，传来
父亲爽朗的笑声。

自从我包销了那一季的萝卜之后，父亲
便是我的“源头供货商”。我有时将从父亲
手上“收购”的瓜果时蔬赠送给亲朋好友，有
时整袋整筐搁在小区门卫处，由邻居们自
取。久而久之，父亲的菜如同无形的润滑
剂，增进邻里关系，更让我挣得好人缘。

晓仙一边整理黄豆，一边自言自语：
“哎，我爸啊，是个固执的老头，过几天，我
又得回乡下收他的芝麻了……”听着晓仙
浅浅的抱怨，我无比羡慕，因为我的“源头
供货商”再也不见了，我是多么想念那些

“代销”的日子啊。

在本地一家酒厂做门卫的老陈，今年63
岁，厚唇，宽脸，一副活泛相。

前段时间老陈说要兼职做销售，帮企业
推销酒。按他自己的话说，只要有人走近门
卫室，一定打动他买酒。说这话时，他脸上
洋溢着得意的笑容，那是成就感的显示，更
是谙熟人性的标志。

老陈确实是销售的好料子，门卫室卖酒
月销售额达 2万余元。于是，我建议他：“你
干门卫真是大材小用了，还是做销售吧。”实
际上，我前几天已经向销售主管推荐过他，并
得到肯定答复。大家觉得他人缘好，接地
气。“要是把酒销在本地，企业节省物流成本，
职工业余赚提成，双赢！”记得当时销售主管
语气激亢，颇有要将他立刻归入麾下的意思。

现在的年轻人提起销售，脑间闪现的是
直播带货，是微商，是没有感情互换的空中
电波。他们不知道，以前有一种销售叫跑
楼，拿着样本挨家挨户上门推销。现实中就
是有一批人相信眼见为实，只接受面对面交
流，因为那里揉和着理解与信任。记得有个
酿酒大师说过，手工酒之所以受欢迎，因为
酒里凝聚着做酒人的心意。

我一直觉得现在的年轻人遇上了好时
候，不需奔波，不需低眉，在淘宝、京东、拼多
多开个店铺，顾客瞬间遍布全球。我也相信
老陈销酒能成功，因为他的热心肠会给顾客
带去十足的诚意，让酒散发出人性的魅力。

近期，企业向社会招聘一批酿造工，门卫
协助接待应聘者。老陈经常领着小伙儿三天
两头往办公室跑，他不忍拒绝每名求职者。

集中面试那天，老陈轮休，一大早却急
急赶来。为了一位陌生的小老乡，他紧跟在
面试官后面喋喋不休，说小老乡只有 20 多
岁，很需要也非常适合这份工作；又说小老
乡有文化还好学，还有很大的上升空间等
等。也许是被他的真诚感动了，一名入围者
因故缺席，他那位小老乡得以替补。

都说机会留给有准备的人，其实上天更
眷顾努力的人。老陈和小老乡锲而不舍的
坚持，争取到了宝贵的入职机会。老陈很开
心，粗糙的脸上笑得像朵盛开的雏菊。

许多人在背后议论老陈越位、好管闲
事，而我心怀感动，身处底层的他一直在给
予，给予关心、安慰、力量，还有力所能及的
帮助。

门卫老陈
○春和

代销记
○缪菊仙


