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共富专题

■胡月华、尚飞

春暖花开，万物复苏。近日，
杭州建德市李家镇三溪村原有的
500亩毛竹林已全部砍伐，“改头
换面”等待“重生”。一垄垄水平
梯带已经挖好，一株株油茶树苗
和黄精苗已整齐放置，等待落地
种植。

“我们一直想好好做大‘林下
经济’文章，拓宽百姓增收渠道，得
知镇里开始推行‘林下经济’标准
地建设后，我们毫不犹豫大刀阔
斧干起来，第一期先试种500亩

‘油茶+黄精’苗。”三溪村党支部
书记、村委会主任童集介绍，三溪
村有毛竹林8300余亩，近年来，在
竹材销售价格持续下滑和采伐人
工成本不断上升的双重压力下，

村民经营毛竹林基本“无利可图”，
竹林失管严重。

童集介绍说，这500亩“林下
经济”标准地是统一规划建设，全
部改种油茶、套种中药材，同时配
备自动化传输、监测和喷滴灌等
设备，采取“林场+村集体”模式运
营管理。

“‘林场+村集体’的模式是指
由村集体流转毛竹林，并实施林下
经济标准地建设，国有林场以资金
技术入股并承担抚育经营成本，村
集体和林场合作，利润按比例分
成，农民也能拿租金、挣薪金。”童
集说，在建德市林业局、农业农村
局、第二区县（市）协作联络组等部
门的支持下，目前三溪村已经开始
以“土地流转、标准建设、资源入
股、合作运营、强村富民”的闭环运

行机制，投入到毛竹林的改造中。
为了尽快将这500亩“油茶+

黄精”苗种下去，建德市林业局、
李家镇机关以及寿昌林场等部门
单位200余名志愿者齐聚于此，
开始齐种一片“共富林”。

看着现场热火朝天的种苗场
景，童集憧憬着：“以这500亩‘油
茶+黄精’标准地为例，通过3到5
年的抚育管理，黄精就可以收获
了，油茶籽也有产出，黄精亩产预
计可达4000斤，产值达1500余
万元。这500亩地还可为农户增
加租金收益约100万元，同时吸
纳200余名低收入农户参与种植
和其他劳务工作。”

下一步，李家镇还将积极争
取“一亩山万元钱”“千村万元”林
下经济增收帮扶等项目，鼓励各

类社会资本进山入林，力争到
2025年，全镇建成林下经济标准

地2000亩，“林下经济”经营面积
达到1.2万亩，产值实现翻番。

一亩山万元钱

建德500亩失管竹林重生金

上周末，为期两天的薛之谦
“天外来物”巡回演唱会在衢州
顺利收官。有关部门借机为歌
迷 和 游 客 们 举 办 文 艺 赋 美 演
出、非遗美食体验等活动。从
衢州市商务局、市文旅局等相
关部门获悉，演唱会共吸引市

外游客 10.72 万人次来衢，两天
累计实现旅游收入1.24亿元，带
动相关行业消费达6.9亿元。图
为薛之谦的歌迷们在“鲜辣衢
州”美食嘉年华上，饱尝衢州特
色小吃。

通讯员胡江丰 摄

衢州“唱响”
演唱会经济

■李建国

当下，房车扮演了成年人“大
玩具”的角色。买房车、玩房车是
一种消费行为。而满脑子生意经
的温州人或许不这样想。就有一
些温州房车玩家，玩出了一门生
意：有的因为冲动购车而导致车辆
闲置，灵机一动，做起了房车租赁
生意；有的觉得配套设施不足而自
己建起了房车营地；还有的觉得光
是房车旅游不过瘾，干脆开了个房
车厂……

有人说，房车玩家从纯消费到
“以车养车”，再到从房车衍生生
意，是温州人骨子里的“商经”在发
挥作用。或许，对温州人来说，只
要是法律没禁止的、家人不反对
的，都可以考虑做成一门生意。

一次房车旅行催生一个公司

2017年8月，旅游界人士沈众
杰带着4位朋友去新疆来了一趟自
驾游。戈壁滩的美景虽然醉人，却

也让朋友们感到了野外露营的不
便。聊着聊着，5位好朋友达成了
一致：买房车去！

新疆回来后，大家就开始看
车，并最终决定统一购买上汽大通
原厂房车。2018年9月房车到手，
大家开着5辆新房车乐呵呵地去坝
上草原来了一次无需搭帐篷露营
的房车之旅。

15天后，大家尽兴而归。此
后，由于各自忙于工作，5辆新房车
都被闲置。2个月后，大家都觉得
这样闲置挺浪费的，就开始讨论利
用率的问题。最后，成立房车租赁
公司的决定就这样出来了。

从传统旅游到房车租赁，沈众
杰和他的伙伴们从事的其实还是
旅游的工作。为了让房车“小白”
更好地走好房车之旅，沈众杰还会
帮助租客规划路线，传授“路书”，
在必要时，还会带队开车和租客一
起走。

在沈众杰的房车租赁公司，C
型车是主流，同时也配备了部分B

型车。据沈众杰介绍，按照车型的
不同，日租房车的市价目前大约是
800~1000元/天。当然，租的时间
越长，平摊到每日的租金就越便
宜。而房车爱好者的房车之旅通
常是7~15天，个别还能一租就是
半年。这样价格就很优惠了。以
C型房车为例，半年租赁的日租金
大约是400多元/天，B型车半年租
金在淡季最便宜的时候曾经出现
过265元/天的超低价。

对普通市民来说，虽然近年来
房车越来越便宜，但是，由于房车
普遍外形巨大，并不适合日常通
勤。而且，由于动辄三四吨的重
量，也导致房车油耗要远高于轿车
和城市SUV。1元每公里的油耗
对轿车来说就是“油老虎”，而对于
房车来说，已经算是“表现优秀”
了。个别重卡房车更是开不起，油
耗通常是普通轿车的五六倍。

所以，沈众杰认为，如果没有
常年房车旅游的打算，房车迷们最
好先租赁一辆房车体验一下。一

来防止房车长期闲置造成的浪费，
二来也是通过亲身感受，确定自己
是否真的喜欢房车旅游，是否真的
有必要自己购置一辆房车。

路在远方，也在身边

一路行来一路景。诗和远方
是房车的目的地，说走就走是房车
的个性特征。富起来的温州人有
很多玩法，房车旅游仅仅是众多

“潮玩”项目之一。别人玩嗨了会
忘了回家，温州人玩嗨了会把自己
玩成“业内人士”。

温州有着庞大的人口基础，却
是一个山多地少的“山区市”，外出
经商似乎成了温州人不得不选的

“出路”。改革开放以来，200多万
在外打拼的温州人不但解决了温
饱问题，过上了小康生活，还打响
了“温商”品牌，带领900多万温州
人向共同富裕的道路前进。这不
仅仅是缘于“白天当老板，晚上睡
地板”的艰苦奋斗，更是因为勇敢
的创新和敏锐的商业嗅觉。

温商外出打拼成绩斐然，但不
影响他们随时发现身边商机的敏
锐。身边的人和事，自己的小爱
好，都可以成为一门生意的由头，
一个事业的起点。就比如玩房车，
温州车迷们结合自己使用房车的
切身经历和感悟，不但把普遍闲置
时间很长的房车的利用率大幅度
提高，还分别在房车租赁、房车旅
游、房车营地、房车制造等各方面
都做起了生意，几乎涵盖了房车消
费的全产业链。这些生意，有的是
资源再利用，用得好就是举手之
劳。有的是重资产生意，没有很大
的决心下不去手。

但是，这些温州人都选择了
“行动起来”。因为，基于爱好的生
意是他们身边最熟悉的生意，他们
作为资深消费者，知道消费者的需
求是什么、痛点是什么。“换位”成
为制造者、销售者、服务者后，他们
就更有信心不犯错、少踩坑。路在
远方，也在身边，玩房车他们很上
头，做生意他们很上心。

本报讯 记者羊荣江报道
3月 22日，宁波市人力资源和
社会保障局与中国银行宁波市
分行联合举行“金融助企稳岗
扩岗”启动仪式。通过政银携
手，宁波推出“甬岗贷”信贷产
品，提供3年不少于50亿元的
信贷额度，全力保障宁波市小
微企业稳岗扩岗。

宁波市人社局与中国银行
宁波市分行凝聚合力，通过“三
专”机制不断提高服务实体经
济质效。一是专属产品，针对
稳岗扩岗优质企业、就业弹性
大、民生关联度高的养老、托
育、家政、餐饮、外卖配送等行
业企业，推出了“甬岗贷”专属
信贷产品，为企业提供最高
3000万元的授信支持。二是专
属额度，为“甬岗贷”产品提供3
年不少于50亿元的信贷额度，
全力保障宁波市小微企业稳岗
扩岗。三是专属服务，开通“甬
岗贷”专属绿色通道，专享优惠
贷款利率，在各市（区、县）营业
网点安排服务专员，主动对接
和服务客户，为宁波市小微企
业提供高效便捷的金融服务。

据悉，申请“甬岗贷”的小
微企业（含个体工商户）原则上
应符合工商注册地在宁波大市
范围内；员工按规定参加社会
保险，参保人数不少于10人；申

请之日参保人数不低于上年
末，或不低于前12个月平均参
保人数；信用资质符合银行相
关审核要求。

在贷款额度方面，单户贷
款额度一般不超过1000万元，
对于符合一定条件及规模的企
业，可提高至3000万元。

贷款利率将按照企业实际
经营情况进行定价，定价原则
上不高于4.0%，人力社保部门
推荐的稳岗扩岗优质企业进一
步加大利率优惠力度，不向企
业另行收取保证金、中间业务
费等其他相关费用。

现场，宁波蓝野医疗器械
有限公司、宁波顺铃汽车维修
有限公司等4家企业与中国银
行宁波市分行达成了“甬岗贷”
意向授信，总金额达3900万元。

“我们公司目前有500多名
员工，这笔钱将用于员工的薪资
发放，可以为企业经营发展减轻
一些负担。”宁波蓝野医疗器械有
限公司行政总监张敏说。

“在2023年全国城镇就业
的新成长劳动力和全国高校毕
业生规模将再创新高的背景
下，用足政策‘礼包’鼓励各方
主体积极稳定和创造岗位，显
得格外重要。”宁波市人力资源
和社会保障局副局长陈勇如是
说。

从纯消费到“以车养车”——

温州老板玩房车玩出生意经

最高可贷3000万
宁波政银携手推出“甬岗贷”

编者按 绿水青山既是自然财富、生态财富，又是社会财富、经济财富，并随着经济社会的发展凸显
价值、不断增值。其中，依托特色优势资源催生的林下经济，不仅美了“生态”，还富了“口袋”。

■钟何萍

三月青苔露绿头，四月青苔
绿满江。顺着弯弯曲曲的乡间小
道走进景宁畲族自治县毛垟乡毛
垟村的一座后山，只见郁郁葱葱
的松树林下，成片的苔藓连绵起
伏，渐成气象。一旁的村民正在
忙碌地给运输盘内的苔藓清理杂
物进行养护，好一幅“人勤春来
早，功到秋华实”的美丽图景。这

个春天，他们将在这里种下200余
亩苔藓。

毛垟乡地处于景宁畲族自治
县西南部，2019年以来，毛垟利用
乡内丰富的高山湿地资源，大力发
展苔藓种植特色产业，翠绿的苔藓
就像一把“金钥匙”，为这里的百姓
徐徐打开“山门”，带来了幸福、红
火的好日子。

因地处亚热带季风气候带，
毛垟乡温暖湿润、雨量充沛、四季

分明，山林资源丰富，土地总用地
面积85728亩，其中林业用地面积
69769亩，森林覆盖率81.57%，森
林绿化率86.79%，发展林下经济
的资源丰富，空间大、潜力大。

今年以来，毛垟乡依托丰富
的生态自然资源，创新推出以苔藓
种植为主的林下栽培循环经济，通
过林下栽培不仅提升了苔藓培育
品质，也提高了林地综合利用效
益，实现生态效益与农民增收的双

提升，成为绿色富民的新亮点。
“别小看这不起眼的小苔藓，

他能成就大产业。每年可为村集
体增收20余万元，带动当地村民
户均增收5000余元。小苔藓正成
为当地百姓的‘绿衣元宝’了。”毛
垟乡毛垟村党总支书记毛军武高
兴地说。

为更好地做好林下经济种植
文章，毛垟乡还“借脑借智”，成立
由各村书记组建的“招商先锋队”，

多次前往上海、深圳、杭州等地，集
中力量开展“双招双引”工作。目
前已与传化集团、万事利集团两家
500强企业及深圳市仙湖植物园
签订党建共建、产业发展合作协
议，进一步助力林下经济发展。

如今，林下经济已成为毛垟乡
带动农户增收的又一途径。截至
目前，毛垟乡已经带动180户农户
种植苔藓，为农户人均增收5000
余元，苔藓产值突破3000万元。

翠绿苔藓打开山门

景宁林下经济蓬勃发展

近日公布的金融统计数据
显示，今年 2 月末，广义货币
（M2）余额275.52万亿元，同比
增长12.9%，增速分别比上月末
和上年同期高0.3个和3.7个百
分点。去年末，我国M2同比增
长11.8%，今年延续较快增长态
势，继1月之后，M2增速再次创
下2016年年中以来最高水平。
M2保持较高增速，主要原因在
于宏观调控逆周期调节力度加
大，金融体系加强对实体经济
的资金支持。

2022年以来，受国内外超
预期因素影响，我国经济下行
压力较大，为了稳住宏观经济
大盘，逆周期调控政策加大了
实施力度，信贷保持较快增长，
派生的货币相应增加。2月份
M2增速再创新高，正是由于贷
款规模再创新高、银行货币创
造能力增强，以及人民币存款
特别是住户存款同比大幅多增
等。这表明，当前市场流动性
处于合理充裕状态，宏观政策
对实体经济提供了有力支持。

当前，支持经济增长的政
策效果进一步显现，企业生产
经营活动扩张步伐有所加快，
我国经济景气水平持续回升，
推动前两个月主要经济指标呈
现回升向好态势，新增信贷强
劲增长。M2增速延续上行走
势也有居民预防性储蓄动机仍
然较强的原因。人民银行
《2022年第四季度城镇储户问
卷调查报告》显示，居民储蓄意
愿仍然较强，倾向于“更多储
蓄”的居民占61.8%，这一比例
为有统计以来的最高值。而随
着M2的较快增长，市场也出现
了一些对我国M2体量远超其
他主要国家的讨论。

应看到，我国是以间接融
资为主的融资结构，间接融资
主要是信贷，直接融资是股票

和债券。我国的存款类金融机
构资产占金融部门六成以上，
远远高于欧美发达国家。间接
融资会导致存款派生较多，推
高货币总量。去年以来，M2主
要受间接融资体系资产扩张产
生，同时，由于金融市场有所波
动，理财等资管产品资金回到
了表内，也导致了银行资产负
债表扩张，M2增速较高。如果
我们把表内和表外进行合并，
综合来看社会的广义流动性，
增速约为9.4%。

实际上，我国和主要国家
货币供应数据结构不同，口径
也有一定的差异。我国M2口
径相对比较大，对存款的期限
和金额没有进行限制。其他国
家则有限制，比如在美国M2
里，定期存款只包括面额小于
10万美元的部分，定期存款里
面额大于 10 万美元不计入
M2；欧央行M2中定期存款期
限不超过2年。这些口径的差
异也使得中国M2总规模显得
比较大。

总的来看，在逆周期调节
稳住经济大盘的同时，货币政
策力度是稳健的，既在量上保
持了对实体经济的支持力度，
也在价格上保持了合适的利率
水平。接下来，稳健的货币政
策要更加精准有力，要搞好跨
周期调节，既着力支持扩大内
需，为实体经济提供更有力支
持，又兼顾短期和长期、经济增
长和物价稳定、内部均衡和外
部均衡，坚持不搞“大水漫灌”，
稳固对实体经济的可持续支持
力度。结构性货币政策工具要
聚焦重点、合理适度、有进有
退，引导金融机构加强对普惠
金融、科技创新、绿色发展等领
域的金融服务，推动消费有力
复苏，增强经济增长潜能。

据《经济日报》

支持实体经济仍需加力

■钟伟、章祥

日前，平湖市农业农村局
联合太平洋安信农业保险公
司，为上万亩稻田投保了优质
水稻收入保险，大大提振了农
户种粮的信心。

对种粮农户来说，手中的
粮食能否卖出并卖个好价钱，
直接影响到种粮积极性。在现
有的水稻种植保险基础上，叠
加商业订单式水稻收入保险，
这个提前锁定粮食收购渠道和
收购价格的“利好”产品，让种
粮农户吃下“定心丸”，对“端牢
中国饭碗”有着重要意义。

从表面上看，粮食价格上
涨，粮农是最大受益者。但粮
食生产具有周期性，特别是在
短期粮食价格上涨情况下，会
引发“一窝蜂”地下乡包地，农
民盲目扩大种粮面积，可能出
现供过于求情况，导致粮食增
产与农民增收不能同步实现，
不利于保障国家粮食安全和促
进农民增收。

提前锁定粮食收购价格，
无论市场价格是否波动，投保

面积的水稻均将统一收购，并
可按保单价格获得稳定收益，
优质水稻收入保险从单纯的价
格保险转向收入保险，既保障
粮农收入，又保障粮食品质，为
助力乡村振兴、促进共同富裕
保驾护航。

一直以来，我国粮食收购
以市场化收购为主导、政策性
收购为补充。但很多农民往往
只会闷头种地，卖粮渠道很狭
窄，不注重市场销售，手中的粮
食很难卖出去。农户一旦投了
优质水稻收入保险，即可在保险
公司的担保下，开展订单式生
产，此举改变了传统的农业保险
模式，创新了从稻米品质到粮食
收购的全产业链服务管理，既降
低生产风险，更规避了后续销售
风险，让种粮农户“高枕无忧”。

一张小保单，带来的却是
收益和销售的双重保险。未
来，可继续扩大参保规模和品
种，推动所有农产品保险由“保
成本”向“保收入”转变，进一步
把农田的好收成转化为农民的
好收入，全方位夯实共同富裕
根基。

小保单为粮农上双保险

村民们正在种植油茶树。


